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RESUMEN

El estudio de demanda ha sido, desde principios del presente siglo, una de
las aplicaciones empiricas mas importantes en el estudio del
comportamiento del consumidor. Ya sea utilizando el enfoque marshaliano o
el hicksiano, es posible estimar a partir de informacién temporal o de corte
transversal, los coeficientes de elasticidad precio, elasticidad ingreso y
elasticidad cruzada de Ila demanda. Tales indicadores resultan
particularmente utiles en el estudio del grado de respuesta pasada del
consumidor (y también predecir la magnitud y direccién de la futura de ésta,
con bastante precision), cuando ocurren variaciones tanto en los precios de
los bienes y servicios como en el ingreso. Esto ultimo constituye una fuente
confiable e importante para el disefio de politicas, tanto para los distintos
organismos gubernamentales que tienen ese tipo de competencias como
para el sector privado de la economia. Con el objeto de calcular coeficientes
de elasticidad precio propio y elasticidad ingreso, a partir de datos de
encuestas de presupuestos familiares para la ciudad de Mérida de 1986, se
especifico y estimé un sistema lineal de gasto, utilizando como métodos de
estimacidon minimos cuadrados ordinarios y regresiones aparentemente no
relacionadas. Los resultados asi obtenidos revelaron que: i) los mejores
estimadores de los modelos especificados se obtenian cuando la variable
explicatoria era el gasto total y no el ingreso total de las familias; ii) en la
demanda promedio de las familias de la ciudad de Mérida en las categorias
del gasto correspondientes a alimentacion y a vivienda y sus servicios
indican que sélo éstos mostraron caracter de bienes normales y necesarios;
iii) en promedio, los valores de las elasticidades precio propia resuitaron
todos inelasticos, revelando la escasa respuesta del consumidor en la
demanda de todos los bienes cuando los precios de éstos varian; y iv) en
promedio, las familias urbanas de Mérida ponderan prioritariamente sus
gastos en alimentacion y vivienda, y que de ésta dultima le importan
principalemente sus caracteristicas de equipamiento y comodidad, antes que
otros rasgos relativos a su estructura.
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Introduccion

Desde sus inicios, la ciencia econémica se ha enfrentado al problema
de satisfacer las crecientes necesidades de los seres humanos, con
dotaciones de recursos cada vez mas escasas. Dentro de este conjunto de
necesidades pueden identificarse claramente dos grupos, atendiendo al
criterio de prioridad: por un lado, las denominadas basicas (alimentacion,
vivienda y vestido, para muchos autores); y una segunda categoria, que bien
pudiera denominarse de necesidades Secundarias, que comprende las
restantes no incluidas dentro de la primera categoria. En este Ultimo grupo
podrian incluso incluirse aquellas necesidades no materiales (como las
psicologicas, las sociales, etc.), que en conjunto con las primeras constituyen
el universo de las necesidades humanas. En economia, la necesidad es
idéntica al deseo que tengan los consumidores de una mercancia o servicio,
por lo que el término no denota entonces situacion de apremio o penuria
(Sabino, 1991).

Cuando el hombre dirige su esfuerzo para satisfacer tales
“necesidades”, protagoniza un proceso en el cual se dice que obtiene una
“utilidad”, y por el cual puede también medirse (si bien no cuantificar) el grado
de satisfacciéon que obtiene cuando alcanza esos bienes o servicios (valga
decir, cuando “compra” o “consume” estos bienes y/o servicios). Esto ultimo
es equivalente a la acepcién econémica de consumo, 0 mas precisamente, a
la de demanda del consumidor. Pero las necesidades econémicas no pueden
satisfacerse nunca de forma plena, debido al caracter limitado del universo
de bienes y servicios, en comparacién con los deseos ilimitados de los
consumidores. Si bien es posible que \éstos satisfagan por completo la

necesidad de una cierta mercancia o servicio, una vez alcanzado ese nivel



aparecen nuevas necesidades, tal vez mas complejas y elaboradas, con lo
que se genera una demanda de otros bienes. Es asi como aparece en este
campo el concepto de no saciedad (o insaciedad), que en buena parte

explica la dinamica del crecimiento econémico y expansion de los mercados.

Una parte importante de esas necesidades no satisfechas puede
explicarse segun el criterio de ia restriccion presupuestaria, por cuanto todos
los bienes (con excepcion de los denominados bienes libres) tienen asignado
un precio correlativo, que representa la medida de su valor y sus términos de
intercambio. Por consiguiente, las posibilidades de acceder a todos los
bienes y servicios que existen y que el consumidor desea y esta decidido a
comprar (o “consumir’), son limitadas. El como el consumidor asigna su
presupuesto o ingresos entre distintas categorias facilmente observables de
bienes y servicios, las razones por las que actia de una y no de otra manera
cuando demanda esos bienes y servicios y como responde ante cambios
exogenos y endbégenos que le afectan directa o indirectamente sus
posibilidades de consumo, son parte del objeto de estudio de la teoria del

consumidor.

El punto teérico de partida para la implementacion empirica de la
teoria pura sobre el comportamiento del consumidor es el comportamiento
"estatico" de éste, donde para un periodo dado se utiliza un modelo de
maximizacion de la utilidad del consumidor. Segun este modelo, el
consumidor (entendido ahora como uno o la totalidad de los miembros de la
familia, segun el caso), distribuye una cantidad fija de su presupuesto entre
distintas categorias de bienes o productos. Luego, a partir de una funcién de
utilidad directa o indirecta, es posible estimar los parametros del sistema de
demanda asociado con aquél modelo de maximizacién, utilizando un



conjunto de observaciones de precio y cantidad relativas a esa asignacion

presupuestaria.

De diversas maneras, las Encuestas de Presupuestos o de Gastos
familiares (Family Expenditure Surveys), han sido la piedra angular para el
desarrollo de gran cantidad de estudios empiricos sobre el comportamiento
del consumidor al nivel micro (Pollak y Wales, 1978; Atkinson y Stern, 1980;
Blundell et al., 1993). Diversos han sido los autores y sus nacionalidades
quienes, partiendo de datos tomados de este tipo de encuestas, se han
abocado al estudio de la conducta del consumidor, intentando establecer
parametros para medir el grado de respuesta de los consumidores ante
cambios en diversos tipos de variables: econémicas, como los precios y el
ingreso; demograficas, como el tamafio del hogar o familia, el sexo del jefe
de la misma, ubicacién geograficallocalizacién de esa familia o del
consumidor individual, etc.; e incluso otras variables que con poca frecuencia
se asocian al estudio de la demanda. Algunos estudios parten del disefio de
funciones clasicas uniecuacionales de demanda (e.g., Pagliccia, 1970; Mata,
1986; Gutiérrez, 1987), definiendo la demanda de un bien o grupo de ellos
como una funcién del ingreso y otras variables. Otros parten del disefio de
sistemas de demanda, lineales o no, en los que coeficientes de elasticidad
(el producto principal de este tipo de investigaciones) se obtienen a partir de
la solucibn de los sistemas de ecuaciones, empleando métodos
computacionales que manejan bases de datos relativamente grandes. No
obstante que la aplicacion empirica de los modelos teéricos ha permitido en
la mayoria de los casos calcular elasticidades para datos de corte transversal
y su consiguiente interpretacion para explicar la conducta de los
consumidores en un momento determinado, lo verdaderamente util de estos
productos de investigacion radica en la posibilidad de inferir sobre el

comportamiento futuro del consumidor. Asi, disefiando escenarios que



reflejen los posibles cambios en las variables arriba mencionadas, es posible
predecir sobre bases ciertas, el sentido y hasta el orden de magnitud de la
respuesta de los consumidores ante tales cambios. De manera que, para las
labores de planificacién en sectores publicos y privados, asi como para el
disefio de politicas por parte del sector gubernamental, disponer de
coeficientes de elasticidad resulta evidentemente util y conveniente.

Con esta orientaciéon, se ha disefiado esta investigacion, con el
propésito fundamental de estimar las elasticidades precio e ingreso de la
demanda, para una muestra escogida de la ciudad de Mérida (Venezuela)
durante el afio 1986, a partir de la formulaciéon y estimacién de un sistema
lineal del gasto. El modelo utilizado es simplemente el LES (Linear
Expenditure System), ideado por Stone (1954a; 1954b), e implementado
para datos similares de presupuestos familiares de la ciudad de Mérida por
Belandria (1970, 1973). E! estudio se ha estructurado en seis capitulos, que
incluyen de forma mas o menos equilibrada, los elementos tedricos y
estudios de base (por una parte), y la implementaciéon empirica del modelo
lineal del gasto. En el capitulo 1 se desarrolla someramente el marco
conceptual de los sistemas de demanda, a partir de la teoria del consumidor.
Se incluyen ademas algunos desarrollos recientes que intentan explicar la
conducta de este uitimo a partir de elementos econémicos, sociales y hasta
psicoldgicos. En el capitulo 2 se mencionan los estudios antecesores de esta
investigacién, tanto relativos al estudio de la demanda como a los sistemas
de demanda. En el capitulo 3 se muestran los aspectos tedricos mas
importantes del modelo de Stone, del sistema lineal del gasto y la derivacion
de los coeficientes de elasticidad ingreso y precio a partir de los sistemas
lineales de demanda. En el capitulo 4 se describe de manera extensa las
tendencias del consumo final de los hogares venezolanos a partir de 1950, y

se presentan algunas de las caracteristicas relativas al consumo de



alimentos en Venezuela en los afos recientes. El capitulo 5 contiene todos
los aspectos relacionados con la fuente de informacién. Primero, se describe
la fuente y rasgos metodologicos de la recoleccién de la data inicialmente
incluida; se sigue con la descripcion de la muestra, a partir de las estadisticas
basicas; y finalmente se utilizan técnicas multivariantes para identificar
componentes principales y correspondencias multiples entre las variables
inicialmente consideradas en el estudio. Por ultimo, en el capitulo 6 se
describe en detalle el proceso de estimacion del sistema lineal del gasto, el
calculo empirico de los coeficientes de elasticidad renta, elasticidad ingreso y
elasticidad precio propio. Se incluyen asi mismo dos apéndices referentes a
aspectos tedricos formales de los coeficientes de elasticidad y del analisis de
correspondencias multiples. Al final del estudio se verifica empiricamente que
los bienes alimentarios, bienes en los que ek consumidor meridefio asigna
una proporcion aita del gasto total se comportan (tal y como se espera a
priori), como bienes normales necesarios, al igual que los gastos
correspondientes a vivienda y sus servicios (resultado sorprendente). El resto
de bienes (vestido y calzados, hogar y diversos), se comportan como bienes
normales de lujo (como era de esperarse). Asi mismo, se encontré que todos
los bienes resultaron, en promedio para la muestra, inelasticos ante las
variaciones en sus precios. Todos, sin excepcion, mostraron valores de

elasticidad precio negativos.

Como se desprende del esquema anterior, la investigacion
desarrollada encuentra su justificacion no solo por el caracter descriptivo
situacional del periodo de estudio, que permite determinar ciertas
caracteristicas conductuales del consumidor meridefio, sino porque ademas
permite obtener indicadores Utiles para medir la direccidon y hasta la magnitud
de los cambios en sus asignaciones presupuestarias cuando se adoptan,

por ejemplo, medidas que afectan variables como los precios de los bienes y



servicios y los niveles de ingresos actuales y futuros de los consumidores.
Aun mas allg, a partir de los resultados obtenidos puede inferirse acerca de
la situacién nutricional de los hogares, a partir de la informacion relativa al
consumo de alimentos. De esta manera es posible prever con bastante
exactitud, las consecuencias que sobre la situacién nutricional podrian tener
politicas macroeconémicas y sectoriales que afectaren las variables antes
mencionadas'. Se convierte entonces en una importante herramienta para el
andlisis dindmico del consumo, con las limitaciones que supone la
representatividad de la muestra, la calidad de la informacion y sus
caracteristicas temporales, para la planeacion econémica tanto del gobierno
como de los hogares. Asi mismo, es un instrumento de incomparable utilidad
para el seguimiento de este importante componente de la demanda
agregada, no empleado con estos fines en Venezuela, aun cuando existen
insumos de informacion disponibles para tal fin. Esto ultimo constituye el
aporte mas importante para investigaciones futuras, con la idea de establecer
nuevos indicadores de indole econémica para el seguimiento del consumo
final de los hogares venezolanos, a partir de informacién de corte transversal

que se colecta periédicamente para otros fines.

! Objeto quizas de otros estudios mas especializados, se consigue empleando las tablas de
composicion de los alimentos del Instituto Nacional de Nutricion, o bien los coeficientes
técnicos empleados para convertir unidades fisicas de alimentos en macro y micronutrientes
en la Hojas de Balance de Alimentos (INN-Fundacién Polar, varios afios), que comparados
con los patrones de requerimientos normativos para el venezolano promedio, dan una idea
de la situacion nutricional actual y futura de los consumidores.



Capitulo 1

Marco Conceptual de los Sistemas de Demanda

El proposito de este capitulo es describir, sistematicamente, los
elementos teodricos relativos al comportamiento del consumidor, y como a
partir de algunos supuestos necesarios se pueden estimar las funciones de
demanda. Asi, en la primera parte se resumen algunos de los aspectos mas
relevantes de la teoria del consumidor, especificamente relacionados con el
proceso de maximizacién de utilidad, y la derivacion de las funciones de
utilidad directa e indirecta. En la segunda parte del capitulo se describen
brevemente las condiciones necesarias para la implementacién empirica de
las funciones de demanda, a saber, la separabilidad de las preferencias del
consumidor y la agregacion de productos. Luego, en la ultima seccion del
capitulo se explican con mayor detalle los aspectos generales del
comportamiento del consumidor. A partir de cuatrc modelos de
comportamiento se reunen algunas de las tendencias mas importantes que
intentan explicar por qué el consumidor actua como lo hace, especiaimente
tocando los procesos psicolégicos y conductuales que motivan la decision de
compra (el “consumo”). Se intenta asi dar un predmbulo al siguiente capitulo,
donde la discusién se centrard en los aspectos teodricos relativos a los

sistemas de demanda.

1.1. La teoria del Consumidor

Bajo el supuesto de que los consumidores actuan como agentes
econdmicos racionales, el problema principal al que éstos se enfrentan se
reduce a la busqueda de la mejor alternativa de entre todas las posibilidades
que tienen en su proceso de decisibn como consumidores. En otras

palabras, la decisién del consumidor sera aquella opcién que le permita



adquirir la mayor combinacidn posible de bienes y servicios, dada una
dotacién inicial de recursos. La restriccion en este problema de optimizacion
es la ecuacién presupuestaria, siendo la funcion objetivo a maximizar aquella
que expresa la estructura de preferencias del consumidor, y que cumple
ademas con los axiomas de completitud, reflexibilidad, transitividad,
continuidad, monotonia y convexidad estricta (Gracia, 1994).

Sin embargo, para poder efectuar la maximizacién antes sefialada se
hace necesario disponer previamente de una funcién que represente
numéricamente el orden de las preferencias de los consumidores, en las que
cada una de las combinaciones de bienes lleva asignada un numero real que
indica su lugar ordinal. La funcién en cuestion es la funcién de Utilidad, U(q),
que asigna el mismo numero real a cada combinacion de bienes indiferentes,
y un numero mayor a las combinaciones de bienes preferidos. Sus
propiedades mas importantes son la funcién de continuidad, monotonicidad
creciente, cuasiconcavidad y diferenciabilidad. De manera que en una
economia con n bienes (Qi, Qz,..., Qn), ¥y siendo q = (q1, q2, ..., On) la
combinacion de cantidades de estos bienes adquiribles por el consumidor, el

problema de optimizacion restringida puede expresarse de la forma:

MaxU = f(q,,4;,.-+4,) 1)
s.s.r.Zpiq2 =Y

i=12..n

donde: U: funcién de utilidad del consumidor
gi: cantidad demandada del bien i
pi: precio del bien i

Y: ingreso o renta del consumidor



Para obtener la solucién de este problema, se maximiza la funcién de
Lagrange equivalente

g4 =U(g,.4,,9,)- A3 p.g, - ) (2)

paratodoi= 1, 2, ..., n. Las condiciones de primer orden son:

LU _p =0 (2a)

dq, 0Oq,

oL

o a-Y =0 2b

) > p4, (()
i=12,.,n

Dada la propiedad de estricta cuasiconcavidad de la funcion de
utilidad, las condiciocnes de segundo orden estan garantizadas. Ello asegura
la unicidad de las soluciones (Silberberg, 1978: 221). La solucién del sistema
anterior (ecuaciones 2.a y 2.b) genera las funciones de demanda
marshalianas (funciones de demanda con ingreso nominal constante), cuya
forma es:

q; = f(plapZ""apn;Y) (3)

i=12,...,n

Las funciones de este tipo tienen por propiedad el ser univocas,
homogéneas de grado cero en los precios y en el ingreso, y continuamente
diferenciables. En relacién con las elasticidades precio e ingreso, las

funciones de demanda marshalianas se caracterizan por:



a) La suma de las elasticidades precio para todos los bienes, con relacién al
precio de cierto bien J, iguala el valor respectivo de la elasticidad ingreso de
este bien:

n

X0, s 2,,=0 @

b) La suma ponderada de las elasticidades ingreso para todos los bienes es
igual a uno, siendo las ponderaciones las proporciones de ingreso gastado

en cada bien (Condicion de Agregacién de Engel):

201, =1, (5.0)
Zaj =1 (5.6)

¢) La suma ponderada de las elasticidades precio para todos los bienes, con
relacién al precio de cierto bien h, iguala el valor negativo de la participacion
del presupuesto gastado en dicho bien h. Es lo que se conoce con la
denominacién de Condicion de Agregacién de Cournot (Silberberg, 1978:

250-251), y se expresa como:

na- h = Q) (6.a)
; ]n]h a

J

o - [i’i) (6.6)

Y

10



Existe otra forma de aproximarse a la solucién del problema de
optimizacién inicialmente planteado, a través del concepto de dualidad
(Diewart, 1971). En este caso se trata de obtener las cantidades Optimas
demandadas por los consumidores mediante la minimizacién del gasto
necesario para alcanzar un nivel dado de utilidad U*. Al resolver ambos
problemas (el dual y el primal) se obtienen las mismas cantidades
demandadas. Ademas, este nivel de utilidad es exactamente igual a la
utilidad maxima obtenida en la optimizacién del problema primal. En sintesis,
se trata de

Miny p.q, (7)
i=l

ssrU*(q)=U(q,,9,,--.9,)

i=12,..,n

Al resolver este problema de optimizacion se obtienen las
denominadas funciones de demanda hicksianas o compensadas (funciones

de demanda con ingreso real constante), cuya forma es:

qi :hi(pl’pZ""’pn;(]*)’i:1’2)"'7’1 (8)
que tienen la propiedad de ser funciones homogéneas de grado cero en los
precios. Ademas, como se derivan de la optimizacion del proceso de decision
del consumidor, estas funciones cumplen con las condiciones de agregacion,

homogeneidad, simetria y negatividad. Detalladamente, estas propiedades

implican lo siguiente:

i) Agregacion: la suma de los gastos estimados para los diferentes bienes y/o

servicios debe ser igual al gasto total de un periodo, i.e.,
zpiqi =Y (9)
i=1

11



i) Homogeneidad: si los precios y la renta se incrementan en la misma
proporcion, la cantidad demandada permanece inalterable, lo que ademas da
por supuesto que el consumidor no experimenta la denominada ilusion

monetaria. Asi, dado un parametro A > 0, se cumpliria que

f(ﬂplﬂﬂI)Z""’jpn;’lY):f(pl’pZ""’pn;Y) (10)

f(ﬂ'pl’/?pz""’/lpn;U) :h(plapz’“"pn)’i = 1,2,...,71 (1 1)

i) Simetria: la matriz de efectos compensados debe ser simétrica (basado en
la descomposicion del efecto total en efecto precio hecha por Slutsky). Esto

significa que los efectos de sustitucion cumplen con la condicién

S; =S, (12)

i Ji
dondeizj;, 1,j=1,2,..,n

iv) Negatividad: dado un nivel determinado de utilidad, una variacion ocurrida
en el precio de un bien genera una variacion en la cantidad demandada de
ese bien en el sentido (signo opuesto), o al menos permanece constante;

esto es:

" (13)

Esta ultima propiedad no necesariamente se cumple en el caso de las
funciones marshalianas, e.g., cuando los bienes son perfectamente inferiores
y las cantidades demandadas grandes. Ademas, de las dos dltimas
propiedades puede apreciarse la consistencia que tiene la escogencia o
eleccion del consumidor. Ahora, si se sustituyen las cantidades &ptimas

deducidas de ambos tipos de funciones (marshalianas y hicksianas) en la
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funcion de utilidad y en la ecuacion de presupuesto, respectivamente, es

posible obtener las funciones indirectas de utilidad y de gastos, asi:

U*=Ulf,(p.0), £, (2, V), £, (2. D= U *(p,, 2,31 (14)
M=3pq,=> kPP P U*) = Py, Drrens P U¥) (15)

donde M: gasto total

La funcién de utilidad indirecta (14) es continua, no creciente en
cuanto a los precios, no creciente con respecto al ingreso, homogénea de
grado cero en los precios e ingresos, ademas de presentar curvas de
indiferencia de los precios de forma convexa. Con respecto a la funcién del
gasto (15), son sus propiedades continuidad, homogeneidad de grado cero
en los precios, creciente en U*, no decreciente en los precios, y forma

concava en las curvas de indiferencia para los precios.

En resumen, la relacion entre ambos tipos de funciones puede

apreciarse en el cuadro siguiente (Deaton y Muellbauer, 1980):

Max U (q1, Qz, ..., Gn) Min (qs, Gz, ..., Gn)
sa.xpi*g, =Y s.a.U(qy, 9z, ..., Qo) = U*
Solucion Solucién
Demanda Marshaliana Demanda Hicksiana
Qi =fi (P1, P2, ... Pn; Y) i = hi(p1, P2, ..., Pa; U%)
Funcién de Utilidad indirecta Funcién de Gastos
Identidad de Roy Lema de Shepard
Demanda Marshaliana Demanda Hicksiana

13



Sin embargo, son necesarios algunos supuestos adicionales para
hacer aplicaciones empiricas de este tipo de funciones, asi como la solucién
de algunos problemas que surgen en este proceso. Tales aspectos seran
abordados en la siguiente seccion.

1.2. Supuestos necesarios para la implementacion empirica de las

funciones de demanda

A. Separabilidad de las Preferencias

Dado que en buena parte de las aplicaciones empiricas de la teoria de
la demanda incluyen una cantidad grande de productos, la estimaciéon de
funciones de demanda puede conducir a muchos problemas: analizar uno o
ciertos grupos de bienes y servicios, de manera independiente de los demas,
depende del supuesto de separabilidad de las preferencias que se efectuan.
Si éstas pueden ser separadas, entonces los bienes y servicios pueden ser
separados en grupos, de manera tal que las preferencias de cada grupo son
independientes de los restantes grupos de bienes y/o servicios. Existen
varios supuestos relacionados con la separabilidad de las preferencias,
algunos de los cuales dificiimente se verifican empiricamente. No obstante,
seran explicados detalladamente.

El primero de los supuestos sefiala que una funcién de utilidad es

débilmente separable con relacién a una particion N4, Na,...,N,, de q;, si la

funcién de utilidad puede representarse como

U= flU,(4.).U(4,),-,U,(q,).) (16)

donde:
f es una funcioén creciente
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g1 es un vector de los productos contenidos en la particion i; y

Ui (gi) es la i-ésima funcion de utilidad

En otras palabras, los bienes demandados se pueden dividir en n
grupos, de una manera tal que las preferencias que existen en cada uno de
esos grupos son independientes de las cantidades demandadas (o
consumidas) de productos no pertenecientes a este grupo. Las funciones de
utilidad asi definidas implican que la relacion marginal de sustitucion entre
dos productos / y j, ambos pertenecientes a N, es independiente de la
relacién marginal de sustitucién calculada entre los restantes productos que

no pertenecen a esa particion. Es decir:

ou,
ou, o (1 7)
aq,

donde k ¢N;; i, j e N;

El segundo de los supuestos se refiere a la aditividad de la funcion de
utilidad, supuesto este que se verifica cuando el consumo de un bien
determinado es independiente de aquel consumo que se realiza en cualquier

otro bien. De esta manera, la funcion de utilidad tendria la forma

U=U(q)+U,(¢q,))+..+U,(q,) (18)

donde las derivadas parciales de Uj son nulas (i#).

El siguiente supuesto sefala que una funcion de utilidad es separable

strictu senso si tiene la forma

U=U(g)+U,(q,)+..+U,(g,) (19)
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0 sea, que para la particion N;,Na,...,N, siendo q; la relacion marginal de
sustitucion entre dos bienes i e j pertenecientes a (N; N;), respectivamente, es

independiente de la calculada entre los bienes que no pertenecen a estas

GU/
ou, o (19.a)
oq,

De estos supuestos antes sefialados, el primero es el que resuita mas

dos Ultimas particiones; i.e.,

factible de ser verificado en la practica, al ser el menos restrictivo. Ademas,
dado que la distribucidén del ingreso ocurre en varias etapas, constituye la
condicidn necesaria y suficiente para justificar tal distribucién. Asi, el
consumidor primeramente asigna su ingreso total y disponible entre los
distintos grupos de bienes, y luego distribuye esa renta asignada a cada
grupo entre cada uno de los bienes que lo integran, con base en informacion
diferenciada de la que dispone. De manera que al considerar la hipétesis de
separabilidad, es posible tratar a cada grupo de bienes como si se tratara de

un sistema completo de demanda (Gracia, 1994).

B. Agregacion de productos

Como el consumidor adquiere una cantidad grande de productos,
estudiar individualmente la demanda de cada uno de ellos resulta un proceso
a todas luces complicado, aun bajo la certeza de la hipotesis de
separabilidad. Se hace entonces necesario agregar bienes y servicios
separables, mucho mas cuando los datos de fuentes secundarias vienen ya

agregados de esta manera.

Luego, el problema se ha reducido al uso de datos por grupos o

categorias de bienes como si se tratase de un unico producto, a los que se le
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asigna una medida de la cantidad demandada y del precio, de forma tal que
el producto entre ambos resulta igual al gasto total realizado en ese grupo de
bienes y/o servicios. Este es el mismo resultado obtenido por Hicks (1956),
verificable cuando los precios de los bienes pertenecientes a ese grupo
permanecen constantes, o si estos productos se demandan en proporciones
fiias. No obstante la no verificaciébn empirica de estos supuestos, la

agregacion resulta ser una practica habitual (Gracia, 1994: 65).

1.3. El Comportamiento del Consumidor

A. Aspectos Generales

Dada la complejidad de los estudios realizados en torno al
comportamiento del consumidor y su dispersién temporal, no es tarea facil
establecer distinciones entre éstos como enfoques. Antes que contrapuestos,

la mayoria de ellos son estudios complementarios.

Para Cohén (1981), un estudio del comportamiento del consumidor,
referido a las actividades de ciertos consumidores en un lugar de mercado, y
como campo de estudio, incluye un examen de i) qué es el comportamiento
del consumidor; y ii) por qué se comporta asi. Por su parte, Shiffman y Kanak
(1986) definen el comportamiento del consumidor como “la busqueda de una
compra, eleccion, evaluacidn del producto, servicios e ideas que espera

satisfagan sus necesidades”.

Loudon y Della Bitta (1979), definen el comportamiento del
consumidor como “el proceso de decision y actividades fisicas individuales
en el cual se comprometen la evaluacién, adquisicion y uso econémico de los
bienes y servicios”. De manera mas detallada, Alonso (1981) coincide con los

autores anteriores al senalar que “el comportamiento del consumidor se
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configura como el conjunto de actos de los individuos que se relacionan
directamente con la obtencion, uso y consumo de los bienes y servicios”.
Luego, un anadlisis de dicho comportamiento incluira el estudio del porqueé la
gente consume, el donde, con qué frecuencia y en qué condiciones son
consumidos los distintos bienes y servicios. De modo que se puede intuir
como finalidad la de comprender, explicar e intentar pronosticar las acciones

humanas relativas al consumo.

De las posiciones anteriores se desprende que el comportamiento de
los consumidores es un proceso complejo, que comprende distintas
actividades y funciones desde que aquél decide comprar hasta que
finalmente lo hace. Y un poco mas alla, si se diferencia entre comprador y
consumidor (siendo este ultimo que finalmente compra y “destruye” o disfruta
del bien o servicio), el proceso seria una decisién compartida o individual, si
es el caso en el que comprador y consumidor son personas distintas (e.g., el
jefe de familia). Los consumidores pueden ser individuos u hogares, o
indirectamente negocios privados, organismos o agencias del gobierno y
otras instituciones. Lo que si parece llegar a ser un consenso es que el
consumo no puede reducirse a un simple proceso econdomico, sino que
ademdas debe ser considerado como un proceso psicosociologico (Delgado,
1990). La teoria econdémica utiliza fundamentalmente, en la explicacion del
fendmeno, modelos explicados por dos variables (precios e ingreso), cuando
la realidad muestra que son muchas las variables que influencian el

comportamiento del consumidor.

La conducta del consumidor esta influenciada por dos grupos de
caracteristicas inherentes a él: las internas y las externas. Dentro de las
primeras se encuentran a su vez las caracteristicas personales, que

comprenden aspectos relacionados con la edad, ocupacion, sistema
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econdmico, estilo de vida y personalidad; y las caracteristicas psicoldgicas,
que comprende procesos como motivacion, percepcion, aprendizaje,
actitudes y creencias consideradas por el individuo. Dentro de las segundas
se encuentran las caracteristicas culturales, relacionadas con la cultura,
subcultura y clase social a las que pertenece, y las sociales, que denotan el
grupo de referencia, status y roles (Delgado, 1990).

De manera sucinta, las influencias psicolégicas se resumen en el
proceso de percepcion y apreciacion donde el individuo quien recibe el
“inpuf” o estimulo, lo procesa en el sistema nervioso, donde organiza,
interpreta y reacciona de manera significativa, condicionado por diversos
factores como la personalidad, la motivacion, el aprendizaje, las actitudes y
creencias, entre otros. Puede existir luego una motivacion, presion dirigida
que conduce a la persona a la meta de satisfaccion de necesidades,
mediada por su atraccién o accion tendente a reducir o conducir. Esas
necesidades segun Bayton (en Delgado, 1990) son de dos tipos: biogénicas
o fisiolégicas, que comprenden las necesidades de comida, aire, vestido,
sexo, que son de caracter primario y esenciales para sustentar la vida; y las
psicogénicas, adquiridas desde la cultura y entorno, y que tienen mayor
dificultad en ser satisfechas. Es el caso de las necesidades de afecto,

seguridad y prestigio, entre otras.

Maslow (en Delgado, 1990) afirma que las necesidades son
organizadas en términos de prioridades, con lo que se convierten en
necesidades jerarquizadas. Asi, existen cinco niveles jerarquicos, que se

muestran como sigue:

1. Necesidades fisiologicas: bdasicas, como hambre, vivienda, energia,

supervivencia.
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2. De seguridad y Proteccién: renta, empleo, seguridad social, salud.
3. Sociales : de pertenencia a un grupo, i.e., emocionales de vida social.
4. De estima y apreciacion: status social, prestigio, poder, reputacién.

5. De autoestima y realizacién: uso al maximo de los recursos.

En la medida en que las necesidades del nivel inmediato anterior
quedan satisfechas, se ponen en marcha motivaciones de un nivel mas alto.
En este punto debe tenerse en cuenta que las jerarquias no son tan puras, y
que en la mayoria de los casos aparecen combinadas. Ademas, las
jerarquias cambian en funcién del nivel de desarrollo de cada pais. Asi por
ejemplo, en los paises desarrollados (de alta renta per cépita), la base de la
piramide la constituye el nivel 1, en tanto que en los paises en desarrollo (de

baja renta per capita) la piramide de jerarquias se invierte.

Siguiendo con el proceso conductual, el individuo experimenta mas
adelante el aprendizaje, proceso en el que su comportamiento se modifica
con caracter permanente debido a los efectos de una actividad,
adiestramiento y observacion. Dos son los tipos de aprendizaje: uno, el
motor; y el otro, referido a los conocimientos, ideas y opiniones. En el
segundo caso, de interés para los objetivos de esta investigacion, los
distintos autores lo fijan como un proceso impulsado basicamente por las
expectativas y necesidades del consumidor, que lo llevaran mas adelante a

una satisfaccion.

Con relacién a las influencias culturales, es del conocimiento general
que la pertenencia a una sociedad que tienen unas creencias basicas,
normas y valores, condicionard la conducta del consumidor. Este las
absorbera inconscientemente, y formara valores centrales y secundarios,

transmitidos generacionalmente y reforzados y/o desviados en el proceso

20



educativo y experiencias de vida. También la pertenencia a una clase social
(estructurada generalmente segun caracteristicas de ingreso, ocupacién, y
prestigio o status) condiciona la conducta del consumidor, siendo la familia el
principal grupo de socializacion. En general, son factores a través de los
cuales las actitudes y valores relacionados con bienes y servicios, deseos,

adquisiciones, sentimientos y consumos son mediatizados y formados.

B. Modelos de Comportamiento

Dado que los modelos son representaciones aproximadas de una
realidad, y que las respuestas humanas dependen (ademas de los factores
ambientales) de su propia estructura interna, resulta dificil disefiar un modelo
que represente exactamente el fenédmeno que aqui se trata. Esta claro que el
proceso de consumo (y por extensién, el de demanda) es demasiado
complejo como para ser explicado por modelos uniecuacionales, con lo que
se necesita una teoria que permita mostrar el comportamiento del
consumidor a lo largo del tiempo, por ser un proceso repetitivo y porque el
consumidor tiende a generalizar su experiencia de una situaciéon a otra
(Delgado, 1990).

Pese a lo anterior, algunos autores de modelos “globales” sobre el
comportamiento del consumidor han conseguido su aceptacion casi
universal, principalmente por haber sido sometidos a verificacibn empirica,
probando en gran medida su validez y aplicabilidad a diversos casos
especificos. En todo caso, pueden constituir una idea de base, punto de
partida para entender el comportamiento del consumidor. Aunque a
continuacién no seran incluidos todos los modelos que existen, se muestran

cuatro de los mas destacados (Delgado, 1930):
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B.1. Modelo de Decision de Nicosia (1966). planteado para el analisis de
productos de determinadas marcas, se basa en el proceso ordinario de
decision. En éste, un individuo pasa de un estado pasivo a otro activo,
centrado en predisposiciones, actitudes y motivaciones. De estas, las
motivaciones son las grandes fuerzan que impulsan a la accion. Asi, primero
se emite un mensaje que es asimilado por los consumidores, cuando
interactuan sus caracteristicas propias con las del mensaje, provocando una
actitud. Esta puede ser la busqueda y valoracion de los medios-fines, y cuyo
resultado sera la motivacién hacia ese bien o servicio: puede concluir aqui el
proceso, puede revisar los criterios de decisidon y continuar su busqueda, o

bien puede terminar comprando.

B.2. Modelo de Decisién del Consumidor de Howard-Sheth (1969): se
basa en cuatro grandes construcciones: i) inputs, estimulos percibidos desde
el entorno y marketing; ii) construcciones perceptivas, variables con el estado
interno que junta a las iii) construcciones de aprendizaje, son estructuras
hipotéticas no observables en la realidad; las construcciones perceptivas
facilitan el procesamiento de la informacion, y en las construcciones de
aprendizaje se hallan los motivos que estimulan al consumidor a comprar los
bienes con los que satisface su impulso inicial; y iv) los outputs, las
respuestas manifestadas por los compradores, que resultan de la interaccién
entre los inputs y su estado interno. Primero el individuo reconoce el
problema, lo que le lleva a la busqueda, fuentes de informaciéon que le
ayudan a tomar su decisién. Luego se hace una evaluacién alternativa,
segun diversos criterios, creencias y actitudes. Sigue la eleccion entre
alternativas disponibles. Por uitimo, los resultados son la eleccidn seguida
por la satisfaccion, o la duda por la decisién tomada. Existe también aqui un
periodo de feed-back, o de reaccién intensa, que los autores consideran

como idealizado.
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B.3. Modelo de comportamiento de Engel-Kollat-Blackwell: es un modelo
que se integra en cuatro areas bien determinadas. En primer lugar se
encuentra el campo psicolégico, donde se encuentran los componentes
primarios. informacién y experiencias retenidas en la memoria, nivel
consciente e inconsciente; los criterios de evaluacion para las distintas
alternativas del mercado, y que son manifestaciones concretas de su
personalidad; la informacién almacenada y las influencias sociales, actitudes
hacia alternativas que son estados mentales de buena disposicién para
responder, productos de la experiencia y que influencian directa y
dinamicamente el comportamiento; la personalidad, que determina en cada
individuo determinadas maneras de pensar, comportarse y responder, ante
las distintas situaciones planteadas; y el filtro, que es el conjunto de variables
antes descritas, interrelacionadas, a través del cual los estimulos son
procesados. En segundo lugar ocurre el procesamiento de la informacion,
donde el estimulo pasa a través del filtro, y se procesa en cuatro etapas
diferentes: i) el individuo se encuentra expuesto ante una continuada
comunicacion de estimulos fisicos y sociales; ii) el consumidor esta atento a
estos estimulos; iii) se da comprension al estimulo recibido, y que el individuo
puede distorsionar los inputs recibidos, haciéndolos acordes con su
estructura de creencias y preferencias de su unidad de control central; y iv) el
procesamiento concluye con la retencion, y con los estimulos que son
almacenados en la memoria, siendo apenas un pequeno porcentaje de los
recibidos inicialmente. En tercer lugar, prosigue el proceso de decision.
Comienza con el reconocimiento del problema y continia en etapas
sucesivas. El individuo primero percibe una diferencia entre su estado actual
y el ideal; establece luego alternativas de accién, buscando informacién
internamente almacenada o en el exterior, siendo esta Ultima inexistente en

los procesos de compra rutinarios. Con esta informacién, se evaluan las
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alternativas percibidas. Y finalmente, en cuarto lugar, ocurre el acto de
compra, inmediato a las etapas anteriores, que propician la decisién de
comprar. Puede haber una evaluacion postcompra: si hay disonancia, el
individuo reconsiderara sus criterios evaluativos. La experiencia adquirida le
evitara cometer errores similares en el futuro. En general, el resultado es la
satisfaccién con la compra adecuada, y en consecuencia se refuerzan las
actitudes y criterios evaluativos. Aumenta asi la probabilidad de repetir la

misma compra en el futuro.

Hasta aqui, y pese a algunas diferencias, los modelos convergen en
dos caracteristicas: una, la consideracién de la conducta de compra como un

proceso; la otra, la retroalimentacién del aprendizaje y la experiencia.

B.4. Modelo de Aivensieben (1988): mas dirigido al estudio sobre consumo
de alimentos, se basa en parte en el modelo descrito en b). Existen asi
cuatro construcciones: inputs, variables relevantes del consumidor y de los
bienes y servicios; ii) la construccidn perceptiva, que analiza la percepcion;
iii) la construccion de aprendizaje, motivos que tienen la funcion de estimular
al consumidor a comprar aquellos bienes que satisfagan sus necesidades, y
relacionado directamente con las actitudes, y iv) los oufputs, respuestas
traducidas en la demanda, como resultados de la interaccién de sus inputs y
de su estado interno (englobado este ultimo los items ii) y iii)). El area de
procesamiento de la informacion es algo interno al individuo, constituyendo el
fendmeno de la percepcién sobre el cual inciden la personalidad individual y
las estructuras de aprendizaje. Este aprendizaje se derivara de la percepcion
del mundo exterior hecha por el individuo, y de la informacién y la
satisfaccion por los resultados que se obtengan de sus actitudes. Es
aplicable a paises de renta alta, donde se invierte la escala de necesidades

propuesta por Maslow, y que fue descrita al comienzo del capitulo. Como
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elementos que explican el consumo, y su importancia relativa, se muestran

en el siguiente cuadro:

Cuadro 1.3.1

Precios y relacién de precios

Preferencias del consumidor
Factores sociodemograficos Fuerte
Actitudes Débil
Moda

Fuente : Alvensleben (1988).

Este autor también analiza las fases por las que pasan las diferentes
preferencias del consumidor de alimentos cuando se avanza hacia una
economia desarrollada. Como se aprecia en el cuadro 1.3.2, al principio (que
corresponde a los finales de etapa de pais que entra en desarrollo), la renta 'y
los precios estan en su nivel mas altos, para luego declinar, como elementos
determinantes de la demanda. La mayor preocupacion la constituye el comer
lo mayor posible con el nivel de renta poseido (maximizacion del ingreso, e
indirectamente de la utilidad que esa renta pueda darle al individuo), en
contraste con los consumidores de paises con niveles mayores de renta,
para quienes comer sano y menos calorias es lo mas importante. Asi, a
medida que crece el ingreso, los precios dejan de ser el factor importante
para determinar el consumo o no de un bien en detrimento de otros, y se da
lugar a preocupaciones de otra indole: salud, ambiente, apariencia. Con
bajos ingresos, es de esperarse entonces que lo mas importante para un
individuo sea comer, sin importar qué, y obtener un maximo bienestar. Esta
consideracion apoyara una de las conclusiones a las que conducird esta

investigacion.
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Cuadro 1.3.2

Influencia de la Renta y los precios como determinantes
de la demanda de alimentos

Primera Fase Segunda Fase Tercera Fase
e Adquirir bastantes |¢ Comer sano e Preocupacion
alimentos menos calorias alrededor de los
e Comer mas mas vitaminas restaurantes
(Tendencia salud) e preocupacion
e Comer mejor y mas alrededor de los
diversificado ambientes
e Comer, comprary e Comer, comprary
prepara alimentos de preparar alimentos,
mas conveniencia mas criticos
(tendencia conveniencia) |« Retorno a los
productos naturales

Fuente : Alvensleben (1988)

El modelo de Alvensleben muestra un proceso interrelacionado, donde
las distintas variables se condicionan simultdneamente unas a ofras, y
finalmente al proceso de demanda de alimentos. El ciclo en detalles es el
que se muestra en el cuadro 1.3.3. Como puede apreciarse, el nivel de
ingresos del individuo, las caracteristicas inherentes a los bienes y servicios
(incluidos sus precios), asi como las actitudes de demanda propician un
proceso de percepcién del individuo sobre su decisiéon futura de demanda,
condicionada ésta por los factores ambientales o sociales del grupo en el que
se desenvuelve, y al mismo tiempo por su propia situacion socioeconémica.
Estas variables, subsecuentemente, provocan motivos distintos en el

individuo para que éste demande alimentos, desde la intencién nutricional
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hasta la conciencia ecolégica, para finalmente sentirse plenamente

satisfecho.
Cuadro 1.3.3
Variables relevantes de la demanda de alimentos
* * Renta
Relativos al consumidor Motivos para la demanda

a) Normas y valores culturales de alimentos

- en la sociedad

- en la familia * Nutricional

(referencia de grupo) * Salud

.......................................... * Disfrute ¢

b) Situacion socioecondmica; * Conveniencia

- Estado del ciclo de vida * Prestigio < Demanda

- Edad * Seguridad A

- Educacion (profesion) * Ansiedad

- Empleo (tiempo de ocio) * Transparencia

- Tamafio del hogar * Conplacencia con las

- Urbano / rural de los normas del grupo

hogares * Practicas ambientales
- Rentas
iables relev. + + - +
Varslesrdvnts dels | { e |%——{ Aot
- Precio - Envases
- Calidad  -Distribucion
- Promocion
Fuente: Alvensleben (1988)

Como se desprende del cuadro anterior, los motivos que tienen los

consumidores para demandar alimentos pueden ser (Delgado, 1990):
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Nutricionales: son los que se refieren a los requerimientos de energia y
nutrientes tales como grasas, proteinas, carbohidratos, vitaminas.
Dependen de la edad, sexo, tipo de trabajo. En general, la tendencia en
los paises con altas rentas es al incremento en el consumo de calorias, y
sélo en los cincuenta habia un equilibrio entre los requerimientos y el
consumo (e.g., en los paises europeos).

Motivos de Salud: estan ligados al problema de la nutricién. Al consumir
exceso de calorias, aumenta la demanda de “dietas”, bajas en calorias.
También se ligan al ciclo de vida en el que se encuentra la persona.
Motivo empleo: se prefieren alimentos mejores, pero que sean mas
rapidos de preparar, diversos, y se tiende a demandan productos cada vez
con mayor grado de elaboracion (e.g., Ios congelados y deshidratados).
Motivos de conveniencia: persiguen ahorro de trabajo, asi como evitar
inconvenientes en los procesos de compra, preparacion y consumo. Se
derivan fundamentalmente del incremento del nivel de educacién de la
mujer (con el consiguiente cambio en la estructura laboral del hogar),
aumento y reasignacion de los roles de hombre y mujer en la familia y la
sociedad, aumento del numero de hijos por hogar, lo que se traduce en un
incremento en el porcentaje de servicios consumidos en los alimentos.
Motivos de prestigio: pueden ser por el efecto Veblen (emular a una clase
social mas alta que la de pertenencia, que hace preferir un bien antes que
otro), o por el efecto Snob (preferir un bien porque éste es consumido por
pocas personas).

Motivo seguridad: es el que persigue la reposicion de los productos ya
consumidos.

Motivo Preocupacion: es el que se relaciona con inquietudes crecientes

del consumidor por los alimentos residuales.
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¢ Motivo transparencia: denota la preferencia por productos en los que
existe menos anonimato, mas transparencia en los sistemas de
elaboracion, e incluso el interés cada vez mas extendido de comprar
directamente al productor.

¢ Motivo complacencia de normas del grupo: se refiere a los aspectos
religiosos, nutricionales, etc., caracteristicos de un grupo o estrato social.

e Motivo politicas ambientales: de rapida extension al nivel mundial, da

cuenta de la preferencia por productos que conserven el ambiente.

La renta y las actitudes se relacionan entre si por cuanto, en la medida
en que se dispone de ingresos para adquirir los distintos bienes y servicios,
la actitud del consumidor puede ser positiva 0 negativa a la compra de los
mismos. Respecto a la relacién entre actitudes y percepcion, existen “halos”
positivos 0 negativos, segun sea que se han seleccionado -a través de la
percepcion- productos con atributos positivos ¢ negativos, provocando en
consecuencia actitudes positivas o negativas, y la posibilidad de comprar
segura o inseguramente, segun el caso. Por ultimo, y con relacién a las
variables socio-demograficas, esta claro que al crecer la poblacion aumentan
las necesidades. Ademas, los cambios relativos a las estructuras de edades
de esa poblacién se relacionan con los cambios en el ciclo de vida familiar, y

por tanto, condicionan el proceso de demanda.
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Capitulo 2
Antecedentes de la Investigacion

En este capitulo se resumen los antecedentes histéricos de algunos
estudios que sobre demanda han sido realizados, discriminados en dos
secciones. Primero se muestran con cierto orden cronoldgico los autores mas
destacados en el campo de la investigacion teérica y aplicada sobre la
demanda en general, abarcando algunos de los desarrollos relacionados con
sistemas de demanda. Posteriormente, la investigacion enfatiza
especificamente sobre algunos autores y sus contribuciones al estudio de los
sistemas de demanda. Desde luego que, dada la orientacion del presente
estudio, se han omitido gran cantidad de autores. Sélo se incluyen los mas
renombrados, y algunos otros que han investigado en el area, cuyos trabajos

fueron revisados durante el transcurso de esta investigacién.

2.1. El Estudio de la Demanda

El andlisis de la demanda parte del modelo neoclasico de Marshall,
quien demostré que la demanda de un bien depende de la utilidad o
bienestar que éste le proporciona al consumidor, y quien ademas acund el
término elasticidad como medida descriptiva de la respuesta de la demanda
de los consumidores ante cambios ocurridos en el precio. Su obra mas
importante data de los inicios del siglo XIX, y se extiende todavia en las
postrimerias de la segunda mitad de éste. No es sino hasta los inicios del
presente siglo cuando comienzan a aparecer los primeros estudios
estadisticos sobre la demanda (Workin, Shultz y Frisch; en Fox, 1953),
basados bien en analisis grafico, en minimos cuadrados ordinarios o0 en
ecuaciones simultaneas. No obstante, estos dos ultimos métodos hicieron su

aparicién tardiamente. Los primeros estudios que trataron de estimar
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ecuaciones de demanda se aplicaron a los mercados agrarios. Asi por
ejemplo, Nenini (en 1907) estim6 la elasticidad precio para el algodén en
Italia; Lehfeldt, (en 1914) hizo lo propio para el trigo en Inglaterra; y este
mismo ano, Moore realizaba el primer intento que combinaba la teoria
economica y las técnicas estadisticas en la estimacion de los coeficientes de

una funcién de demanda.

El siguiente paso en el estudio de la demanda es la introduccién, en el
proceso de especificacién de funciones, de algunas restricciones tedricas.
Esta etapa se conoce con el nombre de Enfoque Estadistico de
Restricciones (Johnson et al., 1984). Mas tarde, y luego de la Il Guerra
Mundial, se expanden vertiginosamente las aplicaciones empiricas de la
teoria de la demanda. Aparecen asi trabajos como el de Stone (1954a),
cuyos resultados sobre el andlisis de la demanda consolidan el trabajo
tedrico y empirico hasta entonces realizado en este campo. Otros ejemplos
de este tipo lo constituyen las investigaciones realizadas por Lozano (1978)
sobre la demanda de tabaco en Espana; Mata (1986), sobre demanda de
carne de res en Venezuela, Gutiérrez (1987), sobre demanda de azucar en
Venezuela;, Capps (1989), sobre la demanda de productos carnicos en
EE.UU., entre otros.

Los estudios posteriores introducen como novedad la estimacién de
sistemas de demanda, en los que el analisis conjunto de diferentes productos
(léase bienes y servicios) revelan mejores resultados en la estimacién
(Gracia, 1994). Asi Leser (1941), es el primero en estimar sistemas
completos de demanda. Mas tarde Stone (1954b) estima un Sistema Lineal
del Gasto (Linear Expenditure System, LES), donde introduce restricciones
derivadas de la teoria econdmica. Aparecen luego modelos de mayor

sofisticacion y complejidad, que consideran (ademas de las restricciones de
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la teoria econdémica), hipdtesis sobre el comportamiento del consumidor
(Gracia, 1994). Es la época de Theil (1965) y Barten (1967), creadores del
conocido Modelo de Rofterdam; de Christensen et al. (1975), quienes
definieron el Modelo Translog; y por ultimo, Deaton y Muellbauer (1980),
quienes desarrollaron el Sistema de Demanda Casi ldeal (Almost Ideal
Demand System, AIDS). Esta ultima etapa se caracteriza por reunir estudios
aplicados a todo tipo de bienes, particularmente a los alimenticios, asi como
por el uso predominante de datos agregados de naturaleza temporal, dada la
mayor disponibilidad de encuestas sobre el consumo en los distintos paises

que contienen este tipo de informacién.

Dada la diversidad de los estudios que se han realizado a partir de los
AIDS’s, resultando en consecuencia tarea imposible incluirlos todos en una
investigacion con las caracteristicas del actual, se mencionaran brevemente
algunos de los que se revisaron en la busqueda de investigaciones afines.
Moschini y Meilke (1989) estimaron un AIDS para calcular distintas
elasticidades, y a partir de ellas determinar la ocurrencia de cambios
estructurales en los patrones de consumo de carnes en los EE.UU.
Empleando un modelo que describiera el patron temporal de estos cambios,
que ademas sirvio para determinar el sesgo del cambio estructural sobre los
patrones de consumo y las elasticidades estimadas, formularon un sistema
de demanda casi ideal a partir de datos trimestrales. La evidencia presentada
en este trabajo soporta la idea de que los patrones de consumo de carne
observados en las dos ultimas décadas no pueden ser completamente
explicados por la dinamica de los precios y el ingreso. La hipétesis de la
constancia de los parametros de un modelo razonablemente especificado de
tipo AIDS para cuatro tipos de carne fue rechazada contra un modelo
paramétrico mas general, variable en el tiempo. EI componente variable en el

tiempo del modelo se presenta en contra del consumo de carne de res y a
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favor del consumo de pollo y pescado, lo que parece indicar que razones
dietéticas son parcialmente las responsables de los cambios de los patrones

de consumo de carne de res.

Otro ejemplo con esta misma orientacion es el trabajo realizado por
Gracia y Albisu (1994). Estos autores, con el propdsito de analizar la
demanda de bebidas alcohdlicas en los hogares esparnoles y el grado de
competencia de aquéllas en estos hogares, parten de datos de consumo
alimentario del Ministerio de Agricultura, Ganaderia y Pesca para estimar un
sistema completo de demanda para estas bebidas. Estudian el vino de mesa,
vino de calidad, cerveza, vino espumoso y otras bebidas alcohdlicas, y llegan
a concluir que aunque el consumo del grupo de bebidas en general aumenta,
el de vino disminuye. Ademas, este estudio reveld que para este pais el vino
de mesa y la cerveza se comportaron como bienes de primera necesidad,
mostrando una demanda mas inelastica que la de las restantes bebidas. Las
restantes bebidas eran bienes de lujo, especialmente los vinos espumosos,
con valores de elasticidad elevados (con excepcion de otras bebidas
alcohdlicas, que eran inelasticas aunque con valores cercanos a la unidad).
El consumo de cerveza no se afecté por cambios en su precio y en el de las
otras bebidas, al igual que el vino de mesa (elasticidades cruzadas casi
nulas). De otro lado, los vinos de calidad, los espumosos y las bebidas de
alta graduacion resultaron ser productos sustitutivos.

2.2. Sistemas de Demanda

La estimacion de sistemas de demanda es una practica extendida en
el ambito de la investigacion econdmica, particularmente con el propésito de
tareas de planificacién. En muchos casos donde, a pesar de la gran cantidad
de informacidn disponible para estudios de demanda del consumidor no es

posible estimar modelos apropiados (e.g., no existe la informacion sobre los
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ingresos), los sistemas de demanda parecen ser la solucion. A falta de
informacién oportuna y cualificada de precios, una de las formas
exitosamente probadas en el calculo de las elasticidades precio es el
enfoque de maximizacion intertemporal de la funcion de utilidad. Este
método, ademas de permitir estimar elasticidades precio propias y cruzadas,
posibilita también el calculo de las elasticidades de demanda con respecto a
la tasa de interés para cada bien, aun en ausencia de informacion de precios

y de tasa de interés.

Partiendo del método anterior, Belandria (1970, 1973) implementa el
Modelo de Gasto de Stone’ (de uso generalizado cuando se utilizan series
temporales), y el Modelo Ampliado de Lluch®, especialmente (til por permitir
estudiar el comportamiento dinamico cuando se dispone tanto de la
informacién relativa al gasto como la relativa al ingreso, no obstante la

escasa aplicacion empirica en aquel entonces.

Partiendo de los datos de una encuesta sobre presupuestos familiares
tomada en la ciudad de Mérida (cuyo objetivo era el de calcular las
ponderaciones del indice del costo de vida en ésta ciudad), el autor extrajo
los datos relativos a ingreso familiar (definido como el total de entradas
monetarias y no monetarias percibidas por el grupo familiar durante el afho
inmediato anterior a la encuesta), y los datos relativos al consumo familiar
(gastos familiares en 37 grupos de bienes, segun clasificacion de las
Naciones Unidas para el tipo de encuesta). Esta ultima informacion fue

reagrupada en 16 grupos, con el objeto de facilitar su analisis, siguiendo dos

2 Este modelo fue tomado por Belandria del trabajo “Linear Expenditure Systems and
Demand Analysis: An Application to a Pattern of British Demand”, del Economic Journal , 64
gseptiembre): 511-527.

Citado por Belandria de Lluch, C.: “The Extended Linear Expenditure System”; Universidad
de Essex, febrero 1970 (mimeografiado).
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criterios principales: i) el interés de los resultados por referirse a bienes o
grupo de ellos como blanco relevante en la opinién publica, v ii) la proporcién
del gasto familiar que les correspondia. Fue empleada en la estimacién de
sus parametros siguiendo el modelo para el sistema lineal del gasto de
Stone, un sistema de ecuaciones resuelto en dos etapas aplicando Minimos
Cuadrados Ordinarios. Sin embargo, por ser este procedimiento interactivo
valido sélo para series temporales, y que exige informacion de precios o
precios que no varien, el sistema obtenido fue sub-identificado, hecho que
imposibilitd la estimacion de parametros del modelo, y en consecuencia la de
las elasticidades precio. No obstante, por conocer a priori algunos valores de
los parametros, el autor realizd varios experimentos (de los que obtuvo
estimadores unicos), pero por el caracter de extrema sensibilidad del gasto
total y su particular incidencia en el calculo de las elasticidades, este método

tuvo escasa aplicacién practica.

Utilizando los mismos datos, el autor empled posteriormente un
procedimiento basado en el método de Lluch, que era teéricamente factible y
resolvia el problema de identificacion. La diferencia principal con el método
anterior radica en considerar al precio de los distintos bienes como constante
(para los datos de la muestra), y a partir de alli estima el sistema de
ecuaciones simultaneas e independientes, aplicando Minimos Cuadrados
Ordinarios a cada ecuacidon del sistema, y obteniendo para el vector de

parametros un valor unico para cada estimador.
En definitiva, se estimaron dos modelos:

1. Modelo simple de gastos, de la forma

P = a;+ Bk +u,
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donde:

pi: precio del bien i

qi: cantidad adquirida del bien i
E. total del gasto

a,3: parametros estimados

En este modelo, el gasto efectuado por el consumidor en el bien i fue
definido como una funcién de un término independiente, del gasto total y de

la perturbacién aleatoria.

2. Modelo con ingreso corriente, de la forma

Pq; =Py, +s,(V-PY)+E
donde:
pi: precio del bien i
0q: cantidad adquirida del bien i
Y: ingreso corriente

y, & parametros estimados

En este caso, el gasto familiar en el bien i fue definido como una

funcion del gasto en los bienes normales y del gasto de subsistencia.

Los resultados obtenidos para el primer modelo mostraron que los
estimadores eran estadisticamente significativos (con a=0.01), aunque los
coeficientes de determinacién oscilaron entre 0,18 y 0,75. Las conclusiones

mas importantes derivadas del modelo fueron que i) la participacion mas
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importante en el presupuesto corresponde al grupo de vivienda y servicios®,
seguidos por ropa y equipos del hogar, ii) las categorias correspondientes a
alimentos tienen coeficiente de elasticidad ingreso menor que uno (i.e., son
bienes necesarios, con una elevada tasa para el caso de las carnes); ii) casi
todas los restantes grupos tienen elasticidades ingreso mayores que la
unidad, con valores relativamente bajos en fransporte, ropa y calzados
infantiles, y muy bajos para combustible y alumbrado. En general, los
coeficientes del segundo modelo fueron superiores respecto a los del
primero, por lo que indicaron subestimacién de los coeficientes de elasticidad
ingreso cuando se utilizaba al gasto corriente como variable proxy del
ingreso (Belandria, 1973: 36).

Los parametros estimados con el segundo modelo, donde se utilizaba
el ingreso corriente como variable explicativa, resultaron todos
estadisticamente significativos (P<0.01). Los valores de las elasticidades
ingreso resultaron mayores que uno para los casos de los grupos ropa y
equipos del hogar, y para otros gastos. Vehiculos mostré valor elasticidad
ingreso unitario, resultado particularmente interesante que parecia sugerir
que los automéviles no fuesen un bien del lujo en la ciudad de Mérida. Para
el caso de los parametros y y &, los valores obtenidos fueron positivos todos,
pero excesivamente altos (con excepcién del correspondiente a vivienda y
sus servicios), por lo que se consideraron sobrestimados. Los coeficientes
de determinacion para los distintos grupos oscilaron entre 0,12 y 0,61. En
particular, los resultados globales del modelo parecian indicar que un

importante porcentaje de las familias realizaban un gasto actual por debajo

4 Las cursivas indican el grupo de bienes empleado por Belandria, resultado de la
transformacion de los 37 grupos de bienes encuestados llevados posteriormente a 16, segun
modelo de las Naciones Unidas.
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del promedio de gasto para cada bien de la muestra (distribucién asimétrica

hacia la derecha).

Con relacion a las elasticidades precio, calculadas mediante el
segundo modelo, todos los valores fueron negativos (tanto las compensadas
como las no compensadas), tal y como la teoria y el modelo lo requieren. Los
valores obtenidos resultaron muy pequefios para todos los bienes, siendo el
de la leche el mas alto. Los resultados anteriores son aun hoy de especial
interés, por cuanto se puede predecir a partir de ellos cual seria la magnitud
de la reduccidn del consumo (e.g., cuando se eliminan subsidios de algunos
bienes, se eliminan los controles de precios o simplemente por los efectos de

inflacién por empuje de costos o demanda).

Por dltimo, y utilizando el Modelo de Lluch, Belandria estimé la
elasticidad de demanda agregada, con respecto a los precios de los bienes y
la tasa de interés. En general, los valores para la elasticidad precio oscilaron
entre 0,0077 (vehiculos) hasta 0,0196 (carne). Para el caso de las
elasticidades respecto a la tasa de interés, los valores calculados oscilaron

entre 0,0885 (cereales) y 0,3914 (ofros gastos).

En términos generales, las conclusiones mas importantes del autor
apuntaron a la desconfianza de los resultados cuando se considera al gasto
corriente como sustituto del ingreso, por conducir a resultados diferentes. Asi
mismo, el modelo de Liuch resulté un poderoso instrumento de analisis,
permitiendo obtener resultados cuyos procesos usualmente requieren
informacién mas completa. Sin embargo, y aunque produce estimadores
consistentes tanto para datos temporales como atemporales, requiere
disponer de la informacion acerca del ingreso permanente o corriente
(Belandria, 1973: 40).
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Un ejemplo mas reciente de la implementacion de sistemas de
demanda lineales fue el trabajo realizado por Coeymans y Campero (1992),
en el que a partir del modelo general propuesto por Stone (1954a),
especifican y estiman un sistema de demanda al consumo sectorial en Chile,
para datos del periodo 1961-1982. Los resultados obtenidos le permitieron
verificar la factibilidad tedrica del sistema que idearon inicialmente, ya que
éste corroboraba la negatividad del efecto sustitucion del precio (propio).
Ademas, estos autores efectuaron simulaciéon dinamica a partir del modelo

estimado, resultando éste de una capacidad predictiva aceptable.

Mas recientemente, Blundell et al. (1993), empleando /a British Family
Expenditure Survey 1970-1984 (encuesta anual inglesa de gastos familiares),
estimaron parametros de elasticidad precio y elasticidad ingreso, con el
proposito de evaluar la importancia del uso de informacién de microniveles
en el analisis de la conducta del consumidor. A partir de una muestra de
alrededor de 4.000 familias y con datos correspondientes a cada uno de los
quince anos sefalados (i.e., mas de 61.000 hogares en total), especificaron
un sistema de demanda basado en informacién de series de tiempo de
hogares individuales, usada para medir el “ruido” dentro de los estudios de
demanda del consumidor cuando se usa la informacién agregada en lugar
de los datos microeconémicos apropiados. Para la seleccion de la muestra
se consideraron aquellos hogares o familias cuya “cabeza” (jefe) tenia una
edad comprendida entre los 18 y los 60 afios. Asi mismo, intentaron evaluar
la conveniencia de dafa agregada, a través del impacto de las elasticidades
precio e ingreso, y por ultimo la capacidad de ambos (dafa micro y agregada
basada en modelos) para predecir la demanda agregada del consumidor.

Descrito en forma breve, su trabajo partid6 de la especificacion del

sistema de preferencias individuales, siendo el objetivo modelar un conjunto
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amplio de bienes de consumo perecederos’® de los que se tenia almacenada
informacion confiable. Los autores “caracterizaron las preferencias de los
consumidores de manera tal que en cada periodo t el hogar h toma
decisiones de cuanto consumira de estos bienes, condicionadas a varias
caracteristicas del hogar y a los niveles de consumo de otro grupo de otras
(posibles, pero menos flexibles) demandas®. Este Gltimo grupo de demandas
contiene lo relativo a gastos del hogar, gasto en tabaco, algunos bienes
durables y decisiones del mercado de trabajo agrupada en un segundo
bloque junto a las caracteristicas del hogar” (Blundell et. al., 1993: 571). EI
sistema de demanda especificado se concentrd en siete grupos amplios de
bienes: alimentos, alcohol, combustibles, vestido, transporte, servicios y
otros. Una vez estimados los coeficientes, los resultados los presentaron
como estimadores de la extensién cuadratica del sistema de demanda “casi
ideal”. En todas las ecuaciones encontraron que, consistentemente, tanto los
parametros de precios propios como los de precios cruzados eran
estadisticamente significativos. Con relacidn a los coeficientes de los
logaritmos de los términos del gasto real, encontraron que mostraban
variaciones estacionales y demograficas. A pesar de la gran cantidad de
variables (caracteristicas) de hogares que se consideraron en el estudio
(muchas de ellas con variaciéon temporal), que ejercian influencia en los
parametros de interseccién en cada ecuacidén de asignacion, encontraron

gue los precios tenian un impacto significativo.

® Dentro de este grupo, representado en su trabajo como z, se incluian alimentos, vestido,
servicios, combustibles (energia de los hogares), alcohol, transporte y otros no durables.

5 Los autores sefialan que es poco probable que ambos grupos de bienes sean
escasamente separables en utilidad. Y en sus palabras, “el segundo grupo de bienes actia
mas como variables demograficas y locacionales que afectan la asignacién del total de
gastos en estos bienes, y la tasa marginal de sustitucion entre ellos.
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Al observar los parametros estimados a partir de los modelos de
demanda estimados, se encontraron algunos patrones generales. Asi por
ejemplo, los servicios se comportaban como un bien de lujo, en tanto el
combustible (para el hogar) era un bien necesario. Sin embargo, cada uno
de los hogares tendria una elasticidad presupuestaria diferente. En los
modelos cuadraticos estimados, donde la elasticidad precio fue definida
como funcién de dos pardmetros (ademas del gasto en los bienes
perecederos y la asignacion presupuestaria en un bien /) que variaban
segun la composicion de la familia y ocupacion de su jefe, la elasticidad del
presupuesto mostraba variaciones substanciales entre hogares, al depender

del nivel mismo del presupuesto.

Algunos aportes interesantes de este estudio se derivaron como
resultados de su analisis econométrico. Asi por ejemplo, existe la posibilidad
de ocurrencia de cero gastos en los archivos diarios de informacién. Esto sin
embargo, para el grupo de bienes considerados en el estudio, se debié mas
probablemente a compras no frecuentes. Sin embargo, el problema de este
tipo de compras tiene su mayor efecto sobre bienes como vestido, transporte
(y posiblemente alcohol), por lo que entonces el concepto tebrico de
consumo difiere de su contraparte medida (o proxy), el gasto. Este hecho
afecta particularmente a la variable dependiente e independiente en la
estimacion logaritmica del gasto total real, con lo que la estimacion utilizando
minimos cuadrados ordinarios (OLS) se vuelve sesgada. Claro que la
estimacion de una variable instrumental, o mas comunmente el Método de
Momentos Generalizados, una vez que la heterocedasticidad se toma en
consideracién permite a todos los términos de la variable en cuestion

volverse endogenos, removiendo este problema de error de medida.
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Finalmente, los autores concluyen que al evaluar la relacion entre los
modelos de demanda basados en dafa micro y agregada, es importante
establecer la presencia de no linealidad en las curvas de Engel del nivel
micro, y la necesidad de interacciones con caracteristicas especificas de los
hogares, ya que alguna de ellas podria descarta la agregacién lineal simple.
Para la muestra utilizada, los autores sefialaron haber encontrado evidencia
de ambas. Particularmente, encontraron que algunos bienes podrian cambiar
con el ingreso de lujo a necesidad, una posibilidad descartada en muchos de
los sistemas d demanda usados comiunmente. También sefialan que para
trabajar con data agregada debe tenerse en cuenta que, aun cuando estos
modelos ignoran las interacciones del gasto total con las caracteristicas
individuales, los modelos agregados que explican demanda en términos de
variables de precios y gasto total excluyen muchos factores de agregacion,
asi como la proporcién del gasto total asociado al tamano de la familia, grupo
de pertenencia, 0 status de empleo. Estos factores cambian a través del
tiempo, de forma tal que podrian estar correlacionados con el gasto total real
y los movimientos relativos en los precios, dificultando la separacion de los
efectos de dafa agregada o probar hipotesis teéricas relativas a los términos
de precio y de ingreso. Para la muestra, las elasticidades precio fueron
similares en ambos tipos de dafa (micro y agregada), en tanto que las
elasticidades ingreso diferian significativamente de un procedimiento a otro.
En general, estos resultados sugieren que una comparacién de estimadores
agregados bien entre diferentes periodos de tiempo o bien entre paises con
distribucién no constante del ingreso, puede mostrar inestabilidad en los
coeficientes. Para resolver este problema sugieren un conjunto de factores
de agregacién computables, basados en caracteristicas de los hogares. En
términos de la capacidad de prediccién ex-post agregada del modelo, los

resultados son Utiles para la prediccién y evaluacion de las consecuencias
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agregadas en los experimentos de politicas publicas (especialmente cuando

los factores de agregacion no varian o evolucionan en forma predecible).

Otros trabajos que utilizan los AIDS, pero para estimar y/o analizar la
demanda de importaciones para distintos paises o grupos de ellos, han sido
los realizados por Winters (1984), cuyo propdsito era medir el impacto que el
ingreso de Inglaterra en la entonces Comunidad Econémica Europea tendria
sobre el consumo de manufacturas. También Linn et al. (1991) utilizaron
AIDS para estudiar la importaciones de papa congelada realizadas por
Japén, identificando los factores que las determinaban y la asignacion hecha
de esas cantidades entre los distintos paises desde donde las importaban.
Homma (1993) hizo lo propio con los productos horticolas del Japon,
intentando medir en dos etapas la cantidad de importaciones de cada uno de
esos productos, y la asignacion del gasto en cada uno de ellos,

respectivamente.

De acuerdo con Thomas (1987) los estudios realizados hasta
entonces en el area en referencia habian adoptado tres enfoques en la
especificacion de sistemas completos de demanda. El primero de ellos
consistié en la especificacion de una forma funcional para la funcion de
utilidad, y a partir de ella derivar las funciones de demanda. Estas ultimas
satisfacian de forma automatica las restricciones impuestas por la teoria
econdmica, aungue no ofrecian la posibilidad de contrastarlas. El segundo de
los enfoques consistié en definir directamente las funciones de demanda, sin
detenerse en que cumplieran con las restricciones de la teoria econémica, lo
que a su vez facilitaba su contrastacién empirica. Sin embargo, este tipo de
procedimiento presentaba como inconvenientes el elevado numero de
parametros a estimar, asi como la posibilidad de que no existiese una

funcion de utilidad asociada a las funciones de demanda previamente
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definidas. El ultimo de los enfoques, de mayor amplitud, ha sido el que define
las llamadas formas funcionales flexibles. Grosso modo, este método
consiste en aproximar la funciéon de utilidad directa o la indirecta por alguna
forma funcional especifica, que contenga un numero de parametros
suficientes como para considerarla una aproximacion razonable de la funcién
verdadera que no se conoce (Deaton y Muellbauer, 1980).

El primer enfoque abarca los modelos del tipo LES de Stone (1954b),
y donde las funciones de utilidad se derivan de la funcién de utilidad sugerida
por Klein y Rubinfield (Gracia, 1994), de la forma
U= Zﬂz log(qi}/i)
=1
donde B; y y; son parametros que satisfacen la restriciones 0<B;<1,

2B=1, (Bi- 11)>0. Las funciones de demanda obtenidas son de la forma

b4q: =7:P; +ﬂi(y_zyipi)

i=1
donde

Pi: precio del bien i
gi: cantidad demandada del bien i

Y: gasto total (o el ingreso)
B proporcién marginal del gasto

Y; : cantidad minima demandada dei bien j

Dentro del segundo enfoque se encuentra el modelo propuesto por
Theil y Barten (Gracia, 1994:111), que se conoce en la literatura como

Modelo de Rotterdam. La funcion de demanda empleada es de |la forma:
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d,q;, =a,0logY +> e, dlogp,
=1

donde
€;; . elasticidad del bien i con respecto al bien j

a; . elasticidad del bien i

Las aplicaciones mas importantes de este modelo fueron hechas por
Barten (en los anos 1967 y 1969), con datos de Holanda; y la de Deaton
(1974), con datos de la Gran Bretafa correspondientes al lapso 1900-1970,

exceptuando los afios de guerra.

Ya dentro del tercer enfoque, Christensen et. al. (1975) aproximaron
una funcién de utilidad directa por una cuadratica, con especificacion
logaritmica en precios e ingreso. Este modelo se conoce con el nombre de

Translog, y su forma es:

P 1IG Di D;
logU*=«a, +a, lo D Nog| == |log| —
g 0 1 gizzl: 1% 22 ;ﬂy g(y) g(Yj

i=1 =

También dentro de este ultimo enfoque se ubica el AIDS de Deaton y
Muellbauer (1980), quienes a partir de una funcion de costos obtenian
funciones de demanda en forma de proporcién de gasto como esta (Gracia,
1994: 115):

W.=a,+Y ylogp, +BU B, H’Z’; *
j=1
donde
7 g +75)

y
2
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Al maximizar la funcién de utilidad del consumidor, el gasto total
resulta igual al costo. Asi:

logy =logc(U, p)

m n

2 1
log¥ =a,+Y a,logp, "‘EZ > 7y logp, log p, +UB,, T1p;*
k=1

k=1 =l

m 1 m n
log? —(a, + D a,logp, + 52 D 7 logp, logp,)=UB, TIpf (**)
k=1 k=t j=1

Al sustituir (**) en (*), se convierte finalmente en

n Y
W, =a, +Z7ij long +5; log?

=l

tal que

m 1 m n
logP=a;2 awp,+23, 2 7ylogp.logp,
k=1

k=1 j=1
Finalmente, dado que el AIDS es no lineal en sus variables, y como su
estimacion debe efectuarse mediante procedimientos no lineales, Deaton y

Muellbauer (1980a) sugieren utilizar la aproximacién ideada por Stone en
1973, de la forma:

log P =Y "W, log Pi
i=1

de donde resulta la denominada Aproximacién lineal de un Sistema de

Demanda Casi Ideal (LA/AIDS). Tal modelo fue empleado por estos autores
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para datos de Gran Bretafna, correspondientes a ocho grupos de bienes,
durante el periodo 1954-1954 (Deaton y Muellbauer, 1980).

Por ultimo Lewbel (1989) defini6 un nuevo sistema de demanda,

denominado Sistema de Demanda Fraccional, de la forma:

w = 9@ +b (pul)
c(p(¥) +d(p)u(Y)

donde
W, : proporcion del gasto realizada en el bien i
a (p), b'(p), c(p) y d(p): funciones arbitrarias, diferenciables en los precios

v, v, 1, «: funciones diferenciables del ingreso

P: vector de precios

Igualmente Lewbel (1989), construyé un sistema de demanda que
combinaba los sistemas del tipo AIDS y Translog, e incluyé al modelo arriba

descrito como un caso particular. Tal modelo de proporcion del gasto fue de

la forma:
1 [} ! 1 !
a, +¢, v+b+(d+av+%v ev)+ce T+b (1+v er)Z
l 1+v’c1
donde

Wi es la proporcion del gasto en el bien i
v es el vector de logaritmos de los precios
Z es el vector de logaritmos del gasto total

1 es el vector de unos (1°s)
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a;, bi, ¢;, d son parametros

El trabajo de Lewbel (1989) estimé los tres tipos de modelos anteriormente
sefalados (i.e., AIDS, Translog y Fraccional), utilizando datos agregados de
energia, bienes y duraderos y servicio en EE.UU. Los resultados obtenidos le
llevaron a concluir que existia igualdad en cuanto a elasticidades vy
resultados estadisticos entre el AIDS y el Translog, la superioridad
estadistica del modelo conjunto (el fraccional de Lewbel), y la no satisfaccion
de la condicion de cuasiconcavidad por ninguno de los tres modelos

utilizados.

En la presente década, Yen y Chern (1992) estimaron los tres
modelos referidos en el parrafo anterior, utilizando datos anuales sobre
consumo de aceites y grasas en EE.UU., para el periodo entre 1950 y 1986.
Los resultados derivados del estudio revelaron mejores resultados

estadisticos en el modelo general de Lewbel que en los restantes.

Trabajos mas recientes han sido, e.g., Ley y Steel (1996), quienes
consideran una implementacién Bayesiana de un nuevo enfoque en la
estimacioén de sistemas de demanda. Este enfoque fue sugerido inicialmente
por Varian (1990, citado por estos autores), y a su vez estad basado en la
generalizacion del indice de Eficiencia de Afriat (que data de 1967). El
modelo propuesto los condujo a un manejable y predictivo analisis posterior,
ademas de permitirles posteriores interpretaciones econdémicas interesantes.
Adicionalmente, los autores condujeron un analisis de sensibilidad respecto a
lo anterior, en una aplicacién utilizando datos del consumo agregado de
Estados Unidos. Por ultimo, examinaron la eficiencia promedio y la
asignacion del presupuesto esperado. Para el estudio completo llegaron a la

conclusion que la muestra era altamente informativa.
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Un ejemplo mas reciente de la implementacién de sistemas de
demanda lineales fue el trabajo realizado por Coeymans y Campero (1992),
en el que a partir del modelo general propuesto por Stone (1954a),
especifican y estiman un sistema de demanda al consumo sectorial en Chile,
para datos del periodo 1961-1982. Los resultados obtenidos le permitieron
verificar la factibilidad teérica del sistema que idearon inicialmente, ya que
éste corroboraba la negatividad del efecto sustitucion del precio (propio).
Ademas, estos autores efectuaron simulacién dinamica a partir del modelo

estimado, resultando éste de una capacidad predictiva aceptable.
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Capitulo 3

Formulacién y Estimacion del Sistema Lineal del Gasto

El objetivo de este capitulo es presentar la derivacion del Sistema
Lineal del Gasto (Linear Expenditure System, LES), ideado inicialmente por
Stone (1954;1954b) en la década de los cincuenta, no obstante que en la
década anterior ya habia sido implicitamente sugerido por otros autores. El
LES se basa a su vez en las llamadas funciones de demanda, propuestas
por Klein y Rubin entre 1941 y 1942 (Belandria, 1973: 3), y en la misma
época por Less (Theil, 1975: 5), con posteriores resultados a partir de
aplicaciones empiricas de la misma por parte de Geary y Samuelson a
finales de esa década (en Belandria, 1973). Para llevar a cabo el objetivo
arriba mencionada, se describe en primer lugar el modelo de Stone, quien
obtuvo el sistema en cuestion a partir de una funcion de demanda
marshaliana, descrita en el capitulo anterior. Luego, en la segunda seccién,
se muestra la derivacién del LES, de forma aproximada a la que se utiliza en
la parte empirica de este trabajo. Finalmente, en la tercera seccion, se
presenta una breve revision de la derivacion de los coeficientes de

elasticidad a partir de los sistemas lineales de demanda.

3.1. Modelo de Stone’

De acuerdo con Deaton y Muellbauer (1980), el trabajo de Stone (1954)
si bien seguia con la tradicién del enfoque empirico marshaliano, constituyo
un puente entre la vieja y la nueva metodologia para el estudio del
consumidor. Su mérito fue el uso consistente de la teoria para definir y
modificar las ecuaciones que habria de utilizar para sus datos. El punto de

partida de su trabajo fue la funcidn de demanda logaritmica de la forma:
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h
logg; =a; +n;logx+ my log py G
k=1

donde

qi: cantidad demandada del bien i
pi: precio del i-ésimo bien

X: gasto total

ni: elasticidad del gasto total

nik: elasticidad (precio) cruzada del k-ésimo precio sobre la i-ésima demanda

Este fue el modelo del que partiria Stone para estimar las funciones
de demanda de 48 categorias de bienes de consumo alimentario, para el
periodo comprendido entre 1920 y 1938, a partir de datos de encuestas de
hogares del Reino Unido. Solamente con 19 observaciones se hacia
imperativo mantener el numero de variables explicatorias en un nivel minimo
(aproximadamente 5), por cuanto envuelve un numero de 50. Queda claro
que se necesitan restricciones de partida para poder estimar la ecuacién 3.1.
El procedimiento obvio seria asignar valores cero a la mayoria de los
coeficientes de elasticidad cruzada (de los precios), procedimiento que no
resulta muy atractivo (Deaton y Muellbauer, 1980). Las elasticidades precio
contienen tanto al efecto ingreso como al efecto sustitucion, y mientras que
éste puede ser cero para bienes no relacionados, existe una buena razén
para suponer que aquélla pudiera ser distinta de cero. Stone resuelve este
problema al descomponer las elasticidades cruzadas segun la ecuaciéon de
Slutsky, que expresada en forma de derivadas equivale a la expresion:
oh, 0g, gg_,

l q; +

o _ 98 (.2)
apj Ox apj

" Esta seccién, conjuntamente con la 3.2, se basa principalmente en la obra de Deaton y
Muellbauer (1980). La seccion 3.3 fue tomada del libro de Pollak y Wales (1992).
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Al reexpresar (3.2) en forma de elasticidades, se obtiene:

Ny = 77;: + nw, (3.3)

donde n*i es la elasticidad cruzada compensada (de los precios), y wk es la
asignacion presupuestaria (budget shares). Al sustituir (3.3) en (3.1), se
obtiene que

X 2 .
logq, =a, +n, IOg(_j + Z 7y log p, (3.4)
P k=1 '

que permite obtener, por un lado, la demanda en términos del gasto real, y
por el otro, los precios compensados. Esto significa que el paso desde (3.1) a
(3.4) equivale aproximadamente al paso de funciones marshalianas a las del
tipo hicksianas. Subsecuentemente, Stone intentd resolver la restriccion de
homogeneidad. Dado que

k=1

Se puede partir de aqui para deflactar todos los precios de (3.4) por
un indice general de precios, P. Se obtiene entonces una expresion de la

forma:

kek

logg, =a, +n, log(%j +> my log(p, / P) (.6)

donde el rango de la sumatoria ha sido restringido al subconjunto K de
bienes sustitutos y complementarios muy cercanos. Tal supuesto es aqui
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aceptable, por cuanto no existe razén para descartar que haya cero

sustitucion entre bienes no relacionados entre si.

La ecuacién anterior (3.6) es la base para la mayor parte del analisis
que hizo Stone. Sin embargo, y con el propésito de conservar los grados de
libertad, se estimaron primero las elasticidades del gasto n; de los estudios
sobre presupuesto, y estos valores se usaron luego como informacién base
para la estimacién de (3.6). Por ultimo, con el propésito de medir posibles
cambios estacionarlos en las preferencias, Stone introdujo una variable de
tendencia 0;t, tomando las primeras diferencias para minimizar los efectos de
la correlacién serial en los residuos. Asi, siendo A el operador de la primera

diferencia, la ecuacion a estimar quedaba de |la forma

A{log q, - 7;(%)} =60, +> nA log(%‘) (3.7

keS

donde

E - elasticidad estimada a partir del estudio de presupuestos

3.2. El Sistema Lineal del Gasto (LES)
Para estimar el LES (Deaton y Muellbauer, 1980), se puede partir de

la forma general de las funciones marshalianas de la forma:

9, =&,(x.p) (.8)

Al intentar estimarlo sin el uso directo de los recursos de la teoria, es
requisito indispensable escoger previamente una forma funcional, y luego

medir el gasto total n y las n? respuestas en los precios. Stone enfrentd este
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problema escogiendo una transformacion logaritmica de la funcién anterior
(3.7), e imponiendo la restriccion de homogeneidad para reducir el nimero
de parametros a estimar. Sin embargo, es posible lograr el mayor niumero
posible de grados de libertad al excluir la mayoria de las elasticidades
cruzadas compensadas. La alternativa es entonces imponer restricciones
tedricas desde el propio comienzo. Asi, si se Imponen las restricciones de
aditividad, homogeneidad y simetria, las n? + n derivadas originales del
precio y del gasto se reducen a (n -1) (*an+ [). De manera que, e.g., para un
sistema de diez ecuaciones se traduce en una ganancia de 54 grados de
libertad adicionales. En la practica, esto es lo que establece la diferencia
entre estar o no en capacidad de estimar el sistema, causando ninguna
sorpresa el que esta forma de aplicar la teoria sea de uso creciente entre los

econometristas.

A partir de la formulacion lineal de la demanda
pPi4; :,Bix+2ﬂijpj (3.9)
Jj=1

e imponer las restricciones tedricas de aditividad, homogeneidad y
simetria, la Unica forma funcional que satisface las restricciones es el sistema

lineal del gasto

Pid; Zpi}/i+ﬂi(x—ipk},k) (3.10)

k=1
con

La funcién de costos quedaria de la forma
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c(u, p)=) pyy. +ull pf* G.11)

que es concava, siempre que todos los B; sean positivos, y que x no sea
menor que Zpk Yk, de manera que q; > y; para todo i. De no mantenerse esta
restriccidon, c(u,p) no seria concava, y en consecuencia no se podria derivar
la expresion (3.9) al maximizar la funcién de utilidad restringida. A pesar que
no se requiere que los y; sean positivos, tales parametros se interpretan
frecuentemente como las cantidades minimas requeridas o cantidades de
subsistencia, de manera tal que la ecuacién (3.10) tiene una interpretacion
muy sencilla. La expresién p; yi representa el gasto realizado en primera
instancia, dejando asi un residuo o0 “gasto supernumerario” x-Zpiyyi, que se
asigna entre los distintos bienes en proporciones fijas Bi. En consecuencia,
ademas del gasto de subsistencia Zpyy;, el desembolso total se divide entre
los distintos commodities siguiendo un patrén constante. Tal interpretacién
puede verse reflejada en la estructura de la ecuacion de costo; la ecuacion
(3.11) muestra un elemento del costo fijo, Zpiy;, que no permite sustitucion
alguna, al que se le suma un término que permite comprar la utilidad u a un
precio unitario constante, IIpi’.. Luego, dado que los coeficientes B se
agregan hasta la unidad, este ultimo término puede ser considerado como la
media geométrica ponderada de los precios, y en consecuencia ser
considerado como un indice de precios que representa el costo de vida

marginal.
Las funciones de utilidad directa e indirecta para el LES serian:

v(q) =11(q, _7k)ﬂk (3.12)
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w(p)=(x-Y. pv.)/ TIpl (3.13)

La expresion (3.12) se lleva frecuentemente a la forma equivalente
x-ZBklog(qi-yi). La forma de utilidad indirecta tiene una interpretacién clara en
término de gasto real: si los coeficientes y representan requerimientos de
subsistencia, solamente (X--Zpxyi) es lo que hay disponible para asignar
discrecionalmente. Este término se encuentra deflactado por el promedio

ponderado de los precios para dar asi una medida “real” del bienestar.

Uno de los rasgos mas notables del LES es el hecho que sélo tiene 2n
parametros, de los cuales (2n-1) pueden ser escogidos independientemente.
En aquellos casos en que n sea mayor o igual que 3, esta cantidad seria
mucho menor que (2n-1)(%zn+1), circunstancia que es teéricamenie posible,
a pesar que el paso de (3.9) a (3.1) no incluyé mas restricciones que eran
estrictamente necesarias. Esta aparente discrepancia se debe a que la
seleccién de una forma funcional es, por si misma, restrictiva. Deaton y
Muellbauer (1980: 66) sostienen que la seleccién de una forma funcional con
elasticidad constante significa que, cuando tiene que satisfacerse la
restriccion de aditividad, se deducen solamente elasticidades unitarias. La
linealidad de (3.9) origina problemas menos severos, pero trae como
consecuencia que el LES sea en la practica mas especializado de lo
necesario. Asi, e.g., si se realiza la diferenciacion de la ecuacién (3.9), se
obtendria que sélo podria ocurrir “inferioridad” en los casos de aquellos
bienes cuyos coeficientes B; resultasen negativos. Sin embargo, tal
circunstancia viola la condiciéon de concavidad y, de ser permitida, resultaria
en un bien que tendria un valor de elasticidad precio positivo. De manera

similar, si se mantiene la condicién de concavidad, dos bienes cualesquiera
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que fueran no podrian ser complementarlos, sino que cada uno de ellos seria
un sustituto de cada uno de los restantes bienes. Claro esta, estas
restricciones no significan que el modelo no pueda ser aplicado en la
practica, sino que su aplicacion debe restringirse a aquellos casos donde sus
limitaciones no sean consideradas tan fuertes. Sin embargo, esto ultimo
exigiria tener cuidado en la interpretacion de los resultados, asi como
distinguir claramente entre las propiedades del modelo (impuestas a priori), y

las propiedades de la informacion utilizada (Deaton y Muellbauer, 1980: 67).

Por otro lado, a pesar de que por definicién el modelo del LES es
lineal en las variables, no lo es en los parametros. Esta circunstancia condujo
a un problema en la aplicacion empirica, de gran magnitud si se considera
que para la época en que Stone estimd el modelo, los célculos se realizaban
manualmente. Sin embargo, Stone resolvié el problema utilizando un
algoritmo simple que le permitic estimar el modelo: si se conocen vy
parametros, la ecuacion es lineal en B, y viceversa. De manera que, para un
conjunto de valores de partida arbitrarios, era posible iterar desde B hacia y y
volver hasta tanto los valores de los coeficientes paren de cambiar (esto es,

se vuelvan constantes).

Desde luego, para los procedimientos estandar modernos, este
método no es suficientemente eficiente ni mucho menos preciso, pero le
permitié a Stone aplicar su modelo a seis grupos de bienes, nuevamente a
partir de informaciéon de encuestas sobre gastos de consumo en la Gran
Bretana. Si bien los resultados mas importantes obtenidos en el célculo de
los valores de elasticidad precio y elasticidad del gasto no fueron tan
disimiles de los esperados a priori, se observd un comportamiento

interesante en ellos: el lugar que ocupaba cada grupo de bienes, ordenado
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segun los valores de sus elasticidades precio, era exactamente el mismo que
si se ordenara segun los valores de sus elasticidades del gasto. Mas aun,
aquéllos resultaron aproximadamente iguales a los valores de las
elasticidades precio. La explicacion de ese comportamiento radica en que el
LES pertenece una clase particular de modelos de demanda, todos los
cuales comparten la propiedad de proporcionalidad aproximada entre las
elasticidades- precio y las elasticidades del gasto. De manera que, aun
cuando a priori se tengan razones para creer que exista en algunos casos
empiricos esa proporcionalidad, el LES es un sistema de demanda
demasiado restrictivo, por lo que es conveniente pasar a utilizar otros

modelos generales (Deaton y Muellbauer, 1980: 67).

Uno de los modelos frecuentemente empleados para contrastar
empiricamente la teoria es el Modelo de Rotterdam, ideado inicialmente por
Theil (1965) y Barten (1966), y denominado asi por el lugar de su gestacion.
En esencia, utiliza un enfoque similar al de Stone, s6lo que en lugar de
términos logaritmicos se vale de diferenciales. Entonces, si se toman las

diferencias de la ecuacion

dloggq, =n,dlogx+Y ndlogp, (3.14)
j

Sin embargo, a diferencia del caso de Stone, aca no se mantiene el
supuesto que ambas elasticidades, n; y m;j son constantes. Al igual que en el
caso anterior, se emplea la descomposicién de Slutsky para escribir
ni=n*j-niwj, para la elasticidad cruzada compensada, por lo que la ecuacion

(3.14) se transforma en:

h
dloggq, :ni(dlogx—Zwkdlogpk)+zni;dlogpj (3.15)
k=1 j
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que no es mas que el simple diferencial de la ecuacién (3.4) formulada por
Stone. Sin embargo, debe sefalarse que la ecuaciéon (3.15) no
necesariamente conduce por si sola a la imposicién de simetria como
condicion. En consecuencia, dada la restriccién de simetria de Slutsky (que
expresada en forma de elasticidad equivale a la expresion win*;= win*;), las
restricciones involucran también a la variable asignacién presupuestaria (w;).
También es posible evitar esta dificultad si se multiplica toda la expresion

(3.15) por wi, con lo que se obtendrian finalmente las expresiones:

w,dloggq, :bidlog;—Zcijdlogpj (3.16)
J
donde:
dlog;zdlogx—Zwkdlogpk =Y w,dlogg, (3.17)
-

0q,
b =wn=p i (3.18)

1 177 pl ax

, 2.5,

Cy =Wy = D; BBy (3'19)

En el conjunto de expresiones anteriores, S;jj representa el (i, j)-ésimo
término de la matriz de sustitucién de Slutsky. El término d log x deberia ser
considerado como un indice que representa el cambio proporcional en el
gasto total real. También podria ser considerado como una medida del
cambio ocurrido en la utilidad, de manera que la expresién (3.16), al igual
que sucede en la ecuacion de Stone, (3.16) representa una funcion de
demanda del tipo hicksiano. La expresion (3.18) muestra que bi=win; es la

propensién marginal a gastar en el i-ésimo bien. Finalmente, dado que este
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modelo no sera empleado en este estudio, no se ahondard en mayores

detalles.

3.3. Las elasticidades en el Sistema Lineal del Gasto y su interpretacion

Una de las ventajas que ofrece el LES es que es transparente, en el
sentido que sus parametros tienen interpretaciones de comportamiento
directas. Asi, para el caso de familias cuyo sistema de demanda sea uno del
tipo LES, el gasto total u se asigna en primer lugar a la compra de cantidades
“necesarias”’, “de subsistencia’ o “comprometidas” de cada bien (bs, .., bn), ¥
luego si dividen el gasto remanente o “supernumerario, p-Zpkbg, entre los
restantes bienes en proporciones fijas (ay, .., as) (p, al igual que en el resto
del estudio es el precio, que corresponde en este caso a los precios de los
bienes del subconjunto K, o conjunto de bienes de subsistencia). De manera
que las cantidades (b4, ., b,) pueden ser interpretadas como la “cesta
basica’. En cualquier sistema de demanda, la asignaciones presupuestarias
marginales (“marginal budget shares’, 0 mbs) se definen como las fracciones
o proporciones de cada unidad monetaria adicional del gasto realizadas en
cada bien:

op.h' (P,u) (3.20)
dy

donde h'(P, pn) es una funcién ordinaria marshaliana.

Como condicién, la suma de todas esas fracciones marginales debe
ser igual a la unidad y positiva, para el caso de bienes normales. En el caso
de LES, las mbs son constantes, esto es, no dependen ni de los precios ni
del gasto, y son iguales a las proporciones a;. Sobre este sistema,

Goldberger (en Pollak y Wales, 1992: 5) propuso una interesante
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caracterizacion en términos de las mbs: el LES es el unico sistema de
demanda que presenta mbs constantes.

Para calcular las elasticidades propia de la demanda, cruzada y del
gasto, el procedimiento es sencillo. Al hacer p'(P, ) la elasticidad propia de
la demanda del bien i, i (P, p) la elasticidad cruzada de la demanda del! bien
i con respecto al bien j, y pu'(P, p) la elasticidad del gasto, la férmula de

calculo para cada una de ellas seria:

, p.b,(1-a,)
m P, p)= : -1
pibi +ai(:u_zpkbk) (3.21)

. -ab.p,

n' (P, i) = aeELE) (3.22)
/ p.b, +ai(.u_zpkbk)
. a.

n (P, ) = 1a (3.23)

pibi +a; (,u_zpkbk)

Dado que en el LES las elasticidades precio y del gasto son funciones
de todos los precios y del gasto, mas que de las constantes, estas
elasticidades no proporcionan un resumen confiable sobre el comportamiento
que implica cada conjunto particular de parametros. En realidad, dado que
los parametros tienen una interpretacion de comportamiento directa, los
valores de los parametros proporcionan por si solos el resumen estadistico

mas completo para el Sistema Lineal del Gasto (Pollak y Wales, 1992: 5).
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Capitulo 4
Evolucion del gasto de consumo final de los hogares en Venezuela a
partir de 1950: los signos de los cambios

Este apartado tiene por finalidad describir, de manera sucinta, la
evolucion del gasto de consumo final de los hogares venezolanos durante la
segunda década del presente siglo. Con ello pretende servir como marco de
referencia nacional, cuando en el capitulo siguiente se describa y analice el
comportamiento de esta misma variable al nivel de la ciudad de Mérida, a
partir de los cambios en las variables econémicas que la determinan. Con
este propésito, se utiliza la informacion del gasto de consumo final que los
hogares realizan en el mercado interno, a partir de las cifras del Banco
Central de Venezuela. Igualmente se utilizan las variables indice de precios
al consumidor del area metropolitana de Caracas como medida del cambio
en el nivel de precios. Por ultimo, se utiliza como variable préxima del ingreso
el producto interno bruto real, en términos agregados y per capita. En primer
término se muestran los valores del gasto total, asi como la asignacion entre
las distintas categorias principales de bienes, tanto en valores absolutos
como relativos, y en términos agregados para el pais de esta variable.
Seguidamente se presentan las tasas medias de crecimiento de las variables

arriba mencionadas, calculada a partir de minimos cuadrados ordinarios.

4.1. Las tendencias del consumo de los hogares venezolanos durante la
segunda parte del siglo XX

Seguidamente, se muestra la evolucién del gasto de consumo final de
los hogares venezolanos, a partir de 1950:

62



Cuadro 4.1

Venezuela: Compos:c:én del Consumo Final de los Hogares por tipo de Gasto 1950-1995*
(En Millones de Bolivares, a precios constantes)

No Durables
Alimentos, Bienes Bienes
Bebidas y Otros semi durables Servicios TOTAL
Tabaco durables
1950 2.670 1.128 . 459 2551 6.808
1951 2.866 1.224 459 2.707 7.256
1952 2.942 1.333 . 490 2.834 7.599
1953 3.197 1.710 642 3.226 8.775
1954 3.302 1.874 685 3.445 9.306
1955 3.823 1.909 713 3.662 10.107
1956 3.755 1.981 . 695 3.944 10.375
1957 4,199 2.300 911 4,162 11.572
1958 4.515 2.467 959 4518 12.459
1959 5.019 3.459 1.084 4.916 14.478
1960 5.222 2.726 725 4.923 13.596
1961 5.140 2.820 735 5.101 13.796
1962 5.314 2.801 649 5.505] 14.269
1963 5.574 2.744 , 620 5.749 14.687,
1964 6.046 3.123 . 676 6.246 16.091
1965 6.482 3.204 944 6.716 17.346
1966 6.632 3.266 1.037 6.971 17.906}
1967 6.775 3.229 1 1.034 7.507 18.545
1968 6.961 3.467 1.308 8.008 19.744
1968 9.109 2.287 2,738 1.905 6.307 22.347
1969 9.926 2.220 2.872 2.032 6.498 23.548
1970 10.372 2.280 2.913 2.084 7.804 25.453
1971 10.534 2.255 3.277 2.110 7.710 25.886
1972 10.977 2.506 3.439 2.255 8.313 27.490
1973 11.917 2.800 3.366 2.565 8.799 29.447
1974 13.082 3.068| ° 4.426 3.030 10.546 34.152
1975 14.916 3.782 4564 3.352 11.510 38.124
1976 16.438 3.820 4,679 4.071 12.391 41.399
1977 18.357 3.814f | 4.564 4.640 14.298 45,673
1978 19.162 3.822 5.673 5.234 15.169 49.060
1979 20.201 3.858 5.475 5.094 15.840 50.468
1980 19.836 4.457 5.006 4.828 18.205 52.332
1981 21.422 4,138 4223 4563 19.040 53.386
1982 22.843 4.610 4.422 4.621 18.324 54.820
1983 23.574 4.614 3.466 2.554 18.274 52.482
1984 23.238 4.868 3.627 2.479 18.020 52,232
1984 : 79.693 52,797 ) 12.490 98.106 243.086
1985 79.001 55.764 13.394 102.674 250.833
1986 81.016 57.011 14.684 108.222 260.933
1987 84.854 60.637 14.702 111.908 272.101
1988 89.462 62.805 14.786 116.890 283.943
1989 87.773 53.135 9.910 113.682 264.500
© 1990 87.564 53.345 11.904 118.505 271.318
1991 92.850 60.268 . 15.601 123.393 292.112
1992 101.585 67.460 20.389 129.115 318.559
1993 104.785 58.588 19.932 128.689 311.994
1994 106.103 54,156 15.399 128.056 303.714
1995 106.999 54.762 16.753 129.973 308.487]

Fuente: - Banco Central de Venezuela. Anuario de Cuentas Nacionales, varios afios.

- Banco Central de Venezuela. Cincuenta Afios de Series Estadisticas 1939-1989

- Célculos propios

(*) Gastos realizados en el mercado interno,

Notas:

- Las Ifneas punteadas dividen el periodo base de referencia para cada lapso, a saber, 1957, 1968 y 1984, respectivamente

- A partir de 1984 el BCV impl ta un todol6gico, que afectd el volumen del gasto y su presentacién estadistica

- Las cifras del lapso 1950-68, ademds de contener implicitamente las existencias, pueden diferir de las refiejadas bajos las mismas
conceptos en la demanda agregada interna, debido a método, concepto y o diferent pleados en unas y otras

- Los espacios en blanco se deben al hecho de seguir i criterio de divisién empleado en ias cifras originales del BCV )
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Cuadro 4.2

Venezuela: Composicion del Consumo Final de los Hogares por tipo de Gasto 1950-1995
(Como porcentaje del gasto de consumo final total)

No Durables
Alimentos, Bienes Bienes
Bebidas y Otros semi durables Servicios
Tabaco durables B
1950 39,2 16,6 00 . 6,7 375
1951 39,5 1§,9 0,0 6,3 37,3
1952 387 175 0,0 6,4 373
1953 36,4 195 0,0 7.3 36,8
1954 35,5 20,1 0,0 7.4 37,0
1955 37,8 18,9 0,0 71 36,2
1956 36,2 191 0,0 6,7 38,0
1957 36,3 19,9 0,0 79 36,0
1958 36,2 19,8 0,0 77 36,3
1959 34,7 239 0,0 75 34,0
1960 384 201 0,0 53 36,2
1961 37,3 20,4 0,0 53 37,0
1962 37,2 196 0,0 45 386
1963 38,0 18,7 0,0 42 39,1
1964 37,6 19,4 0,0 42 38,8
1965 37,4 18,5 . 00 54 38,7
1966 37,0 18,2 0,0 58 38,9
1967 36,5 17,4 0,0 5,6 40,5
1968 35,3 17,6 0,0 6,6 40,6
1968 40,8 - 10,2 12,3 85 28,2
1969 42,2 9,4 12,2 8,6 27,6
1970 40,7 9,0 11,4 8,2 30,7
1971 407 8,7 12,7 8,2 29,8
1972 39,9 9,1 125 8,2 30,2
1973 40,5 95 11,4 87 29,9
1974 38,3 9,0 13,0 89 30,9
1975 391 99 12,0 88 30,2
1976 39,7 9,2 11,3 98 29,9
1977 40,2 8,4 10,0 10,2 31,3
1978 39,1 7.8 11,6 10,7 30,9
1979 40,0 7,6 10,8 101 31,4
1980 379 8,5 9,6 9,2 34,8
1981 40,1 7.8 7.9 85 357
1982 41,7 8,4 8,1 8,4 33,4
1983 449 8,8 6,6 49 34,8
1984 445 93 6,9 47 34,5
1984 32,8 21,7 0,0 51 40,4
1985 31,5 22,2 0,0 53 40,9
1986 31,0 21,8 0,0 56 415
1987 31,2 223 0,0 54 411
1988 31,5 221 0,0 52 412
1989 33,2 201 . 0,0 37 43,0
1990 323 197 0,0 44 437
1991 31,8 20,6 0,0 53 42,2
1992 31,9 21,2 0,0 64 40,5
1993 33,6 18,8 0,0 6,4 412
1994 34,9 17.8 0,0 51 422
1995 347 178 0,0 54 42,1

Fuente: - Banco Central de Venezuela. Anuario de Cuentas Nacionales, varios afios.

- Banco Central de Venezuela. Cincuenta Afios de Series Estadisticas 1939-1989

- Célculos propios
Notas:

(*) Gastos realizados en el mercado interno

- El valor "0" indica que no se hizo la divisién para el subperiodo en semidurabies y durables

»
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Durante la segunda mitad del presente siglo, el consumo final de los
hogares venezolanos medido en valores constantes, ha mostrado una
tendencia creciente. Como puede observarse en el cuadro N° 4.1, no
obstante que se presentan tres bases de referencia diferentes, la tendencia
para el periodo completo es al crecimiento sostenido. Similar comportamiento
se observa también en los precios y en el ingreso agregado y per capita, si
bien en este ultimo ocurre en una proporcién menor. Sin embargo, existen
diferencias marcadas entre subperiodos con relaciéon al comportamiento de
los consumidores. Esto se ha debido principalmente al tipo de politicas
vigentes en cada subperiodo, a la evolucidén de los precios, el ingreso y el
empleo, que en conjunto con otras variables han propiciado respuestas del
consumidor en distintas direcciones. Para ver con mas detalles estos
cambios, en los parrafos siguientes se explicara cada subperiodo
separadamente. En términos generales, se consideran bienes no durables a
los incluidos bajo las categorias de alimentos, bebidas y tabaco,
combustibles, vestidos y calzados y otros no durables. Se incluyen dentro de
la categoria de durables a los muebles y artefactos del hogar y a los equipos
de transporte. Dentro de los servicios se incluyen las erogaciones
correspondientes a restaurantes y hoteles, transporte y comunicaciones,
alquileres, electricidad y agua, salud y educacion, esparcimiento, gastos

personales diversos y otros servicios®.

® Mayores detalles sobre los productos incluidos bajo las distintas categorias de bienes y
servicios, clasificados de acuerdo con su durabilidad, se pueden observar en el anexo 2. Si
bien el conjunto alli mostrado corresponde a una de las estructuras utilizadas muy
recientemente en el célculo del indice de Precios al Consumidor del Area Metropolitana de
Caracas, proporciona una visibn completa del tipo de bienes que a lo largo de las dltimas
décadas han sido incluidos en las cuatro categorias. Por razones obvias, dado el vértigo de
los cambios en los patrones del consumo, esas categorias no son exactamente las mismas
en cuanto a su contenido. En consecuencia, seria razonable pensar que las comparaciones
como las aqui realizadas, abarcando periodos tan prolongados y heterogéneos, podrian
conducir a conclusiones erréneas o de alcance limitado. Inclindndose favorablemente hacia
el segundo argumento, se advierte al lector al respecto. En todo caso, lo mas importante son
los signos y las magnitudes, que apuntan en la direccion sefialada en este apartado.
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Durante el lapso 1950-1968 (cuadro 4.1) el crecimiento observado en
el gasto total real es vertiginoso. Si se toman en cuenta los valores extremos
de este periodo, puede apreciarse como en términos agregados esta variable
practicamente se triplica. El crecimiento medio anual para este subperiodo es
del 5,77%. Si se compara el valor anterior con el crecimiento de los precios
(apenas del 1,25% como promedio anual), y con el comportamiento del
ingreso (medido por el PIB agregado y per capita, de 5,77 y 1,9%,
respectivamente), se aprecia cdmo el consumidor venezolano respondio
racionalmente. Ante una situacion de relativa estabilidad en los precios,
aunado al crecimiento de su ingreso real, es de esperar (tal y como ocurrid),
aumentos en el consumo. Todo esto ocurrio en un periodo también
caracterizado por la expansién econémica y el crecimiento urbanistico.

Cuadro 4.3
Venezuela: Asignacion promedio del gasto de consumo final
de los hogares por tipo de bienes 1950-1995

(en porcentaje)

No Durables
Alimentos, Bienes Bienes
Bebidas y Otros semi durables Servicios
Periodo Tabaco durables

1950-1968) 37,1 19,1 - 6,2 37,6
1968-1984| 40,6 8,9 10,6 8,5 31,4
1984-1988| 31,6 22,0 - 5,3 41,0
1989-1992| 32,3 20,4 - 5,0 42,4
1992-1995| 34,4 18,1 -—- 5,6 41,8

Fuente: - Cuadro 4.1

- Célculos propios

Con relacién a la asignacion de este ultimo gasto entre las distintas
categorias de bienes y servicios, debe senalarse que el comportamiento

observado sugiere que el consumidor venezolano respondio de acuerdo con
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los sefalamientos hechos por Engel (ver glosario) con relacién al consumo.
Asi, en la medida en que su ingreso real crecia, si bien el gasto destinado a
la alimentacion también lo hacia, la proporcion del gasto destinado a otros
bienes y servicios era mayor. Durante este lapso, el promedio del gasto
destinado a alimentos, bebidas y tabaco (ABT) fue del 37,1%, con un
crecimiento anual promedio del 5,54%. Para este mismo lapso, el promedio
del gasto total destinado a servicios fue del 37,6%, cuya magnitud crecia a
una tasa media anual del 6,22%. De igual manera crecieron las proporciones
destinadas a otros bienes no durables (5,87% en promedio anual), a bienes
semidurables y durables (3,85). La proporcién media destinada a estas
categorias de bienes fue del 19,1% y 6,2%, respectivamente.

Cuadro 4.4
Venezuela: Crecimiento medio del ingreso, los precios y el

gasto de consumo final de los hogares 1950-1995
(en tasas porcentuales medias anuales por subperiodos)

Periodo| 1950-1995|1950-1968|1968-1984{1984-1989|1989-1992|1992-1995

IPC 4rea metropolitana de Caracas 8,45 1,25 8,18 25,06 30,20 42,78
PIB total (1984=100) 3,54 577 2,35 3,04 6,63 0,42
PIB per cépita (1984=100) 0,24 1,90 -0,83 0,42 3,88 -2,87
Gasto en alimentos, bebidas y — 5,54 6,56 2,58 4,97 1,68
tabaco

Gasto en otros bienes no durables -— 5,87 5,43 1,29 8,38 -0,07
Gasto bienes semidurables y -— 3,85 3,54 -2,45 24,34 -0,08
durables

Gasto en servicios — 6,22 7,63 3,31 4,22 0,15
Gasto total (consumo final) -— 5,76 6,30 2,39 6,32 -1,24

Fuente: - BCV. Anuario de cuentas nacionales. Varios afios.
- BCV. Cincuenta aios de series estadisticas 1939-1989.
- Baptista, A. (1997). Bases cuantitativas de la economia venezolana 1830-1995
- Célculos propios

67




Pasando al periodo 1968-1984, donde practicamente hubo ausencia
ajustes®, cierta estabilidad en los niveles de precios y crecimiento del ingreso
agregado de la poblacién, el gasto total continda su tendencia creciente. No
obstante la caida que mostro el ingreso per capita (en promedio 0,83% cada
afo durante el subperiodo), se observaron importantes cambios en la
asignacion del gasto. El gasto alimentario crece a un ritmo superior que en el
lapso anterior (6,56%), al igual que ocurre con el dedicado a los servicios
(7,63%). Se observaron, sin embargo, ligeras caidas en el ritmo de
crecimiento de las asignaciones para gastos en bienes no durables y para
semidurables y durables. Otro rasgo atribuible a este subperiodo es el
importante salto en la proporcidon destinada a ABT, que para muestra la
proporcién mas alta para el medio siglo en estudio (40,6% como promedio
del gasto total). En sentido contrario, se observo la caida en la asignacion

destinada a servicios.

Durante el lapso 1984-1989, llama la atencién el comportamiento
observado en todas las variables. Este periodo se caracterizd por la
implementacién de ajustes no ortodoxos, basados en los controles de
precios, del tipo de cambio, de los salarios, de las tasas de interés y del
comercio. No obstante lo anterior, se observé un importante repunte en los
niveles de precios (que crecieron como promedio anual en 25,06%), si bien
los saltos mas fuertes ocurren en los dos ultimos afos. Tanto el ingreso
agregado como el per capita crecieron, aunque este ultimo apenas
perceptiblemente (0,42%, en comparacién con el primero, que lo hizo a una

tasa media anual del 3,04%). El gasto en ABT continda su tendencia

° En realidad, estrictamente hablando de politicas de ajuste, si hubo unos intentos durante
este subperiodo: en el aifo 1979, e igualmente otro durante 1983. Sin embargo, la magnitud
y alcance de las mismas no son comparables con las emprendidas en 1984 y 1989. De alli
que se asuma al primero de éstos aitos como el limite del intervalo entre dos periodos de
ajustes distintos.
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creciente, pero decrece en su ritmo (2,58%). En general, este mismo
comportamiento se observa en los gastos destinados a las distintas
categorias restantes de bienes, con la peculiaridad que la cantidad destinada
a semidurables y durables decrece (-2,45% como promedio anual). De igual
manera resulta interesante ver la caida en la proporcién media destinada a
ABT, con el valor medio mas bajo del periodo global, y el crecimiento

vertiginoso de la proporcién destinada a servicios.

El siguiente subperiodo es el comprendido entre 1989 y 1992. Se
caracteriza fundamentalmente por la instrumentacidn de politicas de
estabilizacion y ajuste estructural, basadas en la liberacion de precios,
apertura de los mercados, libre flotacidn cambiaria, asi como por reformas
fiscales, financieras y de politica comercial. El crecimiento del gasto total
agregado muestra aqui su valor mas alto para los subperiodos en estudio
(6,32%), a pesar que los precios continuan su ritmo cada vez de mayor
crecimiento. Al parecer los efectos observados en variables como el empleo
y el ingreso per capita durante estos afos tuvieron un rol importante en ese
aumento del consumo. De hecho, el PIB agregado y per capita mas que se

duplican con relacion al periodo anterior.

Otro rasgo importante a destacar durante este lapso es el elevado
crecimiento en el gasto destinado a bienes semidurables y durables, que en
promedio crecieron al 24% anual. Asi mismo, se observé un aumento en el
ritmo de crecimiento del gasto en todas las categorias de bienes y servicios.
Con relacion a la asignacion promedio del gasto total, es de destacar el ligero
crecimiento observado en la proporcién destinada a ABT, asi como la
destinada a servicios. Esta ultima mostraba el valor relativo mas alto para el
medio siglo estudiado, posible senal de un aumento de bienestar general del

venezolano (medido en términos agregados).
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En ultimo subperiodo, comprendido entre 1992 y 1995, no puede
hablarse de una politica particular (aunque debe sefialarse la ruptura del
esquema implementado en el lapso inmediato anterior). En él se observaron
importantes cambios, tanto en el comportamiento de las magnitudes como de
las proporciones. Los precios siguen creciendo aceleradamente (43% como
media anual), pero con la particularidad que el ingreso agregado y per céapita
caen fuertemente. El primero decrece durante este lapso a una tasa media
del 0,42% anual, en tanto el segundo hace lo propio pero en mayor
proporcién: 2,87%. Esto explica en parte la caida del gasto total de consumo
observado en este subperiodo (que en promedio anual fue del -1,24%), y de
las magnitudes destinadas a las distintas categorias de bienes, con
excepcidén de ABT. Esta ultima caracteristica aparece como otro indicio del
deterioro ocurrido en los ingresos de una gran proporcién de la poblacién
venezolana. Tal y como ocurre en otros paises, el aumento generalizado de
las asignaciones en el gasto alimentario es la respuesta racional que da el
consumidor cuando su ingreso esta disminuyendo, al reasignar las

proporciones del gasto total en las i categorias posibles de bienes.

4.2. Algunas caracteristicas del consumo de alimentos en Venezuela en
los afos recientes

Investigaciones realizadas recientemente en Venezuela han
evidenciado que muchas de las politicas implementadas a través de los
distintos programas sociales no se han correspondido con las necesidades
de los estratos de poblacién de menores ingresos. Uno de esos estudios fue
el realizado por un grupo de estudiantes de trabajo social de la Universidad
Central de Venezuela, donde se mostro el estado precario de las viviendas
de algunas zonas marginales de la capital del pais. En general se trata de
viviendas caracterizadas por la carencia de agua potable, electricidad y

sistemas de disposicion de excretas, precarias vias de acceso, hacinamiento
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general y entorno plagado de desechos sélidos. Se constatd asi mismo que
cuando ingresan a los hospitales infantes que presentan cuadros de
malnutricion, la mayor proporcién de ellos pertenece a este tipo de hogares.
La situacion se agrava por cuanto los distintos programas llegan en mayor
cuantia a los nifios escolarizados, en tanto aquellos quienes no tienen
afiliacion o ni siquiera partida de nacimiento quedan al margen (Estacio,
1998).

La descripcion anterior es sélo una de las manifestaciones de una
situacién mucho mas compleja, que viene acentuandose en el pais en los
ultimos anos: el empobrecimiento de la poblacién. Si bien los indicadores
econdmicos per se no pueden ser los unicos indicios a para afirmar lo
anterior, constituyen una de las sefiales mas importantes que dan cuenta de
la reversién del estado de bienestar que aquélla tenia décadas atras.
Particularmente, se quiere enfatizar aqui en el comportamiento del ingreso
familiar, ya que es esta variable la que determina el comportamiento de los
individuos con relacién a sus habitos o patrones de consumo, al mismo
tiempo que determina las posibilidades de acceso (o0 no) de esas familias

acceden a los bienes y servicios que le garanticen su bienestar.

A mediados de 1997, de acuerdo con las cifras mostradas por
Datanalisis (Armas, 1997), el venezolano promedio destinaba 51,8 % de sus
ingresos a la compra de alimentos. En los estratos mas bajos tal proporcion
llegaba a ser del 71%. Este hecho es facilmente verificable si se considera
que el precio de la canasta basica en este momento era superior a 200.000
bolivares (y la alimentaria poco mas de 120.000 bolivares), en tanto que los
ingresos de los estratos |V y V de la poblacién eran de 165.000 y 85.000
bolivares, respectivamente. No obstante que estas cifras se basan en

informacion muestral extrapolada, dan una idea de orden de magnitud de la
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preponderancia del gasto alimentario dentro del presupuesto de gastos
familiares en el pais. Tal tendencia se mantiene (y probablemente se
acentua) en los momentos actuales, alertando asi sobre la vulnerabilidad de
los hogares venezolanos ante los cambios en los precios de este tipo de

bienes.

Una de las consecuencias mas importantes de la situacion antes
descrita, con relacién al consumo de los hogares venezolanos durante los
ultimos afios (y particularmente durante la presente década), ha sido la
reorientacién del consumo de bienes normales a bienes inferiores como
harina de maiz, pasta, huevos, margarina y queso (Armas, 1997). Este
proceso de sustitucion entre alimentos ya habia sido puntualizado por la
Camara Venezolana de la Industria Alimentaria (CAVIDEA) en 1996, con
base en cifras de sus asociaciones afiliadas (Chiappe, 1996). Segun esta
fuente, el venezolano “enfatizaba su alimentacion en arepas rellenas con
huevos, pasta con pollo y algunas galletas...”, ya que de veintiin productos
basicos sblo los mencionados atras experimentaron aumentos en su
demanda con respecto al semestre inmediato anterior. En consecuencia,
predominaba una dieta compuesta basicamente por carbohidratos,
caracterizada por el aumento de la demanda de azucares y harinas, y por la
caida de la demanda de proteinas y grasas. Con relacién a las proteinas, la
mayor parte procedian de la ingesta de pollo y huevos. La leche y sus
derivados, incluidos los distintos tipos de quesos, mostraron una disminucion
en su demanda. Parte de la disminucién de la demanda de los productos
antes mencionados fue atribuida por CAVIDEA a los pagos en ese momento
de las becas salario en los meses de octubre y diciembre, asi como a las
bonificaciones entonces recibidas por los empleados publicos, y el pago de

las utilidades y aumentos de salarios realizados por el sector privado.
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De vuelta a las variaciones en los precios de los alimentos, debe
agregarse que los aumentos experimentados en éstos (como ocurre en la
mayoria de los bienes consumidos en Venezuela), algunos actores
econdmicos tratan de explicarlos a través de los aumentos en los costos de
la materia prima. Este es el caso de muchos empresarios de la agroindustria
nacional, argumento que resulta razonablemente admisible si se considera el
elevado peso relativo que los insumos importados tienen en la composiciéon
de los bienes y servicios de consumo final en el mercado interno. En otros
casos, los costos de transaccién y de fuerza de trabajo son las principales
causas del crecimiento en los precios de tales bienes, o simplemente esos
aumentos corresponden a comportamientos estacionales. Sin embargo, debe
acotarse que cuando repunta el indicador nacional de inflacion, se verifica
simultaneamente que los precios de los alimentos crecen mas que
proporcionalmente que los de los restantes bienes y servicios, con contadas
excepciones. Cuando ocurren estas ultimas es porque el aumento
vertiginoso ocurrido en los precios de muchos bienes y servicios produce
reducciones en la demanda de los mismos, lo que posteriormente induce a la
desaceleracidon de los aumentos de precios en estos bienes, e incluso
reducciones. Todo esto ocurre por la busqueda de los industriales y
comerciantes de recuperar el ritmo perdido en la demanda de sus bienes. El
efecto neto final de todo el proceso anterior es la caida del ingreso real del
venezolano promedio, con lo que parece razonable que éste realice un
proceso de sustituciéon entre bienes con el propdsito de maximizar la utilidad
o satisfaccién del gasto que realiza. No obstante lo anterior, debe senalarse
adicionalmente un caso particular, cuando ocurren simultaneamente
aumentos en el ingreso y en los precios. Asi e.g., cuando los precios y el
ingreso crecen en la misma proporcién, es posible que la disminucion en la
demanda de bienes alimentarios se deba sencillamente a pérdida de

competitividad
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Como se desprende de los parrafos precedentes, el consumidor
siempre va a responder en un sentido u otro frente a las variaciones que
ocurran en los precios y/o en el ingreso. Esas respuestas pueden
cuantificarse para un lapso o0 momento determinado, aun para cada estrato
social (si se dispone de datos completos y confiables), a partir de los
coeficientes de las elasticidades precio, cruzada e ingreso. Dada la utilidad
que tiene en el disefo de politicas el conocimiento de las elasticidades (que
se explicita en el apéndice 1), conocer la elasticidad precio de la demanda
tiene importancia sinigual para determinar la magnitud de subsidios cuando
el gobierno desea mantener el nivel de demanda en un determinado bien o
servicio, en un estrato o en el conjunto de la poblacién. Asi mismo, permite
anticiparse a los efectos de este tipo de medidas sobre el consumo del bien
subsidiado. Asi, cuando el valor de elasticidad precio es mayor que la
unidad, el subsidio repercutira en aumentos mas que proporcionales en las
cantidades comercializadas y demandadas, en tanto que si es menor que la
unidad los efectos del subsidio seran menores (Mendoza: en Gutiérrez,
1987). En el caso de una empresa, ésta puede prever qué tan grande es la
respuesta del consumidor en términos de reduccidn de las cantidades
demandadas, cuando una implementa una estrategia de aumento de precios.
De esta manera, puede evitar situaciones que pudieran afectar su balance
financiero. Caso contrario, podria anticiparse a la demanda futura e
implementar los ajustes necesarios en la produccion y tomar previsiones en
sus inventarios, si planea implementar una estrategia de marketing basada
en la reduccion del precio de su producto, o bien porque los cambios en el
entorno en que se desenvuelve (como e.g., liberaciéon del comercio), apuntan
hacia esto ultimo. Con relacién a la elasticidad ingreso, su conocimiento

permite prever el comportamiento futuro de la demanda de un bien o
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conjunto de ellos cuando ocurren cambios en el ingreso como consecuencia
de aumentos de salarios o en épocas de recesion econdémica. Como no
todos los bienes tienen los mismos valores, e incluso varian para un mismo
bien en los diferentes estratos socioeconémicos, a partir de los valores
calculados se podran tomar las previsiones necesarias relativas al
abastecimiento de estos bienes.

Por todo lo anteriormente expuesto, y con relacién a las politicas
necesarias de implementar para mejorar el bienestar del venezolano
promedio, necesariamente deberan focalizar en los instrumentos mas
eficientes, en términos de costos fiscales para el Estado y de resultados
concretos. Tal y como se muestra en las conclusiones sobre la demanda de
energia alimentaria realizado para Venezuela durante el lapso 1970-1995
(Anido y Gutiérrez, 1998: 40), por la relacion encontrada en aquélia y los
niveles de precios y del ingreso real per capita y su concentracién, las
politicas orientadas a mejorar los niveles de este ultimo y su distribucion
seran mas efectivas que las orientadas a reducir los precios reales de estos

ultimos.
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Capitulo 5
Fuente, Descripcién y Analisis de la data

Este capitulo consta de tres partes, distribuido asi con el propésito de
mostrar en forma ordenada y completa distintos aspectos relacionados con
los datos empleados para estimar los sistemas de demanda. En la primera
seccion se detallan las caracteristicas geograficas y temporales de la data
empleada, asi como aspectos logisticos relativos a su recoleccion.
Enseguida se escriben algunas de las caracteristicas promedio mas
importantes de las familias incluidas en la muestra, principalmente
relacionadas con el nivel de ingresos, condiciones de la vivienda y la
asignacién de los gastos de consumo final, para el periodo en el que se
recolecté la muestra original. Finalmente, en la ultima seccion, empleando
analisis de componentes principales (ACP) y de correspondencias multiples
(AFCM) se intentan establecer combinaciones de variables numéricas y
categéricas, a partir del total de variables medidas en cada una de las
familias incluidas en la muestra.

5.1. Fuente y descripcion de la muestra

Aunque el anteproyecto de la presente investigacion mencionaba el
utilizar como fuente de los datos una encuesta de Presupuestos Familiares
del estado Mérida realizada en 1989 por la Oficina Central de Estadistica e
Informéatica (OCElI), las dificultades enfrentadas al tratar de disponer de esta
informacién (e incluso de informacién muy reciente, e.g., las encuestas de
presupuestos familiares del BCV, actualmente en fase de recoleccion de
informacion), forzaron a escoger otros datos de similares caracteristicas. De
esta manera se tomaron como datos principales los provenientes de un

estudio sobre presupuestos familiares del Instituto de Investigaciones
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Econdmicas y Sociales de la Universidad de Los Andes (IIES-ULA), realizado
conjuntamente con la Corporacion de Los Andes y el Consejo de Desarrollo
Cientifico, Humanistico y Tecnolégico (CDCHT) de la Universidad de Los
Andes (CDCHT-ULA). El propésito original de este trabajo era el de obtener
la distribucion del gasto familiar, con el fin Ultimo de actualizar las
ponderaciones necesarias para el calculo de los indices de Precios al

Consumidor, antes llamados indices del Costo de Vida (Vielma, 1996).

El trabajo de campo se realizé en las ciudades andinas de Mérida,
San Cristébal, Valera, Barinas, Trujillo y El Vigia. En esta primera etapa del
estudio se obtenia la distribucion del gasto familiar de cada una de las
familias encuestadas, asi como otros datos y variables socioeconémicas
relevantes. La siguiente etapa fue la elaboracion de los indices de Precios al
Consumidor (IPC) para cada una de las ciudades mencionadas, con base en
la metodologia del BCV. Grosso modo, los estudios de Presupuestos
Familiares no son mas que la medicion de los ingresos obtenidos por cada
uno de los miembros de cada familia encuestada, por una parte, y de la
distribucion de éste en cada uno de los renglones (categorias y subgrupos)
del gasto, por la otra. A partir de esta ultima informacién es que se construye

el sistema de ponderaciones que se empled en el calculo del IPC.

Las encuestas fueron aplicadas a diversas familias en cada una de
las ciudades arriba mencionadas, concentrandose en las areas urbanas de
los municipios que conforman las distintas ciudades, si bien no se
incorporaron por lo limitado de los recursos financieros algunas areas de las
referidas ciudades consideradas como metropolitanas. No se incluyeron
tampoco colectividades como hospitales, hoteles, cuarteles y otras, ni
aquellas familias que tenian mas de dos huéspedes. Sbélo en Mérida, por

tratarse de una ciudad universitaria (con elevada proporcién de estudiantes
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de otras regiones del pais), se incluyeron familias de hasta cuatro
huéspedes. Detalladamente, los municipios de los que se encuesté su parte
urbana fueron Arias, Llano, Milla y Sagrario, de la ciudad de Mérida; Barinas,
de Barinas; Juan Ignacio Montilla y Mercedes Diaz, de la ciudad de Valera;
Cristdbal Mendoza, Cruz castillo, Chiquinquira, Matriz y Monseiior castillo, de
Trujillo; Alberto Adriani de El Vigia, La Concordia, Pedro Maria Morantes,
San Juan Bautista y San Sebastian, de San Cristébal; Garcia de Hevia de La
Fria; y San Antonio del Tachira, de San Antonio.

Aun cuando la situacion ideal era la de una encuesta que abarcase
todo el afo, para enfatizar el consumo de todos los distintos bienes y
servicios a lo largo del afo y las compras estacionales de algunos otros, por
razones de costo se realizaron encuestas puntuales tres o cuatro veces al
ano segun la disponibilidad de recursos financieros. Para la ciudad de Mérida
se realizaron dos encuestas con seis meses de separacion entre ellas, en
tanto que para las restantes ciudades se aplicé sélo una encuesta en un mes
especifico. El trabajo de aplicacién se efectué durante dos semanas
continuas, comenzando en todas las ciudades un dia viernes para recoger
representacion de dos fines de semana. Este ultimo criterio se fundamento6
en la idea que muchas familias (al menos en Venezuela) realizan sus
compras durante esos dias. Ademas, los obreros que devengan salarios
semanales los reciben este dia, lo que hacia presumir que gran parte del
volumen de sus compras tenian lugar los fines de semana. Asi mismo,
escoger dos semanas permitia también incluir un pago quincena, para asi
tratar de captar el mayor numero posible de gastos que tenian lugar durante
las fechas de cobro de los miembros familiares. Debe recalcarse que la
informacién puntual obedecio a las limitaciones econdémicas, reconociéndose

asi las limitaciones que tienen datos como estos cuando se desea extrapolar
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resultados en el tiempo y el espacio. Adicionalmente, el método de
recoleccion

El fin primordial de la encuesta era el de medir la distribucién del gasto
familiar entre las distintas categorias de bienes y servicios, si bien fue
recolectada adicionalmente informacion socioecondmica de las familias tales
como vivienda, sus caracteristicas y equipamiento. Por cuanto el IPC se
desglosa en cuatro grupos principales, la informacion recogida discriminaba
los gastos segun este criterio. Estos grupos fueron Alimentos Bebidas y
Tabaco, Vestido y Calzado; Gastos del Hogar, y Gastos Diversos, integrados
por los bienes siguientes:

e GRUPO I: Alimentos, Bebidas y Tabaco
- Cereales y productos derivados

- Raices feculentas y derivados

- Leguminosas y semillas oleaginosas
- Azucares, Mermeladas y dulces

- Hortalizas

- Frutas

- Carne y sus preparados

- Carne de aves

- Pescados, mariscos y crustaceos

- Huevos ‘

- Leches y sus derivados

- Grasas y aceites

- Productos alimenticios varios

- Alimentos especiales para nifos

- Refrescos y bebidas no alcohdlicas
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- Bebidas alcohdlicas

- Alimentos tomados fuera del hogar
- Tabacos (y cigarrillos)

e GRUPO II: Vestido y Calzado

- Ropa y calzado para hombres

- Ropa y calzado para damas

- Ropa y calzado para nifios

- Ropa y calzado para nifas

- Ropa y calzado para bebés

e GRUPO lll: GASTOS DEL HOGAR
- Vivienda y sus servicios

- Combustible y alumbrado

- Ropa y enseres

- Equipos del hogar

- Vehiculos

e GRUPO Ill: GASTOS DIVERSOS DEL HOGAR
- Asistencia médica y hospitalizacion
- Cuidado personal

- Instruccién y cultura

- Distracciones y diversiones

- Transporte

- Comunicaciones

- Servicios

- Seguros y otras obligaciones

- Impuestos

- Otros gastos no especificados
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Ademas de la divisidn anterior, cada uno de los renglones de cada uno
de los grupos constituia un subgrupo, integrado por el conjunto de articulos
incluibles bajo tal categoria. Asi, e.g., el subgrupo cereales estaba integrado
a su vez por arepas, arroz, avena y derivados, acemitas, bizcochos, bollos de
maiz, cachapas, cebada, corn flakes y similares, galletas, golfeados,
hallacas, harina de maiz precocida, harina de maiz y funche, harina de trigo,
hojas de hallacas, harina de arroz, harina de soya, jojotos 0 mazorcas, maiz
amarillo con concha, maiz amarillo pelado, maiz blanco pelado, maiz blanco
pilado, maiz para cotufas, pan de trigo, pastas alimenticias, pastelitos y
empanadas, panque 11 y similares, pan de jamdn, panquecas, trigo, pan
integral y otros. De esta manera, cada subgrupo incluye una variada gama
de productos identificados por su nombre o marca comercial. Los articulos no
especificados de esta manera se incluian en el renglén final del subgrupo
identificado como ofros. Las planillas resumen empleadas en la recoleccion
de la data se muestran en el anexo.

Ademas de la informacién antes mencionada, se recolecté también
informacién relativa a las variables ingreso y vivienda. Con relacion a la
primera de ellas, los datos recogidos se discriminaron siguiendo dos criterios:
ingreso anual del jefe de la familia e ingreso anual de otros miembros
familiares, cada uno de ellos dividido en las cantidades correspondientes a
sueldos y salarios; horas extraordinarias; utilidades, bonos vacaciones e
indemnizaciones; trabajador por cuenta propia; y otras remuneraciones,

como parte de los ingresos del trabajo.

5.2. Caracteristicas socioeconémicas y asignacion presupuestaria de
las familias urbanas de Mérida en el afio 1986
El objetivo de esta seccion es mostrar, sucintamente, algunas de las

caracteristicas promedio mas importantes de las familias incluidas en la
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muestra del estudio, con relaciébn a las distintas variables medidas
originalmente. La mayor parte de los argumentos se apoyan en los datos y
estadisticos calculados a partir de la muestra original, y que se muestran en
los anexos 4 y 5. Como se indic6 en secciones anteriores, la muestra original
se disend inicialmente para incluir 500 familias pertenecientes a los
municipios Arias, el Llano, Milla y Sagrario, de acuerdo con la division
politico-territorial que existia entonces en el estado Mérida. Sin embargo,
luego de los descartes necesarios, esta muestra se redujo a 487 familias.
Debe acotarse asi mismo que el origen temporal de los datos relacionados
con los valores de las 97 variables medidas en cada una de esas familias no
es unico. En efecto, un primer conjunto de encuestas fueron levantadas
durante el mes de junio de 1986 (las de 236 familias), en tanto el conjunto
restante (251 familias), fueron encuestadas en diciembre de 1986'°. No
obstante lo anterior, la totalidad de las familias incluidas en la muestra tuvo
un caracter estrictamente “urbano”’, tal y como puede apreciarse dados los
municipios donde fueron aplicadas las encuestas de presupuestos familiares.
Hecha esta aclaratoria, en los parrafos siguientes se describiran los rasgos

mas resaltantes de la muestra empleada en el estudio.

En la ciudad de Mérida, a diferencia de otras ciudades de la region y
del pais, la actividad econdémica (para el lapso del estudio, y aun en la

actualidad) giraba en torno a la Universidad de Los Andes y a la actividad

10 Aunque lo deseable e ideal para un estudio como el del que provienen los datos aqui
utilizados es realizar una encuesta que abarque todo el afio, de tal manera que pueda
abarcar al total de bienes consumidos a lo largo de este lapso, por razones presupuestarias
el trabajo de campo se limit6 (en la mayoria de las ciudades) a una encuesta durante dos
semanas. Sin embargo, por las facilidades que ofrecia la ciudad de Mérida, en ésta fueron
realizadas las encuestas en dos periodos, con la idea de incluir bienes cuya demanda
estacional es mayor en un momento puntual del afio. Reconociendo la limitacidn que un
procedimiento de este tipo en la recoleccion de datos impone a los resultados de alli
derivados y su extrapolacion, el rasgo anterior permite indagar sobre cambios en los valores
de cada variable en uno y otro periodo, util para el objetivo central de la investigacion.
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turistica. Una revisién a los valores de la variable “categoria ocupacional” del
jefe de familia revela que el valor modal es el del trabajador independiente,
corroborando en parte el planteamiento inicialmente formulado. Una hipétesis
razonable seria que la mayor parte de los jefes de familia en aquel momento
mantenia “negocios” o establecimientos directamente conectados a las
actividades turistica y universitaria: hoteles, pensiones, restaurantes,
comedores; tiendas expendedoras de ropa, calzado, libros y otros bienes
similares. Este sefialamiento se apoya también en el hecho que otra gran
proporcion de las familias de la muestra (42% aproximadamente) trabajaban
como patrones o empresarios, profesionales o técnicos, 0 como se menciond
arriba, trabajadores independientes. Sin embargo, debe agregarse que en el
31% de las familias de la muestra, el jefe de familia no trabajaba. Otro rasgo
importante en este punto es el hecho que, de acuerdo con los rangos de
ingresos ya establecidos en el estudio original, la mayor proporcion de la
muestra obtenia ingresos dentro del tramo intermedio (entre 5.000 y 7.000
bolivares anuales), y en conjunto, 4/5 partes de las familias (385) obtenian
ingresos iguales o superiores al limite inferior antes mencionado. Mas aun, el
ingreso medio para la muestra fue de unos 11.200 bolivares, valor éste
ubicado en el penultimo quintil de ingresos en orden ascendente (ver anexo
5). De otro lado, si bien la fuente de esos ingresos varié de un tramo de
ingreso a otro, entre el 40 y el 70% provenia por trabajo del jefe de familia
(ver modelo de encuesta anexo); y el resto, de otras fuentes (e.g., pagos de
huéspedes, pensiones, rentas de vivienda). Lo interesante de este ultimo
aspecto es que a medida que aumentaba la proporcion del ingreso
proveniente del trabajo, la familia se ubicaba en un tramo de ingresos cada
vez superior. De aca se deduce que los mayores valores de ingresos
correspondian a remuneraciones como contraprestacion del trabajo, en tanto
las familias con menores ingresos dependian generalmente de rentas

distintas al trabajo.
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Debe agregarse, sin embargo, que cuando se observa
estadisticamente la distribucion de la variable ingreso fotal de la familia, ésta
presenta una forma asimétrica positiva con cola derecha (a pesar de la
heterogeneidad de las familias incluidas en la muestra, y de la gran
dispersidon entre los valores correspondientes a esta variable). Este aspecto
coincide plenamente con lo esperado a priori, denotando la elevada
concentracion de la mayoria de los individuos en los rangos mas bajos del

ingreso.

Con relacién al tamario las familias, en general éstas tenian un
elevado numero de individuos (en promedio 6 por cada hogar), no obstante
que el valor modal era de 5 integrantes. Debe acotarse que esta variable fue
una de las que mayor amplitud de rango tenia, siendo 17 el mayor numero
de individuos observados por familia. En estos casos, cuando se presentaba
un numero elevado de individuos por vivienda, se debia en la mayoria de los
casos al caracter “generador de renta’ que tenia la vivienda en muchas de
las familias de la muestra, donde una parte de los individuos que habitaban
aquélla no eran miembros de la familia como tales sino inquilinos. Grosso
modo podria afirmarse que para la muestra del estudio no hubo ningun
indicador que sugiriera existencia de condiciones de hacinamiento en la
muestra, ya que el numero de individuos que en promedio vivian por
habitacidn oscilaba entre 1,08 y 1,31. Interesante de agregar es el hecho que
a medida que la familia pertenecia a un quintil de ingresos superiores, el
numero de individuos por habitacion decrecia, y en general este rasgo era
caracteristico de familias cuyo jefe se ocupaba como profesional o técnico.
En estos casos, el numero de individuos por habitacion era menor que la
unidad (obtenidos cuando se cruzan variables y se estiman los respectivos
valores). Llama la atencién que, a pesar de que la muestra en conjunto

sugiere un nivel econémico alto, la mayor parte de las familias no contaban
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con servicio doméstico. En promedio, no existia persona de servicio

corroborado igualmente por el valor modal de esta variable.

Con respecto a la vivienda y sus condiciones, el tipo predominante era
el apartamento (en 244 familias); no obstante que también existia un
importante numero de casas/quintas (en 131 familias). Los restantes tipos
de vivienda (casa de vecindad o pieza sola) fueron observados en un nimero
de familias menor que la cuarta parte de la muestra. Tal circunstancia parece
apoyar el rasgo antes descrito con relacion al elevado nivel socioeconémico
de las familias incluidas en el estudio. Asi mismo, casi la totalidad de las
viviendas contaban con habitaciones ventiladas (el promedio de habitaciones
sin ventilacién era cero, el mismo el valor modal). En cuanto a dotaciones,
casi todas las viviendas contaban con servicio de electricidad, agua potable
de acueducto, ducha y poceta de uso exclusivo, cocina a gas, lavadora,
calentador de agua, lavadora, equipo de sonido, e inclusive automévil. Las

motos y bicicletas, sin embargo, pocas veces se observaron en las familias.

Con relacién a los gastos de consumo, uno de los rasgos mas
resaltantes fue la elevada propension al gasto. El valor promedio de esta
variable para la muestra fue de mas del 90%, y esta proporcion tendia a
crecer a medida que la familia se ubicaba en el quintil con menores ingresos
(variacién entre la propensién al gasto inversamente proporcional al nivel de
ingreso). Asi por ejemplo, cuando el promedio de ingreso para el quintil de
mas bajos ingresos era de 2.312 bolivares, el gasto fue de 2.942 bolivares,
(es decir, una propension al gasto de 127%, o lo que es igual, gastaba mas
de lo que ingresaba). Caso contrario, el quintii de familias con mayores
ingresos mostré una propension al gasto de 84%. Cuando el criterio
empleado fue la categoria ocupacional del jefe de familia, la mayor

propension se observo en la categoria que incluia a los dedicados a labores
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administrativas, seguidos en orden decreciente por los obreros calificados,
los que no trabajaban, los obreros no calificados, los trabajadores
independientes y los profesionales o técnicos. La menor propension al gasto
se observd en las familias cuyo jefe se desempefiaba como patron o
empresario. La conclusidon mas importante de las cifras anteriores fue la baja
capacidad de ahorro de las familias de la muestra, no obstante su caracter

urbano y la predominancia de ingresos elevados.

Ya describiendo la asignacién de los gastos de consumo entre las
distintas categorias de bienes y servicios, se observé que (en promedio para
la muestra) la mayor proporcion del gasto total se dedicaba al grupo de
gastos del hogar (gastos relativos a vivienda y sus servicios, equipos del
hogar, enseres, etc.), que representaban el 40,6%. Seguian en importancia
los gastos destinados a la alimentacion (grupo alimentos, bebidas y tabaco,
segun la clasificacién de la metodologia de calculo del IPC), con el 26,9%;
gastos diversos, con el 20,5%; y gastos en vestidos y calzados, con el 12%
(grafico 5.1). Utilizando como variable de referencia al nivel de ingresos, las
proporciones son sin embargo un tanto diferentes. Asi, por ejemplo, en las
familias del quintil V, el mayor porcentaje del ingreso total mensual se dedica
al igual que el resto de las familias, pero en un 44%, a los gastos del hogar,
los alimentos son mucho mas importantes que en el resto de los estratos de
ingreso, al serles asignados el 37,2% del ingreso mensual. La proporcion del
gasto destinado a este grupo de bienes tiende a decrecer a medida que se
avanza hacia los quintiies de mayores ingresos, siendo del 21,7% en el
quintil 1. En este ultimo quintil el grupo de bienes con menor asignacién
presupuestaria es el de vestidos y calzado, con el 13%, categoria de bienes
que es justamente la de menor importancia para el quintil V, sélo que con
9,28% del gasto total de la familia promedio perteneciente a este estrato.

Todo lo anterior revela que, aun cuando se mantiene el orden de asignacion
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a través de los distintos estratos, los gastos de alimentaciéon constituian la
mayor proporcion de los desembolsos realizados por las familias
pertenecientes a los estratos de menores ingresos, esto es, una verificacion

empirica de los postulados de Engel para las familias incluidas en la muestra.

La distribucién dentro de cada una de las cuatro categorias del gasto
se muestra a continuacion, siguiendo proporciones medias para la muestra
en conjunto (los valores totales y por estratos de ingreso se muestran en el
anexo 5). Dentro del grupo de alimentos, bebidas y tabaco (ABT), uno de los
mayores porcentajes del total del gasto destinado a este grupo particular se
destinaba al subgrupo cereales y derivados (en promedio 10,7%), proporcidon
que era mayor en los grupos de menores ingresos (16% en el quintil V).
Llama la atencién la proporcion del gasto del total ABT que se destinaba a
carnes y sus preparados (no incluidas las de aves), que fueron en promedio
del 16%, y con un comportamiento similar aun entre los distintos estratos de
ingreso. Asi, e.g., mientras el gasto promedio para el quintil | (el de ingresos
superiores a Bs. 12.000 mensuales) era del 16,50%, en el quintil V (el de
menores ingresos) ese porcentaje era del 16,82%; soélo superior era la
proporcidn del quintil IV, con 17,60%. Tal comportamiento parecid evidenciar
una situacion de bienestar alto en la poblaciéon urbana de la ciudad de
Mérida, pues en general este tipo de bienes tienen precios relativamente
altos, siendo por tanto de mas dificil acceso para los consumidores
pertenecientes a los estratos de mas bajos ingresos. Con relaciéon a esta
misma categoria de bienes, seguia en importancia el gasto destinado a /leche
y derivados, con un promedio del 13,57% del gasto total en ABT. Tal
comportamiento sugiere la existencia para ese momento de una situacion de
bienestar alto en la poblacion urbana de la ciudad de Mérida. En general,
este tipo de bienes son considerados aportadores “caros" de calorias y

proteinas, y son preferidos en situaciones donde el habitante promedio tiene
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ingresos promedios altos, o mejor, su poder adquisitivo es alto. Caso
contrario, en situaciones de deterioro del ingreso y/o del poder adquisitivo,
las preferencias se trasladan a alimentos como los cereales, leguminosas y
otros, considerados como aportadores mas baratos de calorias (Anido y
Gutiérrez, 1998). De menor importancia relativa en el gasto destinado a ABT
fueron frutas (5,85%), carnes de aves (543%); azucares, dulces y
mermeladas (5,21%); hortalizas (5,18%); preparados (4,46%); grasas y
aceites (3,27); huevos (2,375); pescados, mariscos y crustaceos (2,64%);
tabacos (1,72%); refrescos y bebidas no alcohdlicas (1,61%); bebidas
alcohdlicas (1,59%); leguminosas y semillas oleaginosas (1,55%); y
alimentos especiales para nifios (0,68%). No obstante, debe mencionarse la
importancia de la subcategoria alimentos fuera del hogar (8,25% del gasto
total destinado a ABT), denotando alguna preferencia por la restauracion
fuera del hogar. Una de las razones que podrian explicar tal comportamiento
es la costumbre extendida en las familias meridefas, particularmente en
periodos de bonanza econdmica y en los estratos de mayores ingresos, de
almorzar y/o cenar fuera de sus hogares en dias feriados, como mecanismo
de recreacién y unién familiar. La proporcion restante del gasto en ABT
correspondid a productos alimenticios varios.

Dentro de la categoria de vestidos y calzados, la mayor proporcion del
gasto promedio a ella asignado correspondié a vestido y calzados para
damas (32,17%). Seguian en orden decreciente vestido y calzados para
hombres (32,17%), vestido y calzados para nifios (10,98%); vestido y
calzados para nifias (9,46%); y por ultimo, vestido y calzados para bebés
(3,34%). Tal prorrateo pudo deberse en buena medida a hechos como el
elevado precio de las prendas femeninas con relaciéon a los de la ropa para

hombres, nifios y nifias. En el caso de la ropa para bebés, una de las
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razones se debié al hecho que éstos eran (en nuamero), los de menor

predominio en los hogares de la muestra.

Grifico 5.1
Mérida: asignacion del gasto total anual de las familias
por categorias de bienes, segin estratos del ingreso

(en porcentaje)
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ABT 37,24 32,82 32,04 28,22 21,72 26,93
Vestidos y Calzados 9,28 9,29 10,91 12,38 13,01 12,01
Gastos del Hogar 43,72 43 39,97 40,5 40,23 40,52
Gastos diversos 9,76 14,94 17,08 18,9 25,03 20,54

Estrato de ingresos
Fuente: anexo 4

Con relacién a la categoria gastos del hogar, la mayor proporcién
correspondié a los gastos por vivienda y sus servicios, como era de
esperarse. En efecto, los gastos destinados a cuotas para la adquisicion de
nueva vivienda, o bien a cubrir las cuotas mensuales por concepto de alquiler
de la misma, constituyen aun en la actualidad el desembolso mas importante
dentro de esta categoria. Asi mismo deben mencionarse aspectos
predominantes en aquel momento como tasas de interés fijas, estabilidad
relativa en el nivel de precios y otros indicadores de caracter econdmico y
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politico que pudieron haber favorecido la adquisicién de nuevas viviendas,
aun en los grupos de bajos ingresos. Otros gastos de importancia dentro de
la actual categoria fueron equipos del hogar (11,53%), combustibles y
alumbrado (7,06%), vehiculos (6,24%), gastos diversos del hogar (4,86%),
ropa y enseres (3,49%), y materiales de construccion (1,67%).

Por dltimo, con respecto a la categoria gastos diversos del hogar,
destacaron en orden decreciente los gastos destinados a transporte
(24,03%), a asistencia médica y hospitalizacién (16,18%), cuidado personal
(14,49%), distracciones y diversiones (11,84%), instruccién y cultura (9,5%),
servicios (8,02%), seguros y otras obligaciones (4,62%), e impuestos
(4,52%). Los gastos no especificados (distintos a los anteriores)

representaron en promedio 6,8% del total de la categoria en cuestion.

5.3. Andlisis multivariante de la data: analisis de componentes
principales y analisis factorial de correspondencias muiltiples'’

En esta seccion se emplearon como herramientas principales el
Andlisis de Componentes Principales'> (ACP) y el Analisis de

Correspondencias Muiltiples'®, una técnica multivariante que se utiliza

" Esta seccién se basa, casi por completo, en los trabajos de Garnica (1995; 1996). La
autora realiz6 un trabajo de andlisis multivariante exhaustivo a la muestra original de
familias, aplicando ambas técnicas al conjunto de las encuestas de presupuestos familiares.
Por razones practicas, y dado que no era esta la finalidad de la presente investigacion, se
tomaron entonces los resultados mas importantes derivados de aquellos dos estudios.

2 Los aspectos tedricos formales de esta técnica pueden ser revisados en Morrison, Donald
(1976): Multivariate Statistical Methods, McGraw Hill, 23, Edicién; en Mardia, K.V. et al.
(1979): Multivariate Analysis, London Academic Press; y en Johnson, R. y Wichern, D.
(1982). Applied Multivariate Statistical Analysis, Englewood Cliff N.J. (Prentice Hall), entre
otros textos.

3 Los detalles sobre esta técnica pueden conseguirse en Lebart et al. (1984): Multivariate
Descriptive Statistical Analysis, John Wiley & Sons; en Johnson, R. (1992): Applied
Multivariate Statistical Analysis, Prentice Hall; y en Monserrat, B. et al (1992): Analisis
Exploratorio de Datos. Nuevas Técnicas Estadisticas, PPU. Un resumen del modelo
general para dos preguntas se muestra también en el apéndice 2, tomada de una
compilacion hecha por Bastidas (1997).
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comunmente para analizar combinacion de variables categoéricas basadas en
un enfoque de optimizacién geométrica. Esta técnica difiere de la primera
(Analisis de componentes principales) en el tipo de datos y métricas
utilizados, no obstante que ambas tienen por finalidad resumir de forma
comprensible una gran masa de datos de dificil manejo, y en las que puede
existir redundancia de informacién. En el caso de los componentes
principales, se trata en términos generales de reconstruir las correlaciones
existentes entre un cierto numero de variables a partir de un pequefio
nuamero de factores principales, con una pérdida de informacién minima y
controlada. En el caso de las correspondencias multiples, se basa en el
enfoque anterior, pero a diferencia de aquél no soélo estudia las relaciones
lineales, sino que ademas se estudia las no lineales, y se aplica tanto a datos

cuantitativos como a cualitativos.

Cuando realiz6 el ACP al conjunto original de variables de las
encuestas de presupuestos familiares de 476 familias, a partir de la matriz de
varianza-covarianza, Garnica (1996) encontré que el 60% de la variacion
observada en las distintas categorias desagregadas del gasto (40 en total)
era explicada por los dos primeros ejes del grafico de componentes
principales. En contraposicion, esos dos ejes, cuando utilizaba la matriz de
correlaciones, era solo del 28%. De la observacién del grafico de las
cuarenta categorias del gasto, junto al ingreso total como variable ilustrativa,
se observé claramente que el subgrupo de gastos correspondientes a las
categorias de alimentos, bebidas y tabaco se agrupaban cerca del origen.
Este hallazgo es consistente con los postulados de la Ley de Engel, pues las
familias cubren en primera instancia los gastos relacionados con su
alimentacion, y asignan el remanente en los restantes bienes y servicios.
Interesante de destacar es que la categoria correspondiente a los gastos

diversos (que incluye bienes tales como utiles de limpieza, detergentes,
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ceras, bombillos, entre otros) se ubicaba al mismo nivel que los gastos
alimentarios. Tal comportamiento indica que, de alguna forma, los gastos en
este tipo de bienes estan estrechamente ligados a los gastos en bienes
alimentarios, pareciendo entonces ser gastos prioritarios. Ademas,
constituyen el tipo de gasto mas estable, si se compara con las restantes
categorias del gasto. Asi, independientemente del nivel del ingreso familiar,
el gasto en alimentacién parece mantenerse estable. En consecuencia, es de
esperar que aumentos en el ingreso no causen aumentos ni iguales ni

proporcionales en el gasto alimentario del consumidor promedio de la ciudad

20%

vivienda
©
* ©

Servicio

Grupo I
Alimentos

de Mérida.

Gréfico 5.2. Grafico de componentes principales con matriz de varianza-covarianza
Fuente: Garnica (1996).

El eje principal, que explicaba el 40% de la variacion total, tuvo en su
formacién como variable importante los gastos en vivienda y sus servicios,
situada hacia el extremo derecho del grafico que se obtiene si se grafica este
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eje. Otras variables importantes‘fueron el gasto en servicio doméstico, en
vestidos para dama y en combustibles y alumbrado. Si se denomina a este
eje Hogar al incluir gastos direct#mente relacionados con él como tal, podria
intuirse que en este momento erg la mujer la que tomaba Ias decisiones mas
importantes relativas a la asigngcion del presupuesto de gasto, y que por
tanto podrian destinaba buena |parte del gasto total a la adquisicion de
vestidos y calzados para ella (Ga‘rnica, 1996: 71). Ademas, el ingreso (como

variable ilustrativa) esta asociadal a este primer eje. El orden de prioridad de

las distintas categorias de bienes [seria equivalente al aqui mostrado.

Con relacion al segundo cdmponente, denominado por Garnica (1996:
72) como Aspecto Personal, inc'tluye al conjunto de variables relacionadas

con el disfrute, comodidad o apahencia personal. La variable basica que lo
constituia era el gasto en veh/'culdls (ubicado en el extremo inferior del plano),
seguido por diversiones y vest;do para damas (nuevamente). El tercer
componente, denominado Equipamiento, explicaba apenas el 10% de la
variacion total, explicado principalmente por la variable gastos del hogar, la

variable ingreso tuvo poca importancia dentro de este componente.

Entonces, luego de los gastos eni alimentacién, y de los gastos en vivienda,
seguian en orden de prioridad |los gastos “de aspecto personal’ y de

equipamiento de la vivienda.

Por dultimo, como derivaqi()n del ACP a partir de la matriz de
correlaciones, se establecid la {ascala de necesidades para la muestra
considerada. En esta ultima qée posicionan primeramente los gastos
alimentarios (en hortalizas, aceite%, cereales, legumbres, huevos, carnes de
aves, frutas, otras carnes, rai{:es y tubérculos, etc., en ese orden
decreciente), y en las posicionesimés bajas los correspondientes a gastos

diversos (otros, impuestos, diversibn, servicio, transporte, vehiculo, en orden
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inverso). Esta caracteristica refuerza el caracter necesario de los bienes

alimentarios.

Garnica (1995) utilizé la misma muestra (pero con 467 observaciones)
para realizar analisis multivariante a la vivienda de las familias en ella
incluidas. Aplicd asi el AFCM para la caracterizacion de las familias a partir
de las variables cualitativas relacionadas con la vivienda y sus
caracteristicas. Sin embargo, los resultados obtenidos mostraron menor
homogeneidad. El eje 1, llamado perfil de bienestar por incluir variables
relacionadas con el equipamiento del hogar, explicaba el 9% de la variacion
total. Dentro de este eje, la variable con mayor dispersion fue el numero de
habitaciones, atribuible al hecho de tener 6 categorias (versus las dos
categorias que tenian los restantes variables). Pero, con relacion a los
resultados obtenidos, estos fueron consistentes con lo esperado a priori. Asi,
mayor numero de habitaciones, las familias estaban mejor equipadas con
otras dotaciones (mas servicios domésticos, televisor a color, automovil,
lavadora, calentador). La relacion de este eje con la variable ingreso,
categorizada por quintiles, resultdé ser directa. Esto ultimo sugiere que
cuando una familia pertenecia a un estrato de mas altos ingresos, su

equipamiento (o0 “bienestar’, como se entiende en esta seccion), era mayor.

El segundo eje fue denominado perfil de la vivienda, explicaba
apenas el 7% de la variacion total. Los resultados obtenidos permiten hacer
una caracterizacion de la vivienda de la familia promedio de la ciudad de
Mérida, a partir de la informacién muestral, como equipada (con artefactos
electrodomésticos, bafo, ducha), y con automdvil. Luego, la familia toma
detalles tales como numero de habitaciones, forma de posesién de la misma,

y servios de bafo y ducha. Esto sugiere que la familia promedio requiere de
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su vivienda: la comodidad (definida por el equipamiento de la misma),

primero, y luego si se ocupa de su estructura.
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Capitulo 6
Analisis de los Resultados. Estimacion de los modelos e interpretacion

de los resultados obtenidos

En este apartado se presentan todos los aspectos metodoldgicos y los
resultados obtenidos con la implementaciéon empirica del sistema lineal del
gasto de Stone, a partir de datos de corte transversal, elementos que
constituyen el corazén de la investigacion. Basicamente se trata de recoger
con cierto nivel de detalle el procedimiento seguido durante la estimacién de
los modelos del gasto, desde el manejo inicial de la informacidn hasta la
estimacion de los modelos y calculo de los distintos coeficientes de
elasticidad. La primera parte es un recuento de los procesos seguidos hasta
obtener una muestra relativamente “homogénea’, a partir de la eliminacién
sucesiva de observaciones ‘outliers”. La segunda y tercera partes,
eminentemente empiricas, muestran los pasos y resultados obtenidos en la
estimacién de los sistemas de demanda o sistemas del gasto. La herramienta
computacional aqui empleada fue el soffware estadistico Econometrics Views
(Eviews 2.0), dada la versatilidad de funciones que reune esta sola
aplicacion, asi como el elevado grado de simplificacion de los procesos de
calculo como aplicaciéon y facilidad para el manejo de un numero

relativamente grande de variables y de observaciones.

6.1. Transformacion de la data primaria y de las variables cuantitativas
Como informacién base para la estimacion de los modelos de gasto se

tenia inicialmente una muestra constituida por 487 observaciones (familias),

una vez que el equipo encargado originalmente de tabular y presentar la

informacién habia excluido algunas familias por la inconsistencia de la
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informacion que habian suministrado. Sin embargo, fue necesario depurar
aun mas la muestra, proceso éste que fue realizado en dos etapas

consecutivas.

En primera instancia se excluyeron de la data aquellas observaciones
que mostraban valores extremos en c/u de las 45 variables cuantitativas
relacionadas con las distintas categorias del gasto y con el ingreso total
familiar. El propdsito fue reducir al menos en parte el nivel de dispersion de
las distintas variables, que se habia observado a partir del analisis grafico de
los diagramas de dispersion de cada una de las variables. Si bien esto no
garantizaba reducir al maximo la heterogeneidad observada, permitié excluir
observaciones outliers y, con ello, reducir la magnitud de la desviacion

estandar en casi la totalidad de las variables.

En la segunda etapa, con el objeto de reducir el niamero de variables
de las distintas categorias del gasto y asi posibilitar la estimacién del sistema
de ecuaciones, se reagruparon las distintas variables segun la importancia
relativa media de cada una de las distintas categorias del gasto con respecto
al gasto total, en orden decreciente. Asi, de un total de 45 variables que se
tenian originalimente (40 de gastos y una de ingresos), se redujeron
finalmente 18 (17 de gastos y una de ingresos). Una vez reagrupadas las
variables se excluyeron observaciones outliers, y se descartaron aquellas
observaciones donde los valores de las nuevas variables del gasto fuesen
iguales a cero. La razon de este ultimo procedimiento fue facilitar la
transformacién tales variables en valores logaritmicos, también con el
propésito de reducir la heterogeneidad observada inicialmente, y
consecuentemente reducir sus posibles efectos perversos en los resultados
finales de la estimacién. Ademas, este paso previo era menester para

estimar el modelo de Stone. En suma, como resultado del analisis estadistico
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inicial y de la exclusion de variables, el tamafio de la muestra empleada
finalmente en la estimacion de los modelos del gasto se redujo a 244 el
namero de observaciones.

De oftro lado, y también derivado de la exploracion inicial de la
muestra, pudo observarse el caracter asimétrico en la distribucion de cada
una de las nuevas variables del gasto. En efecto, a partir de los graficos de
histograma realizados para cada una de ellas, se pudo constatar la asimetria
positiva de cola derecha, asi como su elevado nivel de kurtosis. Tales
caracteristicas no significan otra cosa que la inexistencia normalidad, al
mismo tiempo que revelaban la fuerte concentraciéon de los valores de las
distintas variables en torno a valores mas bajos. Esto ultimo parecia advertir
previamente la existencia de subgrupos muestrales. Similares caracteristicas
se observaron en la distribucién del ingreso, tal y como se esperaba a priori.
En efecto, en paises de bajos ingresos per capita y de iniquidad en su
distribucibn como Venezuela, es de esperar que la mayor parte de la
poblacién se ubique en los primeros cuantiles de ingreso (i.e., los mas bajos),
y que exista fuerte dispersiéon en los valores de esta variables (denotando a

su vez la desigual distribucion de la riqueza entre sus habitantes).

6.2. Estimacion de los sistemas de demanda a partir de la muestra
“depurada”. Calculo de los coeficientes de elasticidad ingreso del gasto

Dada la gran dispersién en la nube de puntos muestrales en la mayor
parte de las variables del sistema detectada a partir del analisis preliminar de
la data, lo que constituia un indicio fuerte de la presencia de
heterocedasticidad en la muestra, fue preciso implementar adicionalmente un
método de calculo que permitiese estimar los distintos coeficientes del

sistema de ecuaciones corrigiendo éste problema econométrico. Como se
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sabe, el procedimiento comunmente empleado en estos casos es la
transformacion de las variables de “valores” a “logaritmos naturales”, que
implica otra cosa que una reduccién de escala de medida original de la
variable, obligando consecuentemente a reducir de manera considerable el
grado de dispersion en los valores de cada variable. La implicacion practica
de este paso era la necesidad de estimar un modelo ya no era lineal, sino del

tipo logaritmico en las variables. Es decir, se trataba de un modelo de la

(6.1)

forma:
log(p,9,) =« log B, X"

Si bien este procedimiento no suponia ninguna limitacién en cuanto a
su implementacién empirica (por lo sencillo de su calculo), si introducia un
problema teérico importante: se rompia el supuesto de aditividad, explicado
en el capitulo 3. Pasando conscientemente por alto esta importante
restriccion tedrica, y a partir de minimos cuadrados ordinarios (MCO), se
estimo el correspondiente sistema de ecuaciones. Los resultados obtenidos
significaron una doble sorpresa: en primer lugar, los coeficientes de
determinacién resultaron comparativamente menores a los que se obtenian
con el modelo lineal inicialmente estimado, y también la significacién de los
estimadores asi obtenidos (coeficientes t's) y la global de las ecuaciones
estimadas (las F’s) resultaron también considerablemente inferiores; en
segundo lugar, que si bien la distribucién de las variables cedia ligeramente
en su caracter asimétrico, en algunos casos este rasgo persistia. Este ultimo
aspecto pudo observarse, entre otros indicadores, a través del estadistico de
Jaque-Bera (normalidad). Consecuentemente, se abandoné la idea de

emplear las variables reexpresadas en escala logaritmica.
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Utilizando nuevamente MCO, se estimdé el primer sistema de
ecuaciones lineales, al que se denomind modelo 1. Este sistema expresaba
al conjunto de gastos efectuado en la categoria /, p;*g;, como una funcién del
gasto total (FIA). Los estimadores asi obtenidos para los parametros B
representaban la propension marginal al gasto en la categoria /i, y que se
utilizaban para estimar posteriormente los coeficientes de elasticidad ingreso
del gasto (equivalentes a los coeficientes de elasticidad-renta de Belandria,
1970, 1973).

En términos generales, como puede apreciarse en el cuadro 6.1, los
resultados de los estimadores B fueron todos estadisticamente significativos,
tanto individual como globalmente. La significacion del modelo formulado
para estimar tales coeficientes resulté igualmente elevada. Los coeficientes
de determinacién (R?) obtenidos tenian magnitudes irregulares: desde
valores altos, como el 69% observado en la variable gastos diversos fotales
(GGD), hasta valores muy bajos como el 13% de la variable gastos
alimentarios en cereales y derivados (ACD). No obstante lo anterior, la
significacién individual de los estimadores y de los distintos modelos permitio
considerar valederos los coeficientes asi obtenidos. Ademas, el gasto
efectuado en una determinada categoria de bienes y/o servicios no puede
explicarse sélo por una variable como el gasto total. Desde luego, esto ultimo
depende en buena medida del grado de homogeneidad de la muestra que se
utilice. Adicionalmente, los valores bajos mostrados por los coeficientes de
determinacion son resultados caracteristicos de este tipo de investigaciones,
y son observables en la mayoria de los estudios que utilizan datos de
encuestas de presupuestos familiares (entre ellos, los de Belandria, 1970 y
1973).
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En algunos casos, el término independiente no resultdé
estadisticamente significativo. Sin embargo, para no obligar al ajuste a que
partiera del origen, y consecuentemente obtener los mejores estimadores,
fue incluido en todas las ecuaciones. Debe recordarse que en general el
conjunto de variables mostraron gran dispersiéon, lo que aunado a la
exclusién del intercepto se traduciria en un conjunto enorme de posibilidades

de ajuste en la estimacion.

Dado que en la estimaciéon del modelo 1 se utiliza como variable
explicatoria el gasto fotal (GGT), los resultados asi obtenidos pueden ser
comparados facilmente con los obtenidos en otros estudios de presupuestos
familiares. Particularmente, interesa comparar los valores de elasticidad renta
(o elasticidad ingreso del gasto, como se le conoce comunmente), con los
valores equivalentes obtenidos por Belandria (1970; 1973) a partir de datos
atemporales de 1970 de encuestas de presupuestos familiares para la ciudad
de Mérida. Se hace aqui la salvedad que si bien los nombres de algunas
variables coinciden en ambos estudios, deben ser cuidadosamente
interpretados. La razén de este planteamiento estriba en que, aunque
muchos de los bienes y servicios incluidos en cada una de las categorias del
gasto pueden ser equiparables, cada una de estas categorias ha sido
afectada con el paso del tiempo. Asi, muchos bienes y servicios han
cambiado en cuanto a calidad (sobre todo en el caso de los alimentos), y
otros han sido sustituidos por los cambios en las preferencias y la evolucion

de los gustos del consumidor promedio de la ciudad de Mérida.

Ademas de MCO, también se utilizd en la estimacion de los
coeficientes de cada uno de los sistemas de demanda el sistema de
regresiones aparentemente no relacionas (SUR). Para e/ modelo 1, por

ambos procedimientos, los valores obtenidos para tales estimadores
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resultaron en términos generales consistentes con los resultados esperados
a priori. En primer lugar, todos los coeficientes fueron estadisticamente
significativos, al nivel p=1,00. En la estimacién se cumplid la propiedad de
aditividad del sistema, supuesto que se violaba en el caso del modelo doble
logaritmico. La interpretacién de los Bi es directa: cada valor significa el
porcentaje promedio del gasto que se destinaba a la categoria de bienes i.
Asi, e.g., para el caso de los gastos del hogar relacionados con vivienda y
sus servicios, el valor 0,198 indica que en promedio de familias de la muestra
destinaba el 20% del gasto total al pago de la vivienda y sus servicios
(alquiler, agua, aseo urbano y teléfono). Este resultado es practicamente
igual al obtenido en el estudio de Belandria (1970; 1973), que se empleara

en los parrafos ulteriores como base de comparacion.

Con relacién a este ultimo tipo de gastos, debe sefalarse lo reducido
del valor de elasticidad renta (0,763), indicando un comportamiento como
bienes/servicios normales de primera necesidad. Tal circunstancia sugiere
que en aquel momento, el consumidor meridefio promedio una vez que
satisfacia su necesidad primaria de alimentacion se preocupaba de
inmediato por cubrir sus gastos relativos a vivienda. Este aspecto, de
acuerdo con los planteamientos hechos en el capitulo 1.3, muestra un
comportamiento coherente por parte del consumidor, jerarquizando sus

necesidades de manera similar a la escala propuesta por Maslow.

Con respecto a las asignaciones del gasto total entre cada una de las
categorias del gasto en alimentos, bebidas y tabacos (GGA), las
proporciones resultaron considerablemente inferiores al resto de las
categorias del gasto, si bien los mayores valores corresponden a gastos en

carnes y preparados, y a leche y sus derivados (cuadro 6.1). En términos
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agregados, el gasto en alimentos, bebidas y tabaco representé en promedio
el 19,9% del gasto total, esto es, la misma proporcion que el gasto realizado
en vivienda y sus servicios. En conjunto, los gastos agregados
correspondientes a gastos del hogar (GGT, que comprenden ademas de los
correspondientes a vivienda y sus servicios, los gastos referentes a
materiales construccién y ferreteria, combustible y alumbrado, lenceria y
enseres, equipos del hogar, vehiculos y otros), representaron el 37,2% del
gasto total. Gastos diversos (GGD), representé en promedio para la muestra,
el 27,1% del gasto total.

Cuando se calcularon los valores de elasticidad ingreso del gasto (n')
para cada categoria, se obtuvieron resultados interesantes. Para todas las
categorias de gastos en alimentos, este coeficiente resulté ser menor que la
unidad, afirmando el caracter de bienes normales de primera necesidad. Asi,
por ejemplo, en el caso de los cereales y sus preparados, donde se incluyen
alimentos como harinas de maiz precocidas, arroz, harina de trigo, pan y
pastas alimenticias, n'acp fue de 0,429. Este valor indica que un aumento del
10% en el ingreso promedio de las familias meridefias se traducia en un
aumento en la demanda de cereales y alimentos derivados del 4%,
aproximadamente. Similar interpretacién puede hacerse con los coeficientes
de elasticidad de otras categorias como frutas (n'arr=0,815), y de otros
alimentos (n'a0a=0,706). No obstante lo anterior, llama la atencién de bienes
normales necesarios mostrado por alimentos como carne y sus preparados
(ACD) y leche y derivados (ALD), dado que estos alimentos son
generalmente los que tienen precios relativos mas altos que los restantes.
Ademas, particularmente en el caso de las carnes, son alimentos
probablemente infaltables en la dieta diaria de los estratos de poblacién de

mayores ingresos, pero no de los estratos inferiores.
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Los resultados anteriores difieren en magnitud de los encontrados por
Belandria para el habitante promedio de la ciudad de Meérida en 1970 (en
éste estudio, el coeficiente de elasticidad renta fue igual a 0,508, mientras
que el calculado aqui para la categoria equivalente fue de 0,646). No
obstante, se mantiene el caracter de bien "normal y necesario" para esta
categoria de bienes en ambos estudios. Este comportamiento sorprendente
puede ser explicado por dos caracteristicas inherentes al consumidor incluido
en la muestra: en primer lugar, por el caracter urbano de las familias
muestrales, para las que sus ingresos son generalmente altos, y siempre
superiores al promedio de la muestra como conjunto; y en segundo lugar,
porque existe en Venezuela (y por extensién, en la ciudad de Mérida), un
habito extendido de consumo de carnes en la dieta diaria. Este ultimo
aspecto puede corroborarse en el cambio puntual del consumo aparente de
carnes de un periodo de referencia a otro. Asi, la disponibilidad para el
consumo de carnes en 1970 al nivel nacional era de 60 gramos/persona/dia
(equivalente a 21,9 kilogramos/persona/arno), en tanto que para 1986 esa
disponibilidad era de 79,3 gramos/persona/dia (i.e., 28,9
kilogramos/persona/afo) (Abreu, 1991; INN-Fundacion Polar, 1986). Este
cambio puede traducirse como un aumento puntual del 32% en el consumo
per capita nacional de carnes, a pesar que el ingreso per capita (medido a
través del PIB per capita o de los salarios reales, a partir de cifras del Banco
Central de Venezuela), ha mostrado un tendencia decreciente a partir de los
ultimos afos de la década de los setenta. Esta tendencia aun se mantiene en

los afos recientes.

Otra variable que mostré valores interesantes en el coeficiente de
elasticidad renta fue el gasto correspondiente a transporte (DTR), que resultd
ser menor que la unidad. Sin embargo, el valor obtenido 0,98 sugiere que

este tipo de bien se comporta aproximadamente como un bien normal de
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lujo. Esto sugiere que en aquel momento, el consumidor promedio meridefio
aumentaba sus gastos en pasajes y en combustibles en la misma proporcion
que lo hiciera el ingreso, y viceversa. Tal comportamiento podria explicarse
por incluir en esa categoria boletos aéreos, lo que a es su vez un
comportamiento completamente racional cuando cambian sus ingresos (i.e.,
una respuesta "mas elastica"). Asi. Por ejemplo, cuando aumenta su ingreso
prefiere viajar en avion que hacerlo por via terrestre, y lo contrario si sus
ingresos disminuyeran.

Con relacién a los gastos en combustible y alumbrado (HCQO), merece
especial mencion lo relativamente reducido del coeficiente de elasticidad
renta. Una explicacién probable, sugerida también por Belandria (1973), era
lo extendido del uso de gas y electricidad en la mayor proporcién de los
hogares venezolanos, y particularmente los del sector urbano meridefio. Con
el paso del tiempo, una proporcion cada vez mayor de las tareas y
actividades hogarefnas se efectuan ya no manualmente sino con la asistencia
de artefactos electrodomésticos, tales como hornos eléctricos, ayudantes de
cocina, cuchillos eléctricos. Ademas, con la entrada de la television en
colores (a partir de 1979) y la creciente demanda de los juegos de video y
peliculas en formatos beta, aumenta el numero de horas de ocio y que
supone mayor consumo de electricidad (sin mencionar la “popularizacion” de
los calentadores de agua a gas o eléctricos, al igual que la introduccién de
los primeros computadores personales). Luego, independientemente del
nivel de ingresos de la familia, el gasto en este tipo de bienes/servicios tiende

a mantenerse cuando aquél experimenta fluctuaciones.
Las restantes variables, a saber, gastos en vestido y calzado (tanto

para damas como para el resto de los miembros familiares), ofros gastos de/

hogar (ropa y enseres, vehiculos, equipos del hogar) y ofros gastos diversos
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(médicos, educacién, seguros, impuestos), mostraron todos coeficientes de
elasticidad renta mayores que la unidad. Evidentemente se trata de bienes
normales y supernumerarios (i.e., categorias de bienes y servicios “no
necesarios”’). Esta caracteristica es particularmente consistente con la
asignacion del gasto remanente, al privilegiar los gastos alimentarios y de
vivienda, que una vez cubiertos permiten asignar el excedente en las

restantes categorias del gasto.

Cuando se estimaron los coeficientes B; utilizando como variable
explicatoria al ingreso total, los coeficientes de elasticidad ingreso resultaron
(cuadro 6.2) menores que los conseguidos cuando se utilizada al gasto total
como variable explicatoria. Walters (1977) ha afirmado que los valores
empiricos de las elasticidades ingreso (cuando FIA es la variable explicatoria)
son siempre menores que las elasticidades renta (cuando la variable
explicatoria es GGT), siendo la primera aproximadamente el 90% del valor
absoluto de la primera. Aunque esto ultimo apenas se cumpliria en esta
investigacién para el caso de los gastos en vivienda y sus servicios, si se
cumpli¢ que todos los valores de elasticidad ingreso fueron
proporcionalmente menores a los de elasticidad renta, y para algunas otras
variables la proporciéon estuvo (como e.g., en HCO y DOD) muy cerca de

aquél 90% verificado por Walters en sus estudios empiricos.

6.3. Calculo de los coeficientes de elasticidad-precio propios,
compensados y no compensados

Una de las caracteristicas mas importantes de modelos como el
modelo 2 es que permite estimar elasticidades precio, aun sin tener
informacion alguna de precios. Luego, para calcular los valores propios de

elasticidades-precio para el sistema se hizo necesario estimar previamente el
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modelo 2, que no es mas que un sistema de ecuaciones (para cada
categoria del gasto) de la forma:

Pid;, =q; +§iY+U1 (6.2)

donde Y representa el ingreso total familiar. El método de estimacién
empleado fue nuevamente MCO y SUR. A partir de la estimacion de los
valores de &, y utilizando operaciones matriciales, se calcularon los valores
del gasto de subsistencia p;*;. Aunque el procedimiento empirico en detalle
se muestra en el anexo en disquette, se advertird que es un método sencillo.
Grosso modo, consistié en elaborar una matriz cuadrada de orden 12x12
(i.e., el nimero de variables de gasto incluidas en el sistema, y nimero de
ecuaciones del sistema). En la fila i cada una las doce posiciones equivale al
valor negativo del coeficiente £ estimado previamente para la categoria de
gasto i. La excepcién lo constituye la diagonal principal de la matriz, la que
contiene en la fila i la diferencia entre el valor anterior y la unidad (o sea, 1-£).
Cuando se caicula la inversa de esta matriz, y se multiplica a su vez este
resultado por el vector de términos independientes de cada una de las
categorias del gasto, se obtienen los valores del gasto de subsistencia para
cada una de éstas categorias. Este valor, dividido por el gasto medio en esta
categoria del gasto constituye una ponderacion del gasto de subsistencia,
punto de partida para el calculo de los coeficientes de elasticidad precio
propio. En el caso de la elasticidad precio no compensada, la formula de

calculo empleada fue de la forma (Belandria, 1970; 7):

n, =-1+(1-&) 2L (6.3)
piqi

Y para la elasticidad precio no compensada, otra de la forma:
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N =—(1-¢, )[1 - %J (6.4)

parai=1,2, ...,n.

Los resultados asi obtenidos son los que se muestran en el cuadro
6.3, donde se incluyen ademas las ponderaciones utilizadas para el calculo

de los coeficientes de elasticidad precio.

Cuadro 6.3
Elasticidades-precio propio

Variable (pi*gi)/(pi*qi) No Compensada Compensada
ACD 0,948 -0,058 -0,052
ACP 0,872 -0,150 -0,125
ALD 0,871 -0,145 -0,126
AFR 0,860 -0,148 -0,138
AOA 0,885 -0,172 -0,108
VDA 0,696 -0,348 -0,285
vVOT 0,813 0,227 -0,178
HVS 0,825 -0,315 -0,146
HCO 0,869 -0,142 -0,129
HOG 0,740 -0,331 -0,235
DTR 0,796 -0,237 -0,196
DOD . 0,701 -0,410 -0,252

Como puede apreciarse en el cuadro anterior, todos los valores de
elasticidad precio propia, calculados indirectamente con el método antes
senalado, resultaron todos en valor absoluto menores que la unidad, esto es,
inelasticos. Tal caracteristica, en términos de la teoria econdmica, implica
gue cambios porcentuales en el precio de un bien determinado / producirén
cambios menos que proporcionales en la demanda del ese bien i. En el caso
particular de /os cereales y sus derivados, grupo del gasto que por cierto tuvo

el valor menor de elasticidad precio, un aumento del 10% en su precio
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provocaria una disminucion del 0,6% en la demanda de tales bienes. En
general, los valores de tales coeficientes para el conjunto de categorias del
subgrupo de gastos alimentos, bebidas y tabacos oscilaron entre  —-0,058 y
—-0,172 (valor éste que correspondié a la categoria de ofros alimentos). Los
coeficientes de elasticidad correspondientes a carne y preparados, leche y
derivados, y frutas casi triplicaron al de cereales y derivados, mostrando
rasgos de mayor sensibilidad ante cambios en los precios, si bien resultaron

bastante inelasticos.

Otro rasgo a destacar del cuadro 6.3 es que la relacidon que existe
entre las elasticidades no compensadas y las compensadas: estas ultimas
resultaron menores que las primeras, hecho que resulta légico si se
considera que mi=n;i*-Bi, y que B; es siempre positivo. Estos resultados,
conjuntamente con los del parrafo anterior, son consistentes con los
obtenidos por Belandria (1970), si bien existen ligeras variaciones en la

magnitud de los coeficientes.

La ultima aplicacién de los resultados obtenidos a partir del modelo 2
se muestra en el cuadro 6.4, y consiste en determinar la proporcion de las
familias de la muestra cuyos gastos fueron menores o iguales al gasto de
subsistencia para cada categoria de bienes, y al gasto promedio para cada
una de éstas. Un analisis general a los valores alli mostrados en las
columnas correspondientes a los porcentajes de familias con gastos menores
o iguales a los gastos de subsistencia en la categoria i (tercera columna) y el
analogo pero para gastos promedio (quinta columna), revelaron dos rasgos
importantes. El primero de ellos es el hecho que, con excepcién de los
gastos en vivienda y sus servicios, en todas las restantes categorias, al

menos la mitad de las familias realizan gastos en cada una de esas
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categorias (cereales y derivados, carnes y preparados, etc.) por encima de
los niveles de subsistencia. El segundo de los aspectos observables en el
cuadro 6.4 da cuenta de la elevada proporcion (entre el 57,38% en el caso
de leche y derivados, y 70,90% en otros gastos del hogar) efectuaban gastos
en cada categoria i por encima del promedio muestral de gastos en esa
categoria. A este respecto debe agregarse que tales valores elevados en
proporciones mostradas en la quinta columna del cuadro 6.4 indican una
distribucién asimétrica negativa (izquierda) del gasto total de las familias
muestrales. Esto, en términos practicos, revela la posibilidad de encontrar
una proporcion grande de familias cuyos gastos corresponden a los niveles
inferiores. Resultados similares fueron observados en la muestra de familias
utilizada por Belandria (1970).

Cuadro 6.4
Porcentajes de familias con gastos menores o iguales al gasto
de subsistencia y al gasto total promedio por categoria del gasto

% de % de
Gastoen.. | gifnt. Jomias | promedio  crniia

(Bs.) menor o igual (Bs.) menor o igual
Cereales y derivados 47 14 56,15 4975 58,20
Carne y preparados 73,26 54,10 84,05 60,25
Leche y derivados 55,70 50,82 63,92 58,20
Frutas 26,27 56,15 30,54 64,34
Otros alimentos 213,02 55,33 240,82 60,66
Vestido damas 62,00 55,33 89,11 69,26
Vestido otros 91,52 59,02 112,64 66,39
Vivienda y sus servicios 343 42 44,67 416,45 57,38
Combustible y alumbrado 38:88 59,84 4472 66,80
Otros del hogar 118,42 61,07 159,95 70,90
Transporte 68,84 57,38 86,53 66,39
Otros diversos 160,23 53,28 228,73 65,98

Fuente: calculos propios
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Finalmente, debe senalarse que para la muestra considerada se
verifica el supuesto del modelo LES, segun el cual (piqi-pivi)*0. Esto
significa que, una vez efectuado el gasto de subsistencia, queda un
remanente de gasto (o gasto supernumerario), que se asigna en
proporciones fijas entre las distintas categorias de bienes. Al observar las
columnas-2 y 4 del cuadro 6.4, puede apreciarse claramente que /os valores
del gasto medio en cada categoria i del gasto (cuarta columna) son mayores
que los gastos de subsistencia en esa categoria (columna 2).
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Conclusiones y discusién final

El estudio desarrollado en las secciones anteriores, si bien utilizaba
informacién poco actualizada (correspondiente al afio 1986), permitié calcular
directa e indirectamente importantes indicadores de la medida de respuesta
del consumidor de la ciudad de Mérida ante cambios en dos de las mas
importantes variables econémicas de cualquier pais: los precios y el ingreso.
En esta linea, uno de los productos mas importantes conseguidos fue el
calculo de los coeficientes de elasticidad precio a partir de métodos
indirectos, lo que permite faciimente medir anticipadamente, y con bastante
precision, las respuestas posibles del consumidor ante cambios en los
precios para cada categoria de bienes que se desee, aun sin disponer de
informacién de precios (basado en el método de Lluch: en Belandria, 1973).
Esto ultimo representa una ventaja frente a los métodos clasicos de
estimacion de demanda para bienes basados en el enfoque marshaliano,

gue requieren necesariamente contar con informacién de precios.

Los resultados asi conseguidos permiten establecer, entre otras, las

conclusiones siguientes:

¢ Cuando se utilizd como variable explicatoria el gasto total, los coeficientes
de elasticidad mostraron valores mayores que cuando se utilizaba al
ingreso total como variable independiente. Esto sugiere que en este caso,
por la naturaleza de la data, el ingreso es subestimado. No obstante lo
anterior, con excepcidon de los coeficientes de elasticidad ingreso
correspondientes a los gastos en vestido y calzado- otros y total vestido y
calzado, se mantiene en ambos caso el caracter de bienes normales,
necesarios y de lujo, segun el caso. Todas las categorias de gastos

correspondientes a alimentaciéon mostraron valores de elasticidad ingreso
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del gasto menores que la unidad, denotando el caracter de bienes
necesarios que éstos tienen también para los consumidores meridefos.
Ademas, en concordancia con los resultados que se desprenden del
analisis multivariante de la muestra descrito en el capitulo 5, la proporcién
del gasto en estas categorias es casi invariable ante cambios en el gasto
total (o ingreso).

Con relaciéon a los coeficientes de elasticidad precio propia, tanto no
compensados como compensados, mostraron valores negativos y muy
cercanos a cero. Esto indica que, en promedio, el consumidor de la
ciudad de Mérida no afecta su asignacién del gasto cuando ocurren
fluctuaciones en los respectivos precios. Los valores compensados son
siempre menores que Ios no compensados, por las razones explicadas en
el capitulo anterior.

La muestra presenta una distribucién asimétrica, particularmente para el
caso de los ingresos, de donde se tiene que la mayor proporcidén de la
muestra tiene gastos menores o iguales a los niveles de gasto de
subsistencia'®. Igualmente, en términos generales, mas de Ia mitad de la
muestra tiene gastos menores o iguales al nivel medio de gastos en cada
una de las categorias. Sélo en los gastos en combustible y alumbrado, el
porcentaje de familias con ingresos menores o iguales al nivel de
subsistencia es menor que el 50%.

Por ultimo, a partir del analisis multivariante de la muestra, se pudo
constatar que en promedio las familias meridefas, cuando se trata de su
vivienda, prefieren que ésta tenga la mejor dotacion que les permita
comodidad, antes que su estructura fisica o si tienen que adquirirla o
alquilarla. Ademas, se evidencié una relacion directa y fuerte entre el nivel

de ingresos de la familia y su preferencia por dotaciéon de equipos y
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contratacién de servicio doméstico. No obstante, siempre privan los

gastos alimentarios sobre las restantes categorias del gasto.

Como aspecto final, debe agregarse que una de las pretensiones que
desde el comienzo tuvo este trabajo ha sido la posibilidad de aplicar modelos
lineales del gasto a estudios de presupuesto. Aunque estos estudios se
hacen con fines distintos a los aqui sefialados, pueden servir como punto de
partida para medir el comportamiento de los consumidores venezolanos en
un momento dado. Es el caso de los trabajos que lleva a cabo el Banco
Central de Venezuela en todo el pais, que en los préximos meses estaran a
disposicion de los particulares. Con ello, ademas de las aplicaciones antes
mencionadas, es posible disefiar un estudio que trace la evoluciéon de los
patrones y preferencias del consumidor (al menos para el caso de la ciudad
de Mérida), asi como la caracterizacién y explicacion de los cambios
observables en los valores de las elasticidades ingreso y precio para distintas
categorias de bienes, en tres momentos puntuales distintos (1970, 1986 y
1997).

14 Esta relacién se mostro en el cuadro 6.4, para cada una de las doce categorias del gasto
incluidas en la estimacion.
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Apéndice 1
Los Coeficientes de Elasticidad y su Importancia en la Formulacion e

Implementacion de Politicas

A partir del andlisis empirico de la demanda (y por extensién, del
consumo), es posible calcular los coeficientes de las elasticidades precio,
cruzada e ingreso de la demanda. Conocer estos indicadores con cierto
grado de precision es de especial interés para los encargados de formular
politicas relacionadas con los precios, el ingreso, los patrones de consumo,
al igual que para los planificadores. Dentro de esta ultima categoria caben
también actores econémicos no necesariamente ligados al sector
gubernamental, como por ejemplo intermediarios comerciales, agentes
comercializadores internacionales, industrias, entre otros. Algunas de las

razones (Gutiérrez, 1987), son las siguientes:

1. Relacién entre la renta (ingreso) total y la elasticidad precio de la
demanda:

Como se sabe, el gasto total de los consumidores, que visto por el
lado de la oferta equivale al ingreso de los productores, ceteris paribus, se
vera afectado debido a los cambios en los precios, dependiendo del valor de

la elasticidad precio de la demanda. De manera algebraica se puede mostrar

que:
Gi=P*Q (a)
dY:;/dP =Q + P * dQ/dP = Q (1+ P/Q*dQ/dP) (b)
Luego :
dGi/ dP = Q* (1+ ny) (c)
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Donde:

Gi: gasto total del consumidor (= ingreso total del productor)

P: Precio del bien

Q: Cantidades del bien

dG;/ dP: representa el cambio en el gasto total debido al cambio en el precio
Nxx: elasticidad precio de la demanda de un bien determinado X (se toma el

valor absoluto de la elasticidad)

De la ultima expresion (c), se puede deducir el siguiente cuadro

(desde el punto de vista del consumidor):

Demanda Demanda Demanda
Elastica Unitaria Inelastica
Nxx> 1 N =1 <1
Alza en los
precios G disminuye Gt no cambia Gt aumenta

Disminucién en

los precios

Gt aumenta

Gt no cambia

G; disminuye

e Como derivacion de lo anterior, si el objetivo es formular politicas de
precios cuyo propésito sea afectar el ingreso de los productores (ya sea
aumentandolo o disminuyéndolo, que en contraparte equivaldria a
estimular un aumento del gasto total de los consumidores), es necesario
tomar en cuenta el valor de la elasticidad precio de la demanda del
producto cuyo precio sera modificado. En el caso de los productos
agricolas y en el de los alimentos, en los que la elasticidad precio es
inelastica en la mayoria de los casos, es obvio intuir que un aumento en

los precios de éstos producird aumentos en los ingresos totales de los
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productores. Debe agregarse ademas que las politicas de sostenimiento
de precios, al igual que aquellas que persiguen disminuir la oferta para
elevar los precios y en consecuencia incrementar el ingreso total de los
productores agricolas, se basan en el supuesto que la elasticidad precio

de la demanda para esos bienes particulares es menor que la unidad.

e Cuando se trata de tomar decisiones relacionadas con impuestos y
subsidios, también resulta importante el conocimiento de la elasticidad
precio de la demanda. En primer lugar, establecer un impuesto (en
condiciones ceferis paribus) afectara las cantidades demandadas de un
bien o conjunto de ellos, dependiendo de la magnitud de la elasticidad
precio de la demanda. La disminucién de las cantidades demandadas sera
de mayor magnitud en aquellos bienes cuya elasticidad precio de la
demanda sea mayor que la unidad. En el caso de bienes cuya elasticidad
precio de la demanda sea menor que la unidad, ocurriran disminuciones
menos que proporcionales en las cantidades demandadas, como
resultado de la creacién de un impuesto al consumo. De otro lado, resulta
importante también el conocer las elasticidades precio de la demanda
cuando se implementan impuestos al consumo. En efecto, es comun
intentar trasladar la carga del impuesto de los productores a los
consumidores, y viceversa, y la mayor proporcion del impuesto
correspondera a unos y a otros segun la elasticidad. Asi, por ejemplo, en
aquellos bienes y servicios donde la demanda es mas inelastica, la
tendencia es a trasladar la mayor parte del impuesto a los consumidores.
Por el contrario, en aquellos bienes y servicios con demanda muy elastica,
la mayor parte del impuesto es asumida por el productor. De manera que
en la medida en que la magnitud del coeficiente de elasticidad precio de

un bien sea mas elastica, los efectos negativos sobre las cantidades
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demandadas y sus efectos colaterales en materia de produccién y empleo
seran mayores, en tanto que la carga del impuesto sobre el consumidor
sera menor. Asi mismo, los impuestos al consumo afectaran en menor
grado a aquellos bienes cuya demanda sea mas inelastica con respecto a
la disminucién en las cantidades demandadas, en tanto que los
consumidores sufriran el mayo impacto, por cuanto los productores podran

trasladar hacia ellos la mayor parte del impuesto.

2. Disenio e implementacién de impuestos y subsidios:

Cuando se toman decisiones relacionadas con la fijacién de subsidios al
consumo, ya sea con el proposito de propiciar cambios en los patrones de
consumo (e.g., sustitucion de bienes por otros con mayor disponibilidad
estacional, mejores precios relativos, etc.), o bien con el objetivo de
estimular cambios en la demanda de un determinado bien, es necesario
conocer la elasticidad precio de la demanda: por una parte, para tener una
idea sobre la magnitud del subsidio; y por la otra, para visorar con
antelacién los efectos de tal medida sobre el consumo del bien subsidiado.
Mientras mayor sea el valor de elasticidad precio, menor sera el esfuerzo
necesario para estimular el consumo del bien a través de este tipo de
subsidios, ya que la reduccion del precio para el consumidor causara
efectos mas que proporcionales en las cantidades demandadas. De otro
lado, si el valor de la elasticidad precio es menor que la unidad, la
disminucién de los precios o el subsidio por unidad consumida debera ser
substancial para poder generar aumentos significativos sobre el consumo
del bien subsidiado. En sintesis, cuando el valor de elasticidad precio es
mayor que la unidad, el subsidio repercutira en aumentos mas que

proporcionales en las cantidades comercializadas y demandadas, en tanto
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que si es menor que la unidad los efectos del subsidio seran menores
(Mendoza en Gutierrez, 1987).

e Con relacién a los subsidios orientados a la produccién agricola y
agroalimentaria, es necesario tener en cuenta dos aspectos importantes.
El primero es que para modificar los patrones de consumo, el subsidio no
es necesariamente la soluciéon adecuada cuando se trata de bienes con
inelasticidad relativa, excepto cuando el sector gubernamental esté
dispuesto a realizar gastos excesivos en subsidios para lograr algun efecto
en el aumento en las cantidades demandadas. El segundo aspecto a
considerar es que los resultados de una politica de subsidio pueden ser
mas efectivos si se discrimina a los beneficiarios, intentando afectar a los
estratos sociales de bajos ingresos y en estado de subalimentacion (i.e.,

aquellos cuya elasticidad precio es mayor que la unidad).

3. Elasticidades cruzadas:

El conocimiento de las elasticidades cruzadas permite prever los
efectos que tendria el cambio en el precio de un bien determinado sobre las
cantidades demandadas de otro u otros bienes. Asi, por ejemplo, permitira
prever cuando ocurra un aumento de precios en un determinado bien X, en
qué proporcidn aumentaran las cantidades demandadas de otros bienes
relacionados, segun se trate de bienes sustitutos, complementarios o
independientes. Asi mismo, puede proveer sehales sobre qué tipo de
previsiones seran necesarias en materia de comercializacion y otras politicas
necesarias de implementar para satisfacer la demanda de los consumidores

en el conjunto de estos ultimos bienes.
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3. Elasticidad Ingreso de la demanda:

La elasticidad ingreso es quiza uno de los indicadores con mayor uso
en la formulacién de politicas y planes de desarrollo econémico, asi como en
los estudios de proyeccién de demanda futura y estudios de mercado. Mellor
(en Gutiérrez, 1987) presenta una importante discusion acerca de este
indicador y su relacién con la demanda efectiva de alimentos. A continuacion
se senalan algunos de los planteamientos mas importantes con relacién al

uso de las estimaciones de elasticidades ingreso de la demanda:

e EI crecimiento econémico implica mejoras sostenidas de los niveles de
ingreso global y per capita. La elasticidad ingreso de la demanda es dtil
para expresar el porcentaje en que aumentara la cantidad demandada de
un bien o conjunto de ellos como resultado de un aumento porcentual en
el ingreso, ceferis paribus. En consecuencia, la elasticidad ingreso de la
demanda permite prever el comportamiento futuro de la demanda de un
bien o conjunto de ellos cuando ocurren cambios en el ingreso (e.g., con
politicas de aumento de sueldos y salarios, o lo contrario en épocas de
recesion econdémica). Debe acotarse que no todos los bienes tienen la
misma elasticidad ingreso, y ademas que ésta varia aun para un mismo
bien segun el estrato social o escala de ingresos en la que se ubican los
consumidores. Cuando se formulan politicas tendentes a mejorar los
niveles de ingreso de la poblacién debieran tomarse en cuanta cuales
bienes y servicios presentan los mayores valores de elasticidad ingreso de
la demanda, si se quiere lograr un proceso de crecimiento econémico
sostenido (i.e., del ingreso por habitante). Este argumento se basa en el
hecho que la demanda de aquelios bienes y servicios con elevada
elasticidad ingreso crecerd, y es posible entonces que la oferta disponible

en ese momento es insuficiente por no implementar las medidas
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apropiadas. La consecuencia inmediata sera que los precios de estos
productos tenderan a crecer. De otro lado, si se quisiera mantener el
equilibrio entre la oferta y la demanda seria necesario suplir el aumento de
la demanda con importaciones, situacion ésta dificil de llevar a cabo en
paises con escasos medios de pago internacional.

Con relacion al papel de la elasticidad ingreso en las proyecciones de
demanda y planificaciones que busquen enfrentar los aumentos en ésta,
los estudios empiricos realizados en décadas anteriores han permitido
determinar que hay productos cuya demanda crecera tanto por aumentos
de la poblacién como del nivel de sus ingresos, cuando la magnitud de la
elasticidad ingreso es alta. La de otros bienes cuya elasticidad ingreso es
igual a cero o muy cercana a este valor, sélo experimentaran aumentos
debido a aumentos en la poblacion. Y por ultimo, en aquellos bienes en los
que la elasticidad ingreso sea negativa (bienes inferiores), es de esperar
que la demanda disminuira como consecuencia del crecimiento de los
ingresos (Mendoza en Gutiérrez, 1987). De lo anterior se deduce que los
cambios en el ingreso producen cambios asimétricos en la demanda, y en
consecuencia se generan problemas de planificacion (por cuanto los
recursos y actividades necesarias para aumentar la produccién son en
general diferentes para cada tipo de bien). En consecuencia, un
crecimiento asimétrico de la demanda, como respuesta a los aumentos en
el ingreso, supone tomar provisiones con relaciéon a los insumos, capital,
recursos humanos; de politicas de precio, financiamiento vy
comercializacién, y de recursos humanos, cuando se trata de responder a
cambios ocurridos en elasticidades ingreso de la demanda.

Para el caso particular de las elasticidades ingreso estimadas a partir de
data de presupuestos de ingresos y gastos familiares, cuando la
informacién esta desagregada por estratos socioecondémicos, se puede
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tener una imagen sobre las magnitudes de este coeficiente para un bien o
grupo de ellos por tramos de ingreso. La informacion asi conseguida
permite tener mayor precisién sobre los efectos que tendria cualquier
politica con fines redistributivos o de induccion de cambios sobre los
patrones de consumo a partir de subsidios. Debe agregarse que, dada la
condicion de homogeneidad (i.e., que la sumatoria de elasticidades precio,
cruzadas e ingreso es igual a cero), es posible calcular los coeficientes de
elasticidad precio de la demanda a partir de los coeficientes de elasticidad
ingreso.
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Apéndice 2

Analisis Factorial de Correspondencias Multiples

El Analisis Factorial de Correspondencias Multiples (A.F.C.M) es una
extension del Anadlisis de Correspondencias al andlisis de mas de dos
conjuntos de caracteres. Se utiliza particularmente en el estudio de archivos
de encuestas: se cruza un conjunto de filas con el conjunto de modalidades
de respuesta a varias preguntas. Los datos de Encuestas incluyen
respuestas en forma Disyuntiva Completa, es decir, las diferentes categorias
de respuestas son mutuamente exclusivas y soélo se selecciona una
categoria.

Descripcién de la técnica de A.F.C.M.:
Se tiene un archivo con Q preguntas (q = 1,2,...,Q ) hechas a n

individuos (n filas). Cada pregunta presenta pq modalidades de respuesta,

bajo forma disyuntiva completa:

0
P=qu
7=1

El archivo de datos (respuestas codificadas en forma binaria) se

dispone en una matriz Z, formada por la yuxtaposiciéon de Q submatrices:
Z=[24, 2,,.., Ly,..., Zq]

I i™individuo selecciona la modalidad j de la pregunta q

e Cada Z; = {0: Otros casos
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e Cada Z, esdeorden nxp, ;la i™ fila contiene (p, -1cerosysdloun1,

en la columna correspondiente a la modalidad de la pregunta ¢ .

A F.C.M.: Caso de dos preguntas (Q = 2)
Estructura de las Matrices de Datos:

p1_ p2

Z,

Z,

Z=
nx(p1+P2)
Z\'Z
7z, |44 D1 K
2'Z=\72,2, 7,7, N ,
()X ®,*,) A K D,

D,

=dg(kj)=(Z2" Z2)

— B (Tablade Burt
asociada con Z)

=Di=dg (ki)=(Zi' Z,)

=D=4dg (Dq),(q=12)
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Obtencion de los Factores a partir de la matriz K=2," Z,

Basandose en la matriz /', D,, D, del Analisis de Correspondencia

se tiene:
D,'F=D"(zz2,)

Por tanto, las relaciones de transicién de los factores quedan:

1

1
W= DY 0 z) 0 T e

1

- -1 1 -1 : 4 — -l
° =D U=— D, \Z'Z)\D V)= D, NZ,'Z )\, .
®n » \/Z 2 ( 1 2)( 1 ) /1}7 2 ( 2 1) h

Escritas como un sistema de ecuaciones queda:
-1
Dy (Dl(Ph + 21'22Wh) 3 (1 + \M'h) @

D, (Do + 2, Zip,) = (1+44,) ¥,
ool e =) (0) - em )

VN |
% Z)(D,,_Q(1+\/Z)c1>,,

h

| 1
([—QD (z Z)}—[E(H\/Z)}IJCD,, =0
La matriz a diagonalizar es:

[é Dz Z)}
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Los factores de A.F.C.M. pueden obtenerse por el analisis de cualquiera de

las tablas siguientes:

Tabla de Andlisis Dimensioén Factor Valor Propio
Contingencias : ¢ en R™’ y)
K= Z1' Zz P1 X P2
¥ en R™
Disyuntiva :
nxp @ 1+
2=(Z1,2Z2) | p=pi+p (D:(w) 70
Burt:
pXp e 1+42)
B=22Z ;ﬂ=~——( Q2)

NOTA: Para el andlisis de la tabla de BURT (Z" Z), se tiene:

Por tanto, la matriz a diagonalizar es, sustituyendo en la expresién

correspondiente del Analisis de Correspondencias. (Dp'lF ' Dn"F):

] -1 ¢ -1
aD B'D"B

- 1 |- .
Premuitiplicando ED Z2'Z0= u®d por ED B setiene:

1 -1 -1 2
?D BD " B® = u°®.
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Comentarios sobre Valores Propios:

e Los Analisis hechos sobre las tres tablas (K,B,Z) producen resultados
similares, pero con diferentes valores propios y proporciones diferentes
de varianzas explicadas.

i) Los valores propios de la tabla de contingencias K=Z2,"Z, Son
mayores que los que se obtienen al analizar la matriz disyuntiva Z.

ii) En general, el andlisis de la matriz Z resulta en varianzas explicadas
pequenas.

¢ Suma de los valores propios no triviales extraidos del andlisis de la matriz
Z.

[; A= 1] = tr(éD‘lZ’ Z) -1= étr(D‘lB) —-1=

p
= (—- j Inercia total de la nube de puntos.

0

P +P P +P
Para el caso de Q=2’Z’1,‘1=;Q”2——1=———12 21

e Como los valores propios A4, <1, el maximo porcentaje de varianza
explicado por un factor es :

(Pl_lj :%’—Q)

0

Para el caso de Q =2, se tiene:

2
(R+p-2)

Por tanto, si existen muchas modalidades, el porcentaje de varianza

explicado por cada eje es muy bajo.
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Generalizacién del Analisis factorial de Correspondencias Multiples

La matriz de datos Z tiene p columnas, a las cuales corresponden

p puntos de R":

Z-= [Zl,zz,...,zq,...,zg]a(%J

n
J
)"
nQ
siendo :
D O 0
0O D, 0
D= :
0O O D,

* O preguntas

* P, modalidades para cada pregunta ¢
4
*P=) P,
g=1
* n individuos
* rango (Z <P ~(Q— 1))
En R?, para calcular los factores del A.C. se debe maximizar la expresién:

Y'"NY =U"MX'NXMU, U MU =1

En este caso del A.F.C.M,, se tiene lo siguiente:
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e Matriz de datos: X = (ljz
0
e Métrica: M =nQD™'

1
¢ Criterio de Ponderacion: N = (—jln :

Sustituyendo en la expresion anterior queda:

1
aD‘IBUh =AU,, h=(12

Los factores se obtienen asi:

@, = MU,

—> @, = (nQD“I )U .

Las proyecciones de los puntos-fila sobre los nuevos ejes:

1 _
¥, = XMU, = é(nQD 'v,)z
N 1
> ¢, = 5 Zy,

Propiedades del A.F.C.M.:

. 5q)
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1) Las Q sub-nubes de puntos correspondientes a las P, modalidades de

1
una pregunta ¢, tienen el mismo centro de gravedad (;) , que coincide con

el centro de gravedad de la nube de puntos total. Por tanto, todos los

factores estan centrados:

¢ Las coordenadas del subconjunto de puntos relativos a la pregunta g son

-1
las columnas de: Zqu

e Las masas relativas de los P, puntos del subconjunto g son los elementos

1
diagonales de: (—)Dq

n
Por tanto las coordenadas del centro de gravedad son:

d | z, 1
o 35 n o 32
j&y

1
Jelq H JI &

J, . subconjunto de los p valores con indice, correspondiente a g .
2) La Inercia Total de la nube de puntos es:

I= ;zj ~1= tr(é(D“lB)) ~1= (g) -1

donde: QO : numero total de preguntas.
P . numero total de modalidades para las ( preguntas

oxs)

NOTA : Cuando todas las preguntas tienen dos categorias de respuesta,

entonces:
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3) El Cuadrado de la distancia de un punto modalidad j al centro de

gravedad G, en R" es:

f“ﬁﬁéifl%“ﬁy

gue en este caso se expresa asi :
1 (z, 1) (1 1
R
(.] ) ; (%) dl.]. n n dﬂ "
donde

dj=2.7, ;
= , 2.Z,: nimero de efectivos de la modalidad ; .

Zdif =nQ. i=1
J

4) Contribuciones a la inercia total:

e Contribucién de la modalidad j a la Inercia Total:

Masa o Peso
. R djj 2
C, =|Relativo dela|* dz(G,j) =15, *d*(G, j) =
Modalidad j Y

J
:ﬁ,{L_l _ i(l_ﬁ):c
nQ \d, n 0 n /

La proporcién de inercia debida a una modalidad o categoria de

respuesta j esta en funcion inversa al numero de efectivos en tal modalidad:

Esa proporciéon aumenta cuando el numero de efectivos disminuye. El

maximo valor se obtiene cuando una modalidad tiene cero efectivos:

dﬂ.:ODCjzyQ
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Deben evitarse modalidades con bajas tasas de respuesta .

2) Contribucion de la pregunta ¢ a la Inercia Total:

1

C, = Cj=§:l[1—ﬁj= E(Pq—l)

La proporcidon de inercia debida a una pregunta es una funcién

creciente del numero de modalidades de esa pregunta. Cuando una pregunta

solo tiene dos categorias entonces C, toma su minimo valor: (%Q)

Q o 1 P
Aqui se cumple que: 2.C, = Za( - ): [—- 1) .
1

q=1

NOTA: Si el numero de preguntas () es pequefio y P, es grande (muchas

modalidades en la pregunta ¢ ), entonces esta pregunta gtiene una mayor

contribucién a la inercia total que una pregunta con pocas modalidades.

Conclusiones Relativas a codificacion:

a) El niUmero de modalidades de cada pregunta debe ser parecido, para que
asi cada pregunta tenga pesos equivalentes.

b) Las diferentes modalidades deben tener un numero de efectivos similares.

¢) Deben evitarse las modalidades raras.

Aplicaciones del Analisis Factorial de Correspondencias Multiples:
1. EI AF.C.M. no sblo es aplica a archivos de datos provenientes de

encuestas. También se aplica a otros archivos de datos: continuos,
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nominales, ordinales, discretos. Para ello es necesario transformar estos

datos en forma disyuntiva completa.

Ventajas de utilizar la codificaciéon disyuntiva completa:

a) Homogeneizacién en (0, 1) de las tablas de datos. Asi pueden usarse
variables heterogéneas (unidades, tipos), que ademas pueden ser
cualitativos y hasta negativos.

b) Permite visualizar explicitamente todas las modalidades de las variables,
lo que ayuda a interpretar los resultados.

¢) Permite describir relaciones no lineales entre variables cuantitativas. Este
no es el caso de A.C.P que sélo describe relaciones lineales entre variables

(se basa en las correlaciones simples entre variables).

2. Relacion lineal entre A y B (valores bajos de A con valores bajos de B):

B1 B2 B3

¥
A1 A2 A3

3. Relacién no lineal entre Ay B (valores bajos de A con valores bajos y
altos de B):

B1 B3 B2
K — N —
A1 A2 A3
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Anexo 1

Glosario de Términos

Asignacion presupuestaria: es la distribuciéon que un individuo o familia
hace del total de sus ingresos sobre las distintas categorias (o universo) de
bienes disponibles para su consumo, atendiendo a un conjunto de
motivaciones y restricciones dadas (e.g., el ingreso, expectativas sobre su
comportamiento en el futuro, presiones de otros individuos del grupo de

decisién, rango o jerarquizacion entre bienes, etc.).

Bienes perecederos: utilizados para satisfacer las necesidades corrientes
de quienes los consumidores, se agotan o se consumen completamente en
el acto de satisfacer la necesidad. El caso mas representativo lo constituye la
comida (alimentos), aunque otros bienes (e.g., servicios de electricidad y

agua, combustible, etc.) son representativos de esta categoria de bienes.

Bienes durables: también utilizados para satisfacer las necesidades
corrientes de quienes los adquieren, son aquellos bienes y servicios que
rinden al consumidor un flujo de servicios durante un tiempo relativamente
largo, como el mobiliario, automoviles, vivienda, etc. (Sabino, 1991). Por
cuanto la durabilidad de un bien esta estrechamente relacionada con el uso
que de ellos haga el consumidor, y con otras circunstancias concretas,
algunos autores ubican dentro de esta categoria a aquellos bienes que
tienen un comportamiento peculiar, y cuyos precios son relativamente altos
en comparacion con el ingreso del consumidor. Esta caracteristica hace que
su demanda fluctie considerablemente con los ingresos actuales y
anticipados, que se realicen en un periodo de compra mas largo y cuidadoso,

y que le flujo de sus ventas sea mas irregular.
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Consumidor: en términos cotidianos y técnicos, el consumidor es un ser
humano individual. Es el individuo quien consume, en el sentido que “usa” o
‘destruye” insumos de bienes y servicios para obtener con ello su
satisfaccion. En consecuencia, el individuo es llamado “consumidor’. Asi
mismo, y dando como cierto lo anterior, existe la tendencia a considerar al
individuo como la unidad primaria de toma de decisiones, desde el lado del
consumo en la economia. Sin embargo, no es cada individuo quien consume
en el sentido de escoger o seleccionar la combinaciéon de bienes y servicio
por él usados en la produccién de una satisfaccion, pues de hecho son pocos
los individuos que son realmente libres de escoger a su agrado entre una
cantidad de bienes y servicios alternativos (e.g., los bebés y nifios, cuyas
decisiones 0 no son propias 0 son supervisadas por otros), con lo que la
familia se convierte en un tipo de unidad hogarefia y una conveniente unidad

de andlisis para estudios scobre el consumo.

Consumo: el enfoque estadistico, para la mayoria de las partes, o define en
términos de gastos monetarios realizados a partir del ingreso (Cochrane y
Bell, 1956). Los consumidores escogen entre bienes dependiendo del
ingreso, de los precios, de los gustos y sus habitos. De éstos, es el ingreso la
variable con influencia predominante (idem, p.196) aunque también esté
determinado en parte por la composicién y tamano de las familias, el grado
de educacion y tipo de ocupacion de sus miembros, caracteristicas étnicas,

region geografica y ubicacion familiar.

Demanda: se conceptualiza frecuentemente como la cantidad de una
mercancia (bien o servicio) que los consumidores quieren y pueden comprar
a un precio determinado en un momento en particular. Luego, no se trata

solo del deseo o necesidad sentido por un bien, sino que implica ademas la
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voluntad y la capacidad efectiva de pagar por ese bien. En general, depende
de un diverso conjunto de variables: del precio de ese bien, del precio de
bienes relacionados (substitutos, complementarios), de sus ingresos y
expectativas de su renta futura, y de la evolucion de los precios (ademas de

factores psicolégicos como sus preferencias, costumbres, etc.).

Elasticidad precio de la demanda (own elasticity): concepto matematico
aplicado en economia, se refiere a una medida que compara dos tasas de
cambios: en condiciones ceferis paribus, la tasa de cambio en la cantidad
demanda de un bien (o conjunto de ellos) con la tasa de cambio en su (o
sus) precio (s). Es decir, la elasticidad describe como ocurren cambios
relativos en las cantidades respecto a su base (cambios infinitesimales)
frente a cambios relativos en los precios respecto a su base (cambios
infinitesimales). Sin embargo, como los datos de cantidad y precio son
mayormente discretos que continuos, ambos coeficientes (el numerador y el

denominador) describen generalmente cambios puntuales.

Elasticidad ingreso (income): similar al anterior, es una relacion que
expresa los cambios relativos ocurridos en las cantidades demandadas de un
bien debidas (o atribuibles) a cambios relativos en los niveles del ingreso
(que para el caso serian los percibidos por el hogar o unidad de decision),

ceteris paribus.

Elasticidad cruzada de la demanda (cross elasticity): es una relacion que
expresa los cambios relativos ocurridos en las cantidades demandadas de un
bien cuando se producen variaciones relativas en los precios de otro bien

relacionado, ceteris paribus.
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Funcion de utilidad: dado que la utilidad es el producto de las decisiones de
los hogares, cuando escogen combinaciones de bienes y servicios en la
busqueda de maximizar su bienestar, utilidad o satisfaccion (y que varia con
las distintas combinaciones de éstos), existe una relacién funcional entre la
utilidad y el consumo de esas distintas combinaciones, dificil de medir. Esa
relacion puede conceptualizarse en términos de relaciones totales, relaciones
promedio y relaciones marginales. La funcion de utilidad marginal puede ser
convertida en una curva de demanda para un individuo y para un bien dado,
y estas curvas pueden ser agregadas en una curva de demanda para el bien

en cuestion.

Gasto: erogaciones monetarias hechas por los consumidores (individuos,
hogares) en la adquisicidn de bienes y/o servicios para la satisfacciéon de sus
necesidades, o bien con el objeto de aumentar (0o maximizar) su funcién de
utilidad. Su volumen y ocurrencia estd supeditado a los niveles y
temporalidad de los ingresos percibidos, incluidas las expectativas futuras

sobre sus rentas.

Hogar: se cataloga frecuentemente como el conjunto de individuos o unidad
de decision comprometida o asociada al consumo. De manera mas precisa,
un hogar es cualquier unidad no colectiva, de forma tal que toma decisiones
con respecto a los bienes y servicios usados para vivir (Cochrane y Bell,
1956: 13). En el sentido a ser empleado en este trabajo, un hogar es una
unidad que coloca todos sus fondos (ingresos) en una “piscina’ comun, y
donde las decisiones tomadas sobre la asignacion tendran dichos fondos son
hechas como una unidad. De esta forma la decisién hecha se centra en
algun punto de la unidad (e.g., jefe de familia, ama de casa, etc.), y la
escogencia hecha en éste punto qué bienes o servicios seran consumidos

por cada miembro individualmente. La OCEIl lo considera como la unidad
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formada por una o mas personas, con o sin vinculos familiares, que conviven
en una misma vivienda, comparten los mismos servicios y mantienen
dependencia econdmica a través de un gasto comun exclusivamente para
comer (OCEl, 1997).

indice del costo de vida: es uno de los conceptos de mayor importancia
para el consumidor, por cuanto mide el costo que tendran para él (en término
de precios) de aquellos bienes consumidos para vivir. En general se dice que
el costo de vida crece cuando crecen los precios de los bienes que son
comprados por el consumidor, y viceversa. En Venezuela, era de la

denominacion que tenia antiguamente el indice de precios al consumidor.

indice de precios al consumidor (IPC): tipo de indicador estadistico que
mide el cambio promedio de los precios de una canasta de bienes y servicios
representativos del consumo familiar. Estos bienes (349 en total) incluyen los
alimentos, bebidas, medicinas, calzado, muebles, enseres del hogar,
artefactos eléctricos, vehiculos, utiles escolares, periddicos, entre otros.
Dentro de los servicios se incluyen conceptos como alquiler de vivienda,
electricidad, teléfono, matricula escolar, restauracion fuera del hogar, gas
domeéstico, etc. Es un indice del tipo Laspeyres, de frecuencia mensual, del
que se toma el promedio anual como valor indicativo de la inflacion en el pais

para un ano determinado. La base reciente de calculo es 1984.
Ingreso monetario o nominal: se refiere al dinero que recibe (un hogar,
unidad de decisién), durante un periodo de tiempo determinado (dia, mes,

ano).

Ingreso real: se refiere al conjunto de bienes y servicios que una persona o

unidad de consumo tiene que consumir durante un periodo determinado. Asi,
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comprende la lista de los bienes y servicios disponibles para el consumo
durante un periodo de tiempo, y se convierte en una buena medida del
bienestar material de los individuos. Para medirlo aparecen algunas
dificultades, al hacerse necesario hacer un inventario completo de todos los
bienes y servicios disponibles para el consumo de la unidad en cuestiéon
durante un periodo de tiempo. Y recopilar tal lista para un numero grande de
individuos o grupos de ellos es altamente costoso en tiempo y dinero, por lo

que resulta impropio (y hasta prohibitivo) a gran escala.

Jefe del Hogar: miembro del hogar, hombre o mujer, que las otras personas
del hogar consideran con mayor autoridad, por razones de dependencia,

parentesco, edad, autoridad o respeto (OCEI, 1997).

Ley de Engel: a partir de datos de consumo de Alemania el siglo XVIil,
Ernst Engel (Alemania, 1821-1896) calculd los porcentajes que del ingreso
total los individuos de la muestra considerada gastaron en diferentes
categorias de consumo. De estos resultados, Engel concluyé que a medida
gue una familia es mas pobre, una proporcidn cada vez mas grande del
gasto total se destina a la compra de alimentos. De aqui deriva que, ceferis
paribus, el porcentaje del gasto total dedicado a los alimentos da la mejor
indicacién del bienestar material de las personas. La segunda conclusién
derivada del estudio es la idea de que los individuos dedican su ingreso en
principio a cubrir aquellas necesidades que les permitan permanecer vivos, y
los gastos en lujos o el ahorro ocurren solamente en los niveles mas altos de
ingreso. En términos mas elaborados, y tal y como se conoce en la literatura,
la Ley de Engel sostiene que al aumentar el ingreso, los gastos dedicados a
distintas partidas del presupuesto (o lista de gastos) cambian sus
proporciones, disminuyendo las dedicadas a las necesidades urgentes como

alimentacién, y aumentando las compres de bienes de lujo y semilujo.

146



LES: siglas inglesas que identifican al Modelo Lineal del Gasto (Lineal
Expenditure System), planteado originalmente por Less (en 1941) y Stone
(en 1954), y en el que se estiman los coeficientes de elasticidad propia y
compensada para los distintos bienes, a partir del gasto total familiar (ver
sistemas de demanda). Estrictamente hablando, esta funcién estaba implicita
ya en el modelo de Klein y Rubin (que data de1947-48), y fue hecha explicita
por Samuelson en el mismo periodo, mientras que Geary agregaba

comentarios sobre la misma durante el bienio 1949-50 (Theil, 1975: 5).

Nivel de precios: este concepto tiene implicitos dos aspectos principales. En
primer término, el nivel de precios se relaciona con describir qué le esta
ocurriendo a los precios de un grupo de bienes directamente relacionados
con algun criterio de clasificacién (e.g., todos los alimentos, precios de todos
los bienes transables, etc.). En segundo término, este concepto intenta
describir qué le sucede a esos precios a través del tiempo,
independientemente de cudles sean los criterios temporales de referencia.
En general, el nivel de precios y sus cambios se miden a través de un

ndmero indice.

Precio: el precio de un bien o “commodity” X dado es medido como la
cantidad de dinero que debiera ser pagada en cambio de ese bien X. Puede
ser expresado en términos de moneda nacional (dentro de un pais). También
puede expresarse como una tasa o relacidn segun la cual, una unidad de ese
bien X se cambia por determinadas unidades monetarias. Asi, el precio de
un bien dado describe los términos o tasa por la cual este bien se cambia

por otros bienes.
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Sistema de demanda: herramienta metodolégica desarrollada a partir de
ecuaciones matematicas, en el que a partir de informacién relativa a las
variables ingreso, consumo familiar (en las distintas categorias de bienes),
precios de los mismos y otras mas se estiman los coeficientes de elasticidad
(precio e ingreso) de la demanda, propios y/o compensados, utilizados
posteriormente como indicadores o instrumentos de analisis econdémico.
Dependiendo de su especificacion, estos sistemas pueden ser lineales o
presentar otras formas funcionales, siendo el mas comun dentro de estas

ultimas el Sistema Cuadratico de Demanda Casi Ideal (QUAIDS).
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Anexo 2

Clasificacion de Productos por Naturaleza y Durabilidad

El Banco Central de Venezuela (1998), en su metodologia para la
estimacién del indice de Precios al Consumidor del Area metropolitana de
Caracas (indicador nacional de inflacién) divide los distintos bienes y
servicios disponibles para el consumidor en bienes durables, semidurables,
no durables y servicios. Aunque algunas de las categorias anteriores no
requieren mayor aclaratoria (hechas ya en el anexo 1), dado que otras
pueden crear alguna confusién con relacién a los productos que en ellas se
incluyen, a continuacién se detallan todos los productos incluidos bajo las
categorias de bienes durables, bienes no durables, bienes semidurables y
servicios. La base de calculo empleada por el BCV es 1984, y la dltima
revision fue realizada en 1988.

Bienes Durables :

Puiidoras, aspiradoras Planchas

Betamax, VHS Licuadoras

Cocinas a gas Muebles para bebe

Discos y casettes Bibliotecas

Equipos de sonido, radios, tocadiscos Equipos de cocina

Lavadoras, secadoras Calentador de agua

Maquinas de coser Ventiladores

Juegos de comedor, pantrix Articulos de ferreteria

Juegos de dormitorio matrimonial Esterilizador de teteros, teteros
Juegos de dormitorio soltero Automoviles

Juegos de recibo Motonetas, motocicletas
Neveras, refrigeradoras Bicicletas

Televisores Productos médicos para el hogar
Utensilios de cocina Equipos ortopédicos menores
Utensilios de mesa Compras de prendas
Maquinas de escribir y calcular Relojes en general
Microcomputadoras Maletas y maletines en general
Bienes No Durables :

4Arroz Yuca

Avena y sus derivados Arvejas

Corn Flakes y similares Caraotas negras

Galletas Frijoles
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Hallacas Lentejas

Harina de maiz precocida Azucar

Harina de trigo Caramelos

Pan de trigo Chiclets

Pastas alimenticias Chocolates

Panqué y similares Flan y quesillos
Pan de jamén Gelatina

Tortas Memmeladas

Dulces de pastas y otros Aji dulce

Apio Ajos

Ocumo Auyama

Papas Cebollas

Verduras Coliflor

Espinacas Muchacho
Lechugas Pulpa negra
Pepinos Solomo de cuerito
Pimentones Solomo abierto
Remolachas Costilla de res
Repollos y Coles Falda

Tomates Chuletas de cochino
Vainitas Pernil de cochino
Zanahorias Costillas de cochino
Compuesto Diablito

Aceitunas Jamones cocidos
Alcaparras Mortadela
Aguacate Salchichas

Cambur (bananos) Chuletas ahumadas
Guayabas Lomo de cochino
Lechosas Carne de gallinas beneficiadas
Limones Carne de pollos beneficiados
Mangos Partes de pollo
Manzanas Calamares
Melones Carite

Naranjas criollas Cazén

Parchitas Lebranche

Pasas Merluza

Patillas Mero

Pifias Pargo

Platanos Perlita

Uvas Sardinas frescas

Carne de res molida

Sardinas enlatadas

Carne de res para sopa

Atln enlatado

Chocozuela Curvina

Ganzo Rayado

Higado de res Rébalo

Lagarto Atun fresco
Lomito Huevos de gallina

Refrescos gaseosos

Leche en polvo

_Agua potable

Cerveza Leche pasteurizada
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Cerveza

Queso amarillo

Ron Queso blanco

vino Queso pasteurizado
Whisky Queso parmesano
Ponchecrema Aceite de ajonjoli, vegetal
Cigarrillos rubios Mantequilla

Tabacos (cigarros) Margarina

Fésforos Aceite de maiz

Kerosene Café molido

Velas Especias, condimentos
Ceras en general Mayonesa

Cloro, lejia Preparados a base de cacao
Escobas, haraganes, coletos y mopas Sal

Detergentes Salsa de tomate
Insecticidas Petit-pois, guisantes
Jabén en panela Vinagre

Lavaplatos Café instantaneo
Limpiadores, desinfectantes Pasapalos

Papel de aluminio Hielo

Servilletas de papel

Salsa inglesa

Esponijas lustrillo

Cereales preparados

Enjuagues de ropa, suavizantes Compotas
Medicinas en general Leches especiales
Maquinas de afeitar desechables Agua mineral
Cosméticos, lociones, articulos tocador, etc. | Helados

Dentifrico y cepilio dentai

Jugos de frutas enlatados y pasteurizados

Jabones de bafio

Jugos de frutas naturales

Papel higiénico

Malta

Champu y enjuagues p/ el cabello

Utiles de ensefanza

Toallas sanitarias

Compras de animales vivos y sus alimentos

Periodicos

Aceites y lubricantes

Revistas

Gasolina

Bienes Semidurables :

Calcetines, medias

Vestidos confeccionados

Interiores Zapatos y Sandalias
Camisas Conjuntos

Corbatas Cinturones, carteras, bolsos
Fluxes y trajes Medias

Pantalones Interiores

Sacos, chaquetas Camisas

Short Monos para deportes
Telas para confeccionar trajes de hombre Pantalones

Franelas Suéteres y Jersey
Bloomers Uniformes
Brassieres (sostenes) Zapatos y botas
Dormilonas Conjuntos

Faldas Franelas
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Franelas

Short

Monos para deporte

Bloomers y pantaleticas

Medias Juego de alfombras para bafio
Pantalones Almohadas
Sweters y chaquetas Cobijas

Telas para confeccionar ropa de mujer

Colchonetas y colchones

Trajes de bafio para dama

Cortinas y persianas

Cubrecamas

Lentes

Manteles, servilletas, paiios de cocina

Libros de lectura en general

Séabanas

Textos de ensefianza

Toallas

Articulos de deporte en general

Telas sin confeccionar

Juguetes varios

Cauchos y rines

Autoperiquitos

Servicios :

‘Bebidas alcohdlicas tomadas fuera del hogar

Gastos médicos por intervencion quirdrgica

Almuerzos

Hospitalizacion

Café Servicios de peluqueria para caballeros
Cenas Servicio de peluqueria para damas
Desayunos Matricula de inscripcién

Sandwich, arepas y meriendas

Mensualidad por pago de ensefianza

Hamburguesas y perros calientes

Copias fotostaticas

Parrillas y pollos en brasas

Béisbol, futbol y boxeo

Pizzas

Juego del 5 y 6 (sellado)

Reparacién de caizados cabalieros

Peliculas, revelados, copias fotograficas

Arreglo de trajes caballeros

Viajes de recreo al exterior

Confeccién de trajes para hombres

Viajes de recreo al interior

Confeccién de trajes para mujeres

Teatros, cines

Reparacién de calzados damas

Loterias y loto

Alquiler mensual por vivienda principal

Cuotas de clubes

Consumo de agua

Agencias de festejos

Teléfono vivienda principal

Estacionamiento (diurno y nocturno)

Aseo urbano

Lavado y engrase

Consumo de electricidad

Mensualidad de transporte escolar

Repuestos y reparaciéon equipos del hogar

Autobuses ruta urbana

Reparacién de muebles

Repuestos y reparacion de vehiculos

Dentista, odont6logos

Taxis, carros libres

Examenes de laboratorio sangre

Pasaje en autobus al interior

Examenes de laboratorio orina, heces

Pasaje en avién

Examenes radioscoépicos y radiolégicos

Metro, metrobus

Gastos médicos por consulta

Carros por puesto ruta extraurbana

Correos, telegramas

Llamadas telefénicas monederos

Cocinera pago mensual

Seguros personales (vida, hospitalizacion)

Lavandera y planchadoras

Seguros (responsabilidad civil, casco)

Tintoreria y lavanderias

Servicios funerarios

Servicio de adentro
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Anexo 3

Nomenclatura - Cédigos de variables incluidas en el estudio

Cédigo de identificacion de la familia

Categoria familia (FXX)

FNP
FMF
FMN
FNS
FNH
FNA
FNT
FNB
FIT

FiO

FIA

NUmero de personas en el hogar
Miembros familiares

Miembros no familiares

Numero de personas de servicio

Numero de huéspedes

Numero de personas mayores de 15 afios
Numero de personas que trabajan
Numero de personas que buscan trabajo
Total ingreso familiar por trabajo

Total ingreso familiar de otro origen

Total ingreso familiar (por trabajo y otro origen)

\

Jefe de familia:

JSE
JED
JFT
JNA
JEC
JNE
JoC
JRA
Jco
JTi

Sexo del jefe de la familia

Edad del jefe de la familia

¢ Trabaja el jefe de familia?

Nacionalidad del jefe de la familia

Estado civil del jefe de la familia

Nivel educacional del jefe de la familia

Ocupacién del jefe de la familia

Rama de actividad econdmica del jefe de la familia .
Categoria ocupacional del jefe de la familia

Total ingresos del jefe de familia

Vivienda (VXX): .

vTi
VNH
VHV
vce
VCM
VAG
vDU
VWC
VLE
VEL
VFP
vco
VCA
VLA
VNE
VRA
VRE
vTB
vT1C
VAU
vBl
VFO
VHD
VPC
vTC
vCl
VCM
VAA
VMO
VAP
VSA
VSsP

Tipo de vivienda

Numero de habitaciones de la vivienda
Numero de habitaciones sin ventilacién
Existencia de (sala de) cocina separada
Existencia de (sala de) comedor separado
Existencia de agua potable

Existencia de servicio de ducha

Existencia de Poceta (water clean)
Existencia de letrina

Existencia de Electricidad (luz eléctrica)
Forma de propiedad (posesi6n de la vivienda)
Cocina-artefacto (¢ La tiene?)

Existencia de Calentador de agua
Existencia de Lavadora

Existencia de Nevera

Existencia de radio

Existencia de reproductor (equipo de audio)
Existencia de televisor blanco y negro
Existencia de televisor a color

Existencia de automévil

Existencia de bicicleta

NUmero de familias que ocupan la vivienda
Numero de habitaciones de que dispone la vivienda
¢ Piensa comprar vivienda?

Tipo de vivienda que piensa comprar
Disponibilidad monetaria para la cuota inicial
Disponibilidad monetaria para la cuota mensual
Pago actual por alquiler

Moto (motocicleta)

Pago por alquiler anterior

Pago por servicio doméstico actual

Pago por servicio doméstico anterior

Gasto familiar anual en (GXX):

GCD
GRF
GLO
GAM
GHO
GFR
GCP
GCA
GPM
GPR
GHU
GLD
GAG
GPA
GAN

GRN -

GBA
GTA
GAF
GGA
GVH
GVM
GVOo
GVA
GVB
GGC
GVs
GMC
GCA
GRE
GEH
GVE
GDH
GGH
GAH
GCP
GIC

GDD
GTR
GSE
GSO
GIM

GON
GGD
GGT
ACD
ACP
ALD
AFR
AOA
VDA
voT
HVS
HCO
HOG
DTR
DOD

Cereales y productos derivados

Ralces feculentas y derivados
Leguminosas y semillas oleaginosas
Aztcares, mermeladas y duices
Hortalizas

Frutas

Cames y sus preparados

Carnes de aves

Pescados, mariscos y crustaceos
Preparados

Huevos

Leche y derivados

Aceites y grasas

Productos alimentarios varios
Alimentos especiales para nifios
Refrescos y bebidas no alcohélicas
Bebidas alcohdlicas

Tabacos

Alimentos tomados fuera del hogar
ALIMENTOS, BEBIDAS Y TABACO
Vestido y calzado para hombres
Vestido y calzado para damas

Vestido y calzado para nifios

Vestido y calzado para nifias

Vestido y calzado para bebé

VESTIDO Y CALZADOS

Vivienda y sus servicios

Materiales de construccion y ferreteria
Combustible y alumbrado

Ropa y enseres &

Equipos del hogar )
Vehiculos

Gastos diversos del hogar

GASTOS DEL HOGAR

Asistencia médica y hospitalizacién
Cuidado personal

Instruccion y cultura

Distracciones y diversiones

Transporte

Servicios

Seguros y otras obligaciones
Impuestos

Otros gastos no especificados
GASTOS DIVERSOS

GASTO TOTAL (familiar)

Gasto en cereales y prod. derivados (recod)
Gasto en cames y preparados (recod.)
Gasto en leche y derivados

Gasto en frutas (recod.)

Gastos en otros alimentos y tabacos
Gastos vestido-calzado damas (recod)
Gastos Vestido-calzado resto de familia (recod)
Gasto en vivienda y sus servicios (recod.)
Gasto en combustible y alumbrado (recod.)
Gasto del hogar n.i.p. (recod)

Gastos diversos hogar-transporte (recod)
Gastos diversos hogar-otros n.i.p.(recod.)

Cédigo de variables incluidas en el estudio original sobre presupuestos familiares

3
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Anexo 6

Venezuela: algunos indicadores reales del ingreso y precios
Periodo 1950-1995

PIB Total Poblacién PIB . per IPC INDICE GENERAL
(MMBs. de 1984) | (habitantes) cépita Area Metropolitana caracas DE PRECIOS
(Bs./personalaiio (1984=100) {1984=100)
1950 83.514 5.093.708 16.395,52 22,94 17,25
1951 85.907 5.300.693 16.206,75 24,08 18,32
1952 92.524 5.518.927 16.764,85 23,76 18,08
1953 97.127 5.747.249 16.899,74 24,51 18,18
1954 106.822 5.984.500 17.849,78 24,73 18,21
1955 114.437 6.229.522 18.370,11 25,17 18,39
1956 123.702 6.483.087 19.080,72 25,11 18,41
1957 142.638 6.745.967 21.144,19 25,00 18,49
1958 142.164 7.017.004 20.259,93 25,50 18,85
1959 148.873 7.295.039 20.407,43 25,77 19,02
1960 147.826 7.578.911 19.504,91 26,85 19,01
1961 144.075 7.869.460 18.308,12 27,10 . 19,87
1962 150.513 8.167.658 18.427,93 27,03 19,61
1963 156.281 8.471.648 18.447,53 27,32 19,68
1964 171.957 8.780.772 19.583,36 27,81 21,74
1965 183.289 9.093.571 20.155,89 28,26 22,33
1966 189.209 9.405.680 20.116,46 28,72 22,84
1967 199.262 9.717.939 20.504,55 28,78 22,92
1968 214.793 10.036.894 21.400,30 29,12 23,22
1969 224,628 10.369.095 21.663,22 29,75 23,66
1970 241.104 10.721.092 22.488,73 30,44 24,11
1971 251.591 11.093.557 22.679,02 ‘ 31,27 24,91
1972 265.289 11.482.124 23.104,50 32,07 25,69
1973 281.408 11.885.784 23.676,04 33,26 28,01
1974 302.259 12.303.526 24.566,90 35,84 33,33
1975 337.500 12.734.340 26.503,13 39,26 37,16
1976 374.197 13.188.692 28.372,54 42,16 39,80
1977 400.404 13.667.255 29.296,60 45,20 44,61
1978 412.402 14.154.331 29.136,12 48,31 48,23
1979 413.713] 14.634.219 28.270,23 54,51 52,94
1980 396.919 15.091.222 26.301,35 66,99 62,92
1981 392.388 15.615.285 25.290,39 77,67 70,07
1982 386.871 15.916.873 24.305,71 84,29 74,45
1983 366.434 16.311.069 22.465,37 89,22 79,84
1984 347.372 16.712.952 20.784,61 100,00 100,00
1985 359.369 17.137.604 20.969,60 111,40 115,20
1986 375.161 17.690.455 21.327,55 124,30 134,70
1987 397.601 18.061.453 22.013,77 159,20 196,20
1988 429.074 18.542.449 23.140,09 206,10 234,00
1989 386.068 19.025.296 20.292,37 380,20 462,00
1990 402.589 19.501.849 20.643,64 534,80 588,00
1991 438.036 19.972.039 21.932,47 717,70 718,90
1992 477.413] 20.441.298 23.355,33 943,30 888,30
1993 477.030] 20.909.727 22.813,76 1302,90 1.203,00
1994 457.026] 21.377.426 21.378,91 2095,20 2.135,80
1995 463.753] 21.844.496 21.229,73 3350,80 3.339,10
Fuente: - Baptista (1997). Bases Cuantitativas de la Riqueza Venezolana 1830-1996
- OCEI - CELADE. Venezuela: estimaciones y proyecciones de poblacién 1960-2035.
- Célculos propios
Nota: si bien existen cifras més los valores revisados atn no habian sido publicads do se elabord de este estudi
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Anexo 9

Sistema de ecuaciones del modelo N° 1

{c/u de las variables del gasto explicadas por el gasto total):

acd = C(1) + C(2)*ggt
acp = C(3) + C(4)*ggt
ald = C(5) + C(6)*ggt
afr = C(7) + C(8)*ggt
aoa = C(9) + C(10)*ggt
vda = C(11) + C(12)*ggt
vot = C(13) + C(14)*ggt
hvs = C(15) + C(16)*ggt
hco = C(17) + C(18)*ggt
hog = C(19) + C(20)*ggt
dir = C(21) + C(22)*ggt
dod = ¢(23) + c(24)*ggt

Sistema de ecuaciones del modelo N°® 2

(c/u de las variables del gasto explicadas por el ingreso total):

acd = ¢(1) + c(2)*fia
acp = c(3) + c(4)*fia
ald = c(5) + c(6)*fia
afr = c(7) + c(8)*fia
aoa = c(9) + c(10)*fia
vda = c(11) + c(12)*fia
vot = ¢(13) + c(14)*fia
hvs =¢(15) + c(16)*fia
hco = ¢(17) + c(18)*fia
hog = ¢(19) + c(20)*fia
dtr = c(21) + c(22)*fia -
dod = ¢(23) + c(24)*fia
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